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7th  July, 2021

Listing  Department,

Bombay  Stock  Exchange  Ltd.,

Phiroz  Jeejeebhoy  Towers, 

Dalai Street 

Mumbai-400  001

Listing  Department,

The National Stock  Exchange  of India Ltd.,

"Exchange Plaza",

Bandra  Kurla  Complex, Bandra (East), 

Mumbai -400051

Scrip  Code: 532349Scrip  Symbol: TCI

Sub: Newspaper cutting  of Notice  to  the  shareholders w.r.t. 26th  Annual General Meeting

Dear Sir/Madam ,

In terms of Regulation 30 read with Schedule III Para A of SEBI (L isting Obligations and Disclosure  

Requirements) Regulations, 2015, as amended, we hereby enclose the copies of the Notice issued for 

attention of the  Shareholders in respect of in formation regarding 26th Annual General Meeting  scheduled to  

be held on Tuesday, 3rd August, 2021 through Video Conferencing /O ther Audio Visual Means, and in  

compliance  with  the  Ministry  of Corporate  Affairs General Circular No. 20/ 2020  dated 5th May, 2020, we are  

forwarding herew ith copies of newspaper cuttings of the above notice as published in the fo llowing  

newspapers:

Date  of publishingName

The Hindu Business Line  (English) 0 7 .0 7 .2 0 2 1

Nava  Telangana  (Telugu Language) 0 7 .0 7 .2 0 2 1

This is for your in formation  and  records  please.

Thanking  you,

Yours  fa ithfu lly.

Yours  fa ithfu lly,

For Transport Corporation
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Mumbai, July 6

Pine Labs has raised $600 mil
lion  from  a  clutch  of  new  in
vestors including Fidelity Man
agement & Research Company,
funds  managed  by  BlackRock,
Ishana, Tree Line, a fund advised
by  Neuberger  Berman  Invest
ment Advisers LLC. IIFL AMC via
its  ‘LateStage  Tech  Fund’  and
Kotak are also participating in
this investment round. 

“Pine  Labs  continues  to  be
wellfi�nanced  and  has  been
EBITDAprofi�table  for  several
years,” said a statement.

Full-stack approach
The  company  is  backed  by  Se
quoia  Capital,  Temasek  Hold
ings,  Actis,  PayPal  and  Master
card  amongst  other  leading
global investors.

“Over the last year, Pine Labs
has  made  signifi�cant  progress

in its offl�ine to online strategy
in  India  and  the  directtocon
sumer  play  in  southeast  Asia.
Our fullstack approach to pay
ments  and  merchant  com
merce has allowed us to grow
inmonth  merchant  partner
ships  by  nearly  100  per  cent
over the last year,” said Amrish
Rau, CEO, Pine Labs.

Driving value
Pine  Labs  is  a  merchant  com
merce  platform  and  off�ers
products for instore and door
step payments, Pay Later at the
point of sale, prepaid issuance
and online payments to large,
midmarket and small retailers.

“Through its acquisitions of
QwikCilver and Fave, Pine Labs
now  has  the  market  leading
prepaid  platform  in  this  re
gion  as  well  as  the  top  con
sumer  loyalty  product  in  this
market. With leadership across
multiple  categories,  the  com
pany is very well positioned to
help drive immense value to its
merchant partners in India and
across other SEA markets,” said
Shailendra  Singh,  Managing
Director, Sequoia Capital.

The firm is backed by

Sequoia, Temasek

and Mastercard

among others

Pine Labs announces 
$600 million in funding

KR SRIVATS

New Delhi, July 6

Western Union, a global leader
in cross border, crosscurrency
money  movement  and  pay
ments, wants to scale up its out
bound remittance service from
India  this  year,  Sohini  Rajola,
Head  of  Network  —  APAC  and
Middle East, has said.

“Today sending money to In
dia  is  easy.  But  for  sending
money from India there is still a
room for process streamlining
and improvement. We need to
make it as seamless as sending
money  to  India  currently  is.
Scaling  our  outbound  remit
tance service will be the focus
area  for  Western  Union  India
business this year,” Rajola told
BusinessLine in an interview.

“As  infrastructure  develops
at our end, we need to off�er the
same  convenience  to  people
sending money out as well. As
and when we are able to off�er
direct debit or have simplifi�ed
documents  based  on
guidelines,  our  product  will
keep changing,” Rajola added.

India  is  the  largest  remit
tance  recipient  market  in  the
world with annual inbound re

mittance  of  over  $80  billion.
The  market  for  outbound  re
mittance is however smaller at
estimated level of $14 billion as
of end March 2021. In fact, there
has  been  a  steady  growth  in
outward remittance under the
Liberalised  Remittance
Scheme  (LRS)  route  over  the
last few years with volumes go
ing up from as little as $1.33 bil
lion in 201415 to $13.79 billion
in  FY’1819  and  touch  high  of
$18.76 billion in FY’1920.

Outbound market biz
“In any country we operate, we
want  to  off�er  both  inbound
and  outbound  services.  Out
bound  is  defi�nitely  a  smaller
market in India. But if we have
been  serving  the  Indian  con
sumer  for  25  years,  we  defi�n
itely want the next phase where
we can serve that segment well.
It  is  not  about  whether  it  is
worth it or not. It is about the
gamut of services that Western
Union off�ers,” Rajola said when
asked it was worth the eff�ort to
focus  energies  on  relatively
smaller  outbound  market  in
India.

Rajola  said  that  her  aspira

tion this year would be to see
how  Western  Union  can  work
together  with  the  regulator
and authorities to simplify the
processes  and  off�er  the  same
level of convenience of digital
remittances to people sending
money out of India as available
for  those  making  inward
remittances.

Impact of Covid-19
On  the  overall  impact  of
Covid19  on  remittance  busi
ness, she said that personal re
mittances  saw  resilient
volumes despite the pandemic.
“Overall  as  a  business  we  pro
cessed  more  business  in  2020
than  in  2019.  We  don’t  share
corridorspecifi�c  information,

but  our  principal  increased
globally,” she said.

“When the pandemic struck
initially,  there  was  an  appre
hension  that  this  will  drop
overall  remittance  volumes.
What  we  saw  was  there  was
only  minor  impact.  We  saw  a
big  jump  on  the  principal
volume  that  was  transacted
through  Western  Union,”  she
added.

In fact, in the fi�rst wave, given
the  cash  restrictions,  Western
Union’s  digital  business  took
off� in a big way as from people
were  sending  money  to  sup
port  their  family,  she  added.
Also,  RBI  categorising  remit
tance service as an essential ser
vice helped some locations re
main  open,  according  to
Rajola.

However, in the second wave
there was not that big impact
on the retail locations. 

The  impact  on  the  physical
retail business has been more
muted and digital continues to
be  showing  healthy  business,
she  added.  At  a  global  level,
Wester  Union  is  on  course  to
clock digital revenues of $1 bil
lion this year.

Sohini Rajola, Head of Network

— APAC and Middle East, 

Western Union

Western Union seeks to scale up
outbound remittances this year

AYUSHI KAR

Mumbai, July 6

A battle is brewing in the tele
com sector, this time over the
issue  of  allocation  of  spec
trum for satellitebased broad
band services. 

While  one  side  backed  by
Sunil  Mittal  believes  that
there is no need for exclusive
rights  over  the  spectrum  for
satellite  communication,  the
other side wants it to be sold
through  an  auction  mechan
ism  to  maintain  a  levelplay
ing fi�eld with existing mobile
players which have had to buy
expensive  spectrum  through
multiple rounds of auction.

SS  Sirohi,  former  Member,
Telecom  Commission,  DoT
(now  Digital  Communica
tions Commission), told Busi-
nessLine that  spectrum  is  a
sovereign  asset  of  a  nation
within  its  jurisdiction  and
thus, a public property. Its dis
tribution  and  allocation  can

not  be  arbitrary,  opaque  and
unfair. 

“Auction of the spectrum is
in  fact  necessary  for  keeping
level playing fi�eld in the mar
ket and ensuring its distribu
tion in a transparent, fair and
nondiscriminatory  manner
at a marketdetermined price
to  realise  optimum  public
good.  This  is  all  the  more  ne
cessary  for  the  spectrum  be
ing  used  to  provide  similar
kinds  of  competing  digital
communication  services  in
the  same  market  on  a  com
mercial  mass  scale,”  said
Sirohi.

Modern satcom
TV  Ramachandran,  President
of  Broadband  India  Forum,
however, counters saying that
“For  over  20  years,  it  has  not
been possible for operators to
reach  internet  connectivity
and broadband to rural India,
that is, to over 60 per cent of

our population. Today, by the
march of technology, modern
satcom  can  serve  this  need
immediately.”

Ramachandran  maintains
that  incumbent  telcos  using
terrestrial  spectrum  can
provide a large bouquet of ser
vices. Satellite operators don’t
have such advantages and are
limited  in  nature,  thus  “com
paring  a  satcom  operator  to
terrestrial telco is like compar
ing  a  weak  young  David  with
the  powerful  giant  Goliath.”
he said.

Supporters  of  the  auction
argue  that  there  are  no  weak

players,  considering  that  en
tities  such  as  Elon  Musk’s
SpaceX,  Sunil  Bharti  Mittal
promoted  OneWeb,  and
Amazon’s  Project  Kuiper  are
interested  in  the  satellite
based broadband market.

“They  are  big  companies
with  strong  fi�nancial  status.
They should pay for resources
as auctioning of the spectrum
is a transparent process which
is  necessary,  given  India’s
mired  legacy  with  corrupt
spectrum  allocation  leading
to  the  famous  2G  scam,”  said
an  expert.  He  cited  the  Su
preme Court’s 2012 judgment

which  held  that  the  State  is
dutybound  to  adopt  the
method of auction.

On  the  other  hand,
Ramachandran said it was in
correct to state that all types of
the spectrum need to be auc
tioned as per the 2G case. “By
that same logic all microwave
backhaul spectrum of operat
ors and all WiFi spectrum will
also  need  to  be  withdrawn
and  put  to  auction  on  a  level
playing fi�eld basis,” he said.

Auction opponents
Opponents of the auction also
argue  that  assignment  of
satellite  spectrum  is  more
complicated  than  its  ter
restrial  counterpart,  needing
global  coordination,  hence
auctioning is unfeasible. 

However,  Delhibased  NGO
Telecom  Watchdog  in  a  letter
to Anshu Prakash, Secretary at
the  Department  of  Telecom
munications,  stated  that  the
appeal  for  the  allocation  of
the satellite spectrum admin
istratively is merely a move for
a number  of  deeppocketed
companies that have lined up

to  grab  4G  and  5G  spectrum
for  free  under  the  garb  of
providing  cheaper  satellite
based highspeed internet ser
vices  to  rural  and  remote
areas. 

Reliance  Jio,  in  a  consulta
tion  paper  in  March,  argued
that the Supreme Court judg
ment on the landmark 2G case
stated  that  the  procedure  ad
opted for distribution of a nat
ural  resource  should  be  just,
nonarbitrary  and  transpar
ent  and  not  discriminate
between  similarly  placed
parties.  According  to  Jio,  a
duly publicised auction is the
best method to discharge this
burden.

BK  Syngal,  former  Chair
man  and  Managing  Director
of  VSNL,  said:  “Satellite  ser
vices  used  to  be  an  intergov
ernmental aff�air in which case
allocation  of  spectrum  made
sense given that the State is us
ing  its  own  resources.
Moreover  regulatory  regime
of  the  west  cannot  be  com
pared to India, as it is more ro
bust  over  there  and  they  can
safely allocate spectrum.”

Satcom providers, telcos lock horns over spectrum
Satcom operators say spectrum allocation

complicated, cannot be auctioned; telcos bat

for auctions to ensure a level-playing field

With the march of technology, modern satcom can take broadband

services to rural immediately GETTY IMAGES/ISTOCKPHOTO
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The race for a share of the 5G
network  market  using  the
open  radio  access  platform
is  hotting  up  with  a  host  of
Indian  companies  in  the
fray.  But  Pune’s  Saankhya
Labs believes it has an edge,
thanks  to  its  inhouse  semi
conductor  solutions.  There
are at least 10 Indian entities
including Tejas Networks, ITI
Ltd.,  STL  Tech,  HFCL,  Tejas
Networks  and  Tech
Mahindra that are vying for
5G network deals. 

ORAN (Open Radio Access
Network)  is  the  new  in
dustry  standard  for  the  Ra
dio Access Network supplier
ecosystem that enables new
vendors to participate in the
network  solutions  space,
which until now was domin
ated by a handful of players,
including  Ericsson  and
Nokia. 

Parag  Naik,  CoFounder
and  CEO  of  Saankhya  Labs,

explains why he is confi�dent.
“A  large  number  of  ORAN
players are dependent on ex
ternal  silicon,”  he  says,
pointing  out  that  they  will
be at the mercy of other play
ers for price and wait times.
“Designing  our  own  chip
sets can allow us to incorpor
ate design capabilities to re
duce  power,  costs,  etc  that
other  players  can’t  do,”  he
says.

DSP chips
Saankhya Labs develops Soft
ware  Defi�ned  Radio  (SDR)
System on Chips (SoC). These
are Digital Signal Processing
(DSP)  chips  and  can  be  pro
grammed to work for a wide
variety  of  wireless  commu
nication  standards  via  soft
ware  change.  All  products
and  solutions  developed  by
Saankhya  Labs  are  powered
by  SDR  chipsets,  which  are
versatile with a wide variety
of  applications.  Currently
manufacturing  of  the  chip

sets  is  outsourced  to  con
glomerates  such  as  Sam
sung  in  Taiwan  and  South
Korea.

Saankhya’s  foray  into  the
5G  market,  is  a  move  that
was  decades  in  the  making.
Over  the  last  decade,
Saankhya  has  invested  $40
million in technologies that
have  ultimately  led  to  their
5G capabilities.

The secret sauce
With  5G  technology  com
mencing to take off� in India,
the  hype  is  real,  and  more
and  more  players  are  enter
ing  the  fray.  Naik  believes
that  the  next  four  to  fi�ve
years will be the key diff�eren
tiators,  where  we  will  know
which  Indian  companies
have  the  engineering
prowess,  product  diff�erenti

ation capabilities and opera
tion  abilities  to  stand  out
and  survive.  For  now,  the
secret  sauce  for  Saankhya,
who  claims  to  be  in  ad
vanced stages of product de
velopment is the fact that it
is  the  sole  Indian  company
that builds their own endto
end silicon systems.

Naik  concedes  that  a  ma
jor  threat  of  Indian  players
in the 5G space are  likely to
be  international  companies
that  have  better  supply
chain management capabil
ities  to  command  a  better
market  presence.  However,
he  believes  that  Indian
design capabilities could be
a saving  grace,  Indian
vendors to enter the 5G solu
tions space. 

“What Saankhya has done
is position itself between ex
pensive incumbents such as
Nokia,  Ericsson  and  new
Chinese  manufacturing  up
starts that are set to provide
cheap solutions. Our selling
point is that we provide high
quality  diff�erentiated
products at a reasonably low
price,” said Naik. 

The chips are up for Saankhya Labs,
giving it the edge in 5G network race 
The secret sauce is to build its 

own end-to-end silicon systems

OUR BUREAU

Chennai, July 6

Vivriti  Asset  Management  (VAM),  a
subsidiary  of  Chennaibased  Vivriti
Capital Private Limited, plans to add
more than ten debt funds and aims to
take  its  assets  under  management
(AUM) to over ₹�8,000 crore by end of
FY23, according to a senior company
offi�cial.

“As  on  date  we  have  four  opera
tional  funds.  We  are  launching  two

funds today taking the total number
to  six.  We  are  planning  to  have  11
funds by the end of this fi�scal and pos
sibly add seven to eight funds in the
next fi�nancial year,” said Vineet Suku
mar, CEO, Vivriti Asset Management.

He was addressing a virtual press
conference on Tuesday to announce
the launch of two alternative invest
ment funds (AIFs) – Alpha Debt Fund
and Alpha Debt  Enhanced Fund fo
cused  on  ‘Performing  Credit’.  Both
are SEBIregistered Category II close
ended debt funds with a tenor of 3.5
years.

Sukumar said there is a signifi�cant

amount of interest among large do
mestic,  institutional  and  global  in
vestors  in  the  ‘performing  credit
space’ and VAM’s off�ering of a com
bination  of  technology  and  inper
son diligence and structuring has at
tracted fi�nancial institutions, family
offi�ces, HNIs and foundations to the
platform.

“Our  own  assessment  is  that  we
will  have  anywhere  between  15  and
20 funds by March 2023. We have cu
mulatively raised over ₹�1,550 crore so
far  and  we  expect  to  take  this  to
around ₹�4,000 crore by end of March
2022 and double it to ₹�8,000 crore by

March 2023,” Sukumar added. The Al
pha Debt Fund, with a target AUM of
₹�400 crore, will invest in debt issued
by operating companies with a track
record of scale, profi�tability and ac
cess to capital, and will target an an
nualised yield of 7.5 per cent post tax,
fees  and  expenses,  to  investors.  The
fund is sector agnostic and aims for a
median portfolio rating of A category.

The Alpha Debt  Enhanced Fund,
with a target size of ₹�250 crorewill in
vest  in  debt  issued  by  highgrowth
enterprises  in  well  understood  sec
tors,  with  demonstrated  access  to
capital. 

Plans to add more

than 10 debt funds

Vivriti eyes ₹�8,000 crore in AUM by FY23
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The  Committee  of  Creditors  of  Dewan
Housing Finance Corporation Ltd (DHFL)
has initiated a fresh round of voting on a
proposed new distribution mechanism.

Under  the  new  proposal,  unsecured
fi�nancial  creditors  will  be  paid  40  per
cent of their respective admitted claims,
similar to the recovery of the secured fi�n
ancial creditors

The development comes after the Na
tional  Company  Law  Tribunal  held  that
the prayer sought by Axis Bank, YES Bank
and  L&T  Finance  to  this  end  should  be
merged  with  the  Resolution  Plan  Ap
proval  Order.  It  had  also  directed  the
Committee  of  Creditors  of  DHFL  “to  re

consider  the  distribution  mechanism”
for the applicants “as per its commercial
wisdom”. 

Sources said the Committee of Credit
ors met on July 5 to discuss the proposal.
All other provisions of the original redis
tribution plan are the same.

“Between  the  approved  distribution
mechanism  and  the  current  proposed
distribution  mechanism,  the  incre
mental contribution by large secured FCs
will  be  about  ₹�1,370  crore  which  is  3.64
per  cent  of  the  Resolution  Plan  Value,”
said the proposal. 

The recovery for fi�xed deposit holders
would remain at about 23 per cent. They
are expected to vote against the fresh pro
posal on the distribution mechanism. 

DHFL: Fresh round of voting by
CoC on new distribution mechanism

OUR BUREAU

Mumbai, July 6

The National Company Law Appellate
Tribunal  (NCLAT)  has  agreed  to  hear
the  petition  by  63  Moons  Technolo
gies,  challenging  some  of  the  provi
sions of the resolution plan for Dewan
Housing  Finance  Corporation  Ltd
(DHFL).

The  NCLAT  has  refused  to  stay  the
resolution of DHFL but has issued no
tices  to  the  Committee  of  Creditors
(CoC),  the administrator and Piramal
Capital  and  Housing  Finance  Ltd
(PCHL).

The  National  Company  Law
Tribunal  had  on  June  7  approved  the
Piramal Group’s ₹�37,250crore resolu
tion  plan  for  mortgage  fi�nancier
DHFL, subject to certain conditions. 

63 Moons holds over ₹�200 crore of
NCDs  of  DHFL.  It  had  earlier  said  the
current resolution plan is disappoint
ing for NCD holders.

“Other members of the Committee
of Creditors, who comprise mainly of
banks, have recourse to personal guar
antees  of  promoters  whereas  NCD

holders do not have any such contrac
tual recourse,”  it  further said, adding
that NCD holders will be left high and
dry  with  haircut  of  65  per  cent  to  75
per  cent  if  in  future  such  recoveries
from  fraudulent  transactions  are  al
lowed  to  pass  through  to  the  resolu
tion  applicants,  instead  of  the  credit
ors,” it had said at the time.

NCLAT agrees to hear 
63 Moons petition on DHFL

OUR BUREAU

New Delhi, July 6

The Supply Chain Resilience Ini
tiative (SCRI) launched by India,
Japan and Australia in April, will
help in promoting trade facilita
tion by identifying supplychain
risks and mapping out the com
plementarities,  Minister  of  Ex
ternal  Aff�airs  S  Jaishankar  has
said.

“The  flagship  product  of  eco
nomic  globalisation  was  the
global  value  chain  or  supply
chain which drove world trade.
Not only has trade slowed down,
the  pandemic  has  also  demon
strated  that  such  supplychains
can become vulnerabilities. They
generated  dependencies  that
can be crippling even when dis
ruptions  are  not  at  pandemic
levels. This and the recent global
scale  changes  in  the  technolo
gical  and  economic  landscape
have  increased  our  resolve  to
make the supplychain ‘resilient’
to future disruptions,” the Minis
ter said at the special session of
the  fi�rst  edition  of  the  IndoPa
cifi�c  Business  Summit  on
Tuesday.

Trade ties
Better  trade  and  economic  co
operation can also be facilitated
by strengthening and reforming
the  entire  multilateral  architec
ture,  including  the  United  Na
tions and its principal organs.

For India, the IndoPacifi�c has
acquired  growing  signifi�cance
because  the  country’s  trade  is
now increasingly headed to the
East  of  India  and  a  signifi�cant
part  of  it  passes  through  the
IndoPacifi�c, the Minister said.

‘Supply chain
resilience
initiative to help
promote trade
facilitation’ 
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ôV’≤<äsêu≤<é

ô|Á{À˝Ÿ, &ûçõ˝Ÿ #êØ®\ ô|+|ü⁄≈£î ìs¡düq>±
πs|ü⁄ sêÁwüº yê´|üÔ Ä+<√fi¯q\T
� @◊πømdtd”d” |æ\T|ü⁄

qe‘Ó\+>±Dã÷´s√`ôV’≤<äsêu≤<é 
ô|s¡T>∑T‘·Tqï ô|Á{À˝Ÿ, &ûçõ˝Ÿ, e+≥>±´dt <Ûäs¡\≈£î e´‹πsø£+>± nœ\

uÛ≤s¡‘· |æ\T|ü⁄˝À uÛ≤>∑+>± πs|ü⁄(8) sêÁwüº+˝À õ˝≤¢, eT+&É\ πø+Á<ë\˝À,
Á>±e÷˝À¢  ìs¡düq  ø±s¡´Áø£e÷\T ‘Ó\bÕ\ì nœ\ uÛ≤s¡‘· ¬s’‘·T b˛sê≥
düeTq«j·T ø£$T{°(@◊πømdtd”d”) ‘Ó\+>±D ø£$T{° |æ\T|ü⁄ì∫Ã+~.
áy˚Ts¡≈£î eT+>∑fi¯yês¡+ ‘Ó\+>±D ¬s’‘·T dü+|òüT+ sêÁwüº Á|ü<Ûëq ø±s¡´<ä]Ù {Ï
kÕ>∑sY ˇø£ Á|üø£≥q˝À ù|s=ÿHêïs¡T. πø+Á<ä Á|üuÛÑT‘·«+ ô|Á{À˝Ÿ, &ûõ˝Ÿ,
e+≥>±´dt #êØ®\qT Áø£eT+>± ô|+#·T≈£î+≥÷ b˛‘·Tqï<äì $eT]Ù+#ês¡T.
n+‘·sê®rj·T+>± Á≈£L&ÜsTT˝Ÿ <Ûäs¡\T ‘·–Zq|üŒ{Ïø° πø+Á<ä Á|üuÛÑT‘·« |üqTï\
e\¢ <Ûäs¡\T ô|s¡T>∑T‘·÷ b˛‘·THêïj·Tì ‘Ó*bÕs¡T. <Ûäs¡\ ô|s¡T>∑T<ä\
e´ekÕj·T s¡+> ∑+ô|’ rÁe Á|üuÛ≤yêìï #·÷|ædüTÔqï<äì ‘Ó*bÕs¡T.
e´ekÕj·÷ìøÏ yê&ÉT‘·Tqï Á{≤ø£ºs¡T¢,  Ç‘·s¡ yêVü≤Hê\≈£î yê&ÉT‘·Tqï &ûçõ˝Ÿ
<Ûäs¡\ ø£+fÒ $e÷q Ç+<Ûäq+ <Ûäs¡\T ‘·≈£îÿe>± ñ+≥THêïj·Tì >∑Ts¡TÔ
#˚XÊs¡T.  Á|ü»\T á s¡ø£yÓTÆq uÛ≤sê\qT uÛÑ]+#·&É+ #ê˝≤ ø£wüº+>± ñ+<äì
‘Ó*bÕs¡T. á H ˚|ü< ∏ ä´+˝À > ∑Ts¡Tyês¡+ $$<Ûä s¡÷bÕ\˝À ìs¡düq
ø±s¡´Áø£e÷\T ‘Ó*j·TCÒj·÷\ì ø√sês¡T.

� {≤{≤ n&Ü«Hé‡ dædüº+
ù|s¡Tπø..nø£ÿ&É+‘ê nHê>∑]ø£ düe÷»y˚T

� j·T÷ìj·THé ô|≥Tº≈£îH˚ neø±X¯$Tyê«*
� ø±]à≈£î\ düeTdü´\T |ü]wüÿ]+#ê*:

{°@mdt&Éã÷¢´j·T÷ 
sö+&éfÒãT˝Ÿ˝À eø£Ô\T

qe‘Ó\+>±D ã÷´s√`ôV’≤<äsêu≤<é
s¡+>±¬s&ç¶ õ˝≤ ¢ Ä~uÛÑ≥ ¢˝Àì {≤{≤ n&Ü«Hé‡

dædüºyéT(@s√ùdŒdt) ø£+ô|˙˝À u≤ìdü düe÷»+˝À ø£+fÒ
rÁe <√|æ&û »s¡T> ∑T‘·Tqï<ä˙, ø±]à≈£î\T ‘·eT >√&ÉT
#Ó|ü⁄Œ≈£îH˚  neø±XÊ˙ï  j·÷»e÷q´+ Çe«fÒ¢<äì |ü\Te⁄s¡T
eø£Ô\T $eT]Ù+#ês¡T. Ä ø£+ô|˙˝À j·T÷ìj·THé ô|≥Tº≈£îH˚
neø±X¯+ ø£*Œ+#ê\˙, ø±]à≈ £î\ düeTdü´\qT
j·÷»e÷q´+ |ü]wüÿ]+#˚˝≤ #·s¡´\T rdüTø√yê\ì sêh
Á|üuÛÑT‘ê«ìï &çe÷+&é #˚XÊs¡T. ˝Òì|üø£å+˝À nìï ÁfÒ&é
j·T÷ìj·Tq¢ Ä<Ûä«s¡´+˝À sêhyê´|üÔ ñ<ä´eT+
# ˚|ü&É‘êeTì ôV≤#·Ã]+#ês¡T. ôV’≤<äsêu≤<é˝Àì
düT+<äs¡j·T´ $C≤„q πø+Á<ä+˝À {≤{≤ n&Ü«Hé‡ dædüºyéT
es¡ÿsY‡ j·T÷ìj·THé({°@mdt&Éã÷¢´j·T÷) Ä<Ûä«s¡´+˝À
sö+&éfÒãT˝Ÿ düe÷y˚XÊìï eT+>∑fi¯yês¡+ ìs¡«Væ≤+#ês¡T.
á dü+<äs¡“¤+>± d”◊{°j·T÷ sêh Á|ü<Ûëq ø±s¡´<ä]Ù

m+.kÕsTTu≤ãT e÷{≤ ¢&ÉT‘·÷.. Ä dü+düú ù|s¡T˝ÀH ˚
n&Ü«Hé‡ dædüºyéT ñ+~>±˙ nø£ÿ&É+‘ê nHê> ∑]ø£
düe÷»eTTqï≥Tº ø±]à≈ £î\ >√&ÉTqT #·÷düTÔ+fÒ
ns¡úeTe⁄‘·Tqï<äHêïs¡T. ø±]à≈ £î\≈ £î ‘·≈ £îÿe J‘ê*dü÷Ô
u≤ìdü˝≤ ¢ |üì# ˚sTT+#·T≈ £î+≥÷ > ∑]wüº˝≤uÛ≤\T
bı+<äT‘·Tqï rs¡T nù|ø£å˙j·TeTHêïs¡T. Vü≤≈£îÿ\ ø√dü+
n&ç–q, j·T÷ìj·THé ø√dü+ <äs¡U≤düTÔ #˚dæq yÓTT‘·Ô+ 99
eT+~ ø±]à≈£î\qT dü+düú rùdj·T&É+ nHê´j·TeTHêïs¡T.
j·÷»e÷q´+ yÓTT+&ç yÓ’K]‘√ ñHêï ø±]à≈£î\T ◊ø£´+>±
ì\ã&ç b˛sê≥ |ü≥Tº<ä\qT Á|ü<ä]Ù+#·&É+ >=|üŒ
$wüj·TeTHêïs¡T. ø±]à≈ £î\≈ £î # ˚<√&ÉTyê<√&ÉT>±
ñ+&Ü*‡q ø±]àø£ XÊK |ü]ÁX¯eT\πø ø=eTTàø±düTÔqï<äì
$eT]Ù+#ês¡T. sêh Á|üuÛÑT‘·« e‘êÔdüT‘√H ˚ {≤{≤
j·÷»e÷q´+ Ç˝≤ e´eVü≤]düTÔqï<äHêïs¡T. πø+Á<ä

Á|üuÛÑT‘·«+ rdüTø=∫Ãq áCŸ Ä|òt &É÷sTT+>¥ _õHÓdtqT
j·T<∏ë$~Û>± neT\T #˚düTÔqï  sêh+ eTq<˚q˙, á
|ü<äΔ‹ì nqTdü]+#·&ÉeT+fÒ ø±]à≈£î\≈£î @ Vü≤≈£îÿ\÷
ø£*Œ+#·≈£î+&Ü <√|æ&û #˚düT≈£îH˚ neø±XÊìï |ü]ÁX¯eT\≈£î
ø£≥ºu…≥º&Éy˚Tqì $e]+#ês¡T. Hê\T>∑T ø±]àø£ ø√&É¢qT
Ä#·s¡D˝À ô|fÒº j·T‘·ï+˝À j·÷»e÷q´+ ñ+<äHêïs¡T.
πø+Á<ä+˝Àì yÓ÷&û düsêÿs¡T ø±]à≈£î\ Á|üuÛÑT‘·«+ ø±<ä˙, n~
ø±s=Œπs≥¢ >∑es¡ïyÓT+{Ÿ nì $eT]Ù+#ês¡T. ◊m|òt{°j·T÷
sêh Á|ü<Ûëq ø±s¡´<ä]Ù dü÷s¡´+ e÷{≤¢&ÉT‘·÷..#·{≤º\T
j·÷»e÷Hê´\≈£î #·T{≤º\T>± e÷sêj·Tì $eT]Ù+#ês¡T.
45 s√E˝À¢ ÁfÒ&é j·T÷ìj·THé≈£î >∑T]Ô+|ü⁄ ÇkÕÔeTì
>∑‘·+˝À HêsTTì q]‡+Vü‰¬s&ç¶ Ç∫Ãq Vü‰MT sêh+˝À
H ˚{Ïø° HÓs¡y ˚s¡˝ Ò<äHêïs¡T. {≤{≤ ø±]à≈ £î\≈ £î Hê´j·T+
<ä πøÿes¡≈ £L n+&É>± ñ+{≤eTì Vü‰MTì#êÃs¡T.

@◊{°j·T÷d” ø±s¡´<ä]Ù j·÷<äj·T´ e÷{≤¢&ÉT‘·÷..ôdCŸ\˝À
ø±]à≈ £ #·{≤ º\T e]Ô+#·eH ˚~ dü]>±<äHêïs¡T. πø+Á<ä
Á|üuÛÑT‘ê«ìøÏ uÛÑj·T|ü&ç sêh Á|üuÛÑT‘ê«\T ø±]àø£ #·{≤º\
dües¡D≈£î e´‹πsø£+>± H√¬s‘·Ô&É+ ˝Ò<äHêïs¡T. ø±]àø£ #·{≤º\
s¡ø£åD ø√dü+ b˛sê&ÉT‘·÷H˚ ‘·eT Vü≤≈£îÿ\ ø√dü+ ì\ã&ç
b˛sê&Ü\ì |æ\T|ü⁄ì#êÃs¡T. {°mHé{°j·T÷d” sêh Á|ü<Ûëq
ø±s¡´<ä]Ù myéTπø uÀdt e÷{≤¢&ÉT‘·÷..Á|üuÛÑT‘·«+ Äs¡¶s¡¢‘√
j·T÷ìj·Tq¢≈ £î > ∑T]Ô+|ü⁄ Ç# ˚Ã <Û√s¡DÏ dü]>±<äHêïs¡T.
@bÕØº n~Ûø±s¡+˝À ñHêï n~Ûø±s¡T\T ‘·eT |üqT\qT
düÁø£eT+>± #˚j·÷\ì dü÷∫+#ês¡T. ◊m|òt{°j·T÷ H˚‘·
mdtm˝Ÿ |ü<äà e÷{≤¢&ÉT‘·÷..ø±]à≈£î\T j·÷»e÷q´+‘√
uÒs¡kÕsê\T Ä&˚ Vü≤≈£îÿqT yÓ÷&û düsêÿs¡T rùdj·÷\ì
#·÷düTÔqï<äHêïs¡T. ø±]à≈ £î\ bı≥ º>={Ïº ø±s=Œ πs≥ ¢≈ £î
<√∫ô|fÒº $<Ûä+>± yÓ÷&û düsêÿs¡T e´eVü≤]düTÔqï<äì
$eT]Ù+#ês¡T. d”◊{°j·T÷ sêh ñbÕ<Ûä´≈£åî\T eT*¢U≤s¡T®Hé
e÷{≤¢&ÉT‘·÷..1926 ÁfÒ&é j·T÷ìj·THé j·÷≈£îº, Ç‘·s¡
ø±]à≈£ #·{≤º\ >∑T]+∫ $e]+#ês¡T. {°@mdt&Éã÷¢´j·T÷
ñbÕ<Ûä´≈£åî\T ~e« Á|ü‘ê|t ‘·eT dü+düú ø±]à≈£î\ |ü≥¢
e´eVü≤]düTÔqï rs¡TqT ø£+&É¢≈£î ø£{Ïºq≥Tº $e]+#ês¡T.
s¡+>±¬s&ç¶ õ˝≤¢ d”◊{°j·T÷ n<Ûä´≈£åî\T ø±&ç>∑fi¯¢ uÛ≤düÿsY
n<Ûä´ø£å‘·q »]–q á sö+&éfÒãT˝ Ÿ düe÷y ˚X¯+˝À
{°@mdt&Éã÷¢´j·T÷ n<Ûä´ø£å, Á|ü<Ûëq ø±s¡´<äs¡TÙ\T
‘·TcÕsYø±+‘Y kÕVüA, $X¯«õ‘Y, d”◊{°j·T÷ s¡+>±¬s&ç¶
õ˝≤¢ ñbÕ<Ûä´≈£åî\T »>∑BXŸ, ‘·~‘·s¡T\T bÕ˝§Zêïs¡T. 

u≤ìdü düe÷»+˝À ø£+fÒ rÁe <√|æ&û

eT‘·‡´ø±s¡T\ düe÷y˚XÊìøÏ nìï dü+|òü÷\qT ÄVü‰«ì+#ê* 
� {°m+πøm+πømdt, ø±+Á¬>dt eT‘·´‡ $uÛ≤>∑+ &çe÷+&é 

qe‘Ó\+>±Dã÷´s√`ôV’≤<äsêu≤<é 
eT‘·‡´XÊK eT+Á‹ p˝…’ 8q ìs¡«Væ≤+#˚ Oqï‘ê~Ûø±s¡T\ düe÷y˚XÊìøÏ

πøe\+ > ∑+> ∑|ü⁄Á‘·, eTT~sêCŸ  ≈ £î\dü+|òü÷\H ˚ ø±≈ £î+&Ü nìï eT‘·‡´
dü+|òü÷\qT ÄVü‰«ì+#ê\ì ‘Ó\+>±D eT‘·‡´ø±s¡T\T, eT‘·‡´ø±]àø£
dü+|òüT+({°m+πøm+πømdt), {°|”d”d” eT‘·‡´ sêÁwüº $uÛ≤>∑+ &çe÷+&é #˚XÊsTT.
nÁ|üC≤kÕ«$Tø£ |ü<ä›‘·T˝À¢ düe÷y˚X¯+ ìs¡«Væ≤+#·&Üìï K+&ç+#êsTT. >∑‘·
@&˚+&ÉT¢>± eT‘·‡´XÊK˝À s¡÷ 1000 ø√≥¢‘√ mHéd”&ûd” |ü<∏äø£+, s¡÷ 500
ø√≥ ¢‘√ # ˚|ü|æ\¢\ |ü< ∏ äø±˝À¢ »]–q uÛ≤Ø n$˙‹ô|’ Hê´j·T $#ês¡D
»]|æ+#ê\ì &çe÷+&é #˚XÊsTT. n+‘·≈£î eTT+<äT eT‘·‡´ø±s¡T\ düeTdü´\ô|’
Äj·÷ dü+|òü÷\ dü+j·TTø£Ô düe÷y˚X¯+ ìs¡«Væ≤+#êsTT. áy˚Ts¡≈£î eT+>∑fi¯yês¡+
düT+<äs¡j·T´ $C≤„q πø+Á<ä+(mdtMπø)˝À {°m+πøm+πømdt sêÁwüº Á|ü<Ûëq ø±s¡´<ä]Ù
˝…˝…¢\ u≤\ø£èwüí. {°|”d”d” eT‘·‡´ $uÛ≤>∑+ sêÁwüº #Ó’¬sàHé yÓT≥Tº kÕsTT≈£îe÷sY
$˝Òø£s¡¢‘√ e÷{≤¢&Üs¡T. eT‘·‡´ dü+πøåeT |ü<∏äø±˝À¢ ø£MTwüq¢≈£î ÄX¯|ü&ç Hêdæs¡ø£+
edüTÔe⁄\T n+≥>∑{Ïº ô|<ä› m‘·TÔq n$˙‹øÏ bÕ\Œ&ÉT‘·THêïs¡ì #ÓbÕŒs¡T. >∑‘·
Hê\Tπ>+&ÉT¢>±  mdtd”&ûd” |ü<∏äø£+ <ë«sê s¡÷ 1000 ø√≥¢‘√ 24 s¡ø±\ dü+πøåeT
|ü<∏äø±\ ù|s¡T‘√ {°Mmdt yÓ÷ô|&ÉT¢, {≤{≤ @d” eTùV≤+Á<ä , e\\T eè‹Ô

|ü]ø£sê˝À¢ uÛ≤Ø m‘·TÔq n$˙‹ »]–+<äHêïs¡T.  dü+ πøåeT |ü< ∏ äø±\≈ £î
πø{≤sTT∫q ì<ÛäT˝À¢ 40XÊ‘·+ ≈ £L&Ü eT‘·‡´ø±s¡T\≈ £î ≈ £L&Ü n+<ä&É+
˝Ò<äHêïs¡T. á n$˙‹ô|’ Hê´j·T $#ês¡D »]|æ+∫, eT‘·‡´ø±s¡T\≈£î Hê´j·T+
#˚j·÷\ì &çe÷+&é #˚XÊs¡T. nH˚ø£ dü+e‘·‡sê\T>± b˛sê&çq |òü*‘·+>±H˚
O∫‘· #˚|ü|æ\¢\ |ü+|æD° |ü<∏äø£+ e∫Ã+<äHêïs¡T. #˚|ü|æ\¢\ ø=qT>√\T ø√dü+
eT‘·‡´ kıôd’{°  U≤‘ê˝À¢ q>∑<äT »eT #˚j·÷\ì eT‘·‡´ø±s¡dü+|òü÷\T, ≈£î\
dü+|òü÷\T, õ˝≤¢ ô|ò&ÉπswüqT¢ nH˚ø£ kÕs¡T¢ $qï$+∫Hê |ü{Ïº+#·Tø√˝Ò<äì
$eT]Ù+#ês¡T. ø£MTwüq¢≈£î ÄX¯|ü&ç  eT+Á‹, ø=~›eT+~ n~Ûø±s¡T\T d”&é
πø+Á<ë\T ˝Òì eT<Ûä´ <äfi≤Ø\‘√  #˚|ü|æ\¢\ |ü<∏äø±ìï neT\T #˚dü÷Ô Á|ü‹j˚T{≤
ø√≥¢ n$˙‹øÏ bÕ\Œ&Ü¶s¡ì Äs√|æ+#ês¡T. #˚|ü|æ\¢\T, s√j·T´\ |ü+|æD° ø√dü+
f…+&És¡T¢ s¡<äT› #˚dæ H˚s¡T>± eT‘·‡´kıôd’{° U≤‘ê˝À¢ q>∑<äT »eT #˚j·÷\ì
ø√sês¡T. sêÁwüº Á|üuÛÑT‘·« ô|+&ç+>¥˝À Oqï 200 eT+~ u≤~Û‘·T\≈£î yÓ+≥H˚
Çq÷‡¬sHé‡, mø˘‡Áπ>wæj·÷\T n+~+∫ u≤~Û‘· ≈£î≥T+u≤\≈£î Ä<äTø√yê\ì
&çe÷+&é #˚XÊs¡T. q÷‘·q eT‘·‡´kıôd’{°\T, eT‘·‡´ø±s¡ düuÛÑT´\ ]õÁùdºwüqT¢,
ÁbÕs¡+_Û+#ê\˙, eT‘·´‡ø±s¡ düuÛÑT´\+<ä]ø° düVü≤ø±s¡ s¡+>∑+˝ÀøÏ rdüTø=∫Ã
Á|üuÛÑT‘·« dü+πøåeT |ü<∏äø±\T n+<˚ $<Ûä+>± #·s¡´\T rdüTø√yê\ì &çe÷+&é
#˚XÊs¡T. á ø±s¡´Áø£eT+˝À Hêj·T≈£î\T ns¡«|ü*¢ lsêeTT\T, >=¬s+ø£\ q]‡+Vü≤à,
eTTsƒê $»j·T≈£îe÷sY  ‘·~‘·s¡T\T OHêïs¡T. 

yêdüM e÷‘·<ä]Ùì Ä<Ûä«s¡´+˝À 
e÷J d”m+ s√X¯j·T´ |ü⁄{Ïºqs√E 

qe‘Ó\+>±D`ôV’≤<äsêu≤<é
yêdüMe÷‘· <ä]Ùì e÷dü|üÁ‹ø£ n<Ûä«s¡´+˝À ñeTà&ç

Ä+Á<ÛäÁ|ü< ˚XŸ e÷J eTTK´eT+Á‹, ‘·$Tfi ¯Hê&ÉT e÷J
> ∑es¡ïsY ø=DÏCÒ{Ï s√X¯j·T´ 89e |ü⁄{Ïºqs√EqT
ôV’≤<äsêu≤<é˝Àì Äj·Tq dü«> ∑èVü≤+˝À k˛eTyês¡+
ìs¡«Væ≤+#ês¡T. 

yêdüM e÷‘· <äs¡Ùì m&ç≥sY e\¢+u§≥¢ Áoìyêdüsêe⁄

Ä<Ûä«s¡´+˝À s¡÷bı+~q Á|ü‘˚´ø£ dü+∫ø£qT ¬ø.s√X¯j·T´
Ä$wüÿ]+#ês¡T. nq+‘·s¡+ s√X¯j·T´qT lìyêdüsêe⁄
XÊ\Tyê‘√ dü‘·ÿ]+#ês¡T. á ø±s¡´Áø£eT+˝À d”˝ …«˝ Ÿ
ø±s=Œ πswüHé Á|üj·Ty ˚≥T *$Tf…&é #Ó’ ¬sàHé ã+&Üs¡T
düTu≤“sêe⁄, yêdüM ÄdüŒÁ‘·T\ #Ó’¬sàHé >∑+õ sê»eTÚ[
>∑T|üÔ, Äs¡´yÓ’X¯´ eTVü‰düuÛÑ ñeTà&ç Ä+Á<ÛäÁ|ü<˚XŸ e÷J
n<Ûä´≈£åî\T ø±fi¯fl≈£L] Hê>∑u≤ãT, Äs¡´yÓ’X¯´ eTVü‰düuÛÑ sêh
ø√XÊ~Ûø±] ¬ø. eT*¢U≤s¡T®Hé, |üeHé Á‹|ü⁄s¡ _\¶sY‡ n+&é
&Óe\|üsY‡ m+&û y ˚TH ˚õ+>¥ &Ó’ ¬sø£ºsY ø£+‘ ˚{Ï ø±o
$X‚«X¯s¡sêe⁄, yÓ’mdtÄsYd”|” Hêj·T≈£î\T nHêï ø£wüí#Ó’‘·q´,
‘·~‘·s¡T\T bÕ˝§ZHêïs¡T.

� ]J«øÏ {°JJ&û@, CÒ@d” $q‹
qe‘Ó\+>±D ã÷´s√ - ôV’≤<äsêu≤<é

Bs¡Èø±\+>± n|ü]wüÿè‘·+>± ñqï &Üø£ºs¡¢ düeTdü´\qT
|ü]wüÿ]+#ê\ì ‘Ó\+>±D Á|üuÛÑT‘·« yÓ’<äT´\ dü+|òüT+,
yÓT&çø£˝Ÿ CÒ@d” &çe÷+&é #˚XÊsTT. á y˚Ts¡≈£î yÓ’<äT´\
dü+|òüT+ sêÁwüº n<Ûä´≈£åî\T &Üø£ºsY |ü⁄≥¢ Áoìyêdt, yÓT&çø£˝Ÿ
CÒ@d” #Ó’¬sàHé &Üø£ºsY u§+>∑T s¡y˚TXŸ Ä<Ûä«s¡´˝À Á|ü‹ì<ÛäT\T
sêÁwüº yÓ’<ë´s√> ∑´XÊK ø±s¡´<ä]Ù mdt.@.m+.]J«øÏ
$q‹|üÁ‘·+ düeT]Œ+#ês¡T. sêÁwüº yÓ’<ä´$<ä´ dü+#ê\≈£î\T,
sêÁwüº  Á|üC≤s√>∑´ dü+#ê\≈£î\T, ‘Ó\+>±D yÓ’<ä´$<Ûëq
|ü]wü‘Y ø£$TwüqsY b˛düTº\qT
eT+ps¡T # ˚j·÷\˙, n+‘·es¡≈ £î
d”ìj·Ts¡¢qT ÇHé#ÛêØ®\T>± Çyê«\ì
ø√sês¡T. &ûm+á |ü]~Û˝À 30

n<äq|ü⁄ &Ó’¬sø£ºsY b˛düTº\qT |ü<√qï‘·T\ ÁbÕ‹|ü~ø£q uÛÑØÔ
#˚j·÷\˙, 23 ø=‘·Ô õ˝≤¢\≈£î &ûm+ôV≤#Yz b˛düTº\qT
eT+ps¡T #˚j·÷\ì $»„|æÔ #˚XÊs¡T. &ûm+á &Üø£ºsY
¬ø.s¡y˚TXŸ ¬s&ç¶ì ø£*dæ, ‘Ó\+>±D yÓ’<ä´$<Ûëq |ü]wü‘Y, &Ó’¬s
ø£ºsY Ä|òt ôV≤˝ŸÔ |ü]~Û˝À ñ+&ç e÷düºsY &çÁ^ |üP]Ô #˚düT≈£îqï
ôdŒwü*düTº &Üø£ºs¡¢qT &ûm+áøÏ dü¬s+&ÉsY #˚düTø√yê\ì ø√sê
s¡T. yÓ+≥H˚ Á|üyÓ÷wüq¢ ø√dü+ øöì‡*+>¥ #˚|ü{≤º\ì &ç
e÷+&é #˚XÊs¡T. ñqï‘ê~Ûø±s¡T\qT ø£*dæq yê]˝À CÒ@d”
ø√ #Ó’¬sàqT¢ &Üø£ºsY s¡eP|òt, &Üø£ºsY edü+‘Y, ôdÁ¬ø≥Ø »qs¡˝Ÿ
&Üø£ºsY yÓ+ø£fÒX¯«sY ¬s&ç¶, ø√ Ä]¶H˚≥sY &Üø£ºsY qs¡Vü≤], eTTK´
dü\Vü‰<ës¡T p|ü*¢ sêCÒ+<äsY ‘·~‘·s¡T\THêïs¡T.

&Üø£ºs¡¢ düeTdü´\qT |ü]wüÿ]+#ê*

j·T<∏ë$~Û>± &çÁ^ |üØø£å\T
qe‘Ó\+>±D ã÷´s√ `

ôV’≤<äsêu≤<é
sêh+˝À &çÁ^ |üØø£å\T

j·T<∏ë$~Û>± ø=qkÕ>∑T‘êj·Tì ñqï
‘· $<ë´eT+&É* Á|üø£{Ï+∫+~. Á|üdüTÔ
‘·+ sêh+˝À &çÁ^ ¬s+&ÉT, eT÷&√
dü+e‘·‡s¡+ $<ë´s¡Tú\ yÓTT<ä{Ï
ôd$TdüºsY |üØø£å\T »s¡T> ∑T‘·Tqï
$wüj·T+ ‘Ó*dæ+<˚. á |üØø£å\qT
yêsTT<ë y˚dæ ÄHé˝…’Hé˝À ìs¡«Væ≤+
#ê\ì ø=ìï $<ë´]ú dü+|òü÷\
Hêj·T≈£î\T &çe÷+&é #˚düTÔHêïs¡T. á
H ˚|ü< ∏ ä´+˝À Á|üdüTÔ‘·+ »s¡T> ∑T‘·Tqï
|üØø£å\T j·T< ∏ë$~Û>± Ä|òt˝…’Hé˝ÀH ˚
»s¡T>∑T‘êj·T˙ ñqï‘· $<ë´eT+&É*
#Ó’¬sàHé bÕ|æ¬s&ç¶ eT+>∑fi¯yês¡+ ˇø£
Á|üø£≥q˝À ‘Ó*bÕs¡T.

–]»q, e÷s¡TeT÷\ ÁbÕ+‘ê˝À¢ q÷{ÏøÏ q÷s¡T XÊ‘·+ yê´øÏ‡H˚wüHé Á|üÁøÏj·TqT |üP]Ô
#˚j·÷\ì sêÁwüº >∑es¡ïsY &Üø£ºsY ‘·$T[ôd’ kÂ+<äs¡sê»Hé sêÁwüº Á|üuÛÑT‘ê«ìøÏ

dü÷∫+#ês¡T. Ç+<äTø√dü+ Á|ü‘˚´ø£ Á|üD≤[ø£ s¡÷bı+~+#·Tø√yê\ì ø√sês¡T.
–]»q ÁbÕ+‘ê˝À¢ ø£s√Hê Á|üã\≈£î+&Ü ñ+&˚+<äT≈£î M\T>± j·TT<äΔ ÁbÕ‹|ü~ø£q

{°ø±\qT Ç|æŒ+#ê\ì ˇø£ Á|üø£≥q˝À ÄyÓT ø√sês¡T. 
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