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The IPO of Syrma SGS Technology (Syrma)
opened  for  subscription  on  August  12.
The issue is open till August 18 and at the
time of publishing this, it was subscribed
0.37 times. The issue mainly consists of a
primary issue of ₹�766 crore and  smaller
off�er  for  sale  by  the  promoter  of  ₹�74
crore, for a total issue size of ₹�840 crore.
The  company  intends  to  use  the  issue
proceeds for mainly funding expansion
of  manufacturing  and  R&D  facilities
(₹�480  crore),  meeting  working  capital
requirements  (₹�132  crore)  and  general
corporate  purposes  (₹�154  crore).  The
market­cap of the company at issue price
(price band of ₹�209­220) will be around
₹�3,800  crore.  The  promoters  will  own
around 47 per cent of the company post
IPO.  It  also  worth  noting  that  the  com­
pany had done a pre­IPO placement to a
fi�nancial investor at ₹�290 per share a few
months ago, and the IPO has been priced
lower  than  that  due  to  volatile  market
conditions since then. 

Business and prospects 
Syrma is an electronic system design and
manufacturing (ESDM) company with a
focus on technology­based solutions and
original  design  manufacturing  (ODM).
This business, which is globally classifi�ed
under the electronic manufacturing ser­
vices  (EMS)  sector,  encompasses  large­
scale  effi�cient  manufacturing  for  ori­
ginal brands, and is globally a well­estab­
lished and mature business for multiple

decades. A popular example in this case is
that of Apple and Foxconn. While Apple
develops  and  owns  all  the  intellectual
property pertaining to the iPhone, it out­
sources  the  manufacturing  to  compan­
ies like Foxconn. Syrma is a company sim­
ilar  to  Foxconn,  but  at  much  smaller
scale with focus on diff�erent segments. 

In  India,  EMS  is  a  fast­growing  sector
following thrust for domestic manufac­
turing and re­strategising of global sup­
ply chains with a China plus one strategy.
The range of services off�ered by EMS com­
panies  extends  from  partnering  with
end­customer from product design/pro­
totyping  to  manufacturing  and  provid­
ing after­sales service. The exact involve­
ment of the EMS company in the product
cycle  will,  however,  vary  from  a  case­to­
case basis depending on the customers’
requirement. As per a report by Frost and
Sullivan  (F&S)  included  in  the  pro­
spectus, globally the EMS sector is expec­
ted  to  growth  at  CAGR  of  4.5  per  cent
between CY20 and CY25 and reach a size
of $1 trillion by CY25. However it is expec­
ted to witness much faster growth in In­
dia. 

According  to  the  F&S  report,  the  EMS
sector  in  India  is  expected  to  grow  at  a
CAGR of 30.3 per cent between FY21 and
FY26  and  reach  a  size  of  $135  billion  by
FY26. Import substitution, incentives for
domestic  manufacturing  (production­
linked  incentives/PLI  schemes),  policies
aimed at promoting make in India and
China plus one strategy are tailwinds for
the  sector  in  India.  Further,  secular

factors  like  solid  growth  prospects  for
consumption  of  electronic  goods  in  In­
dia in the long term, India being viewed
by the rest of the world as not just a low­
cost manufacturing alternative but as a
destination for high­quality design work
and manufacturing, also work in favour
of the industry. The sector in India is cur­
rently  dominated  by  manufacturing  of
mobile phones (65.5 per cent of industry
size). This is followed by consumer elec­
tronics and appliances with 12.7 per cent,
telecom  with  4.6  per  cent  and  lighting
with 4 per cent market share. Automot­
ive, industrial, IT, medical and others ac­
count for the balance 13 per cent. 

Within  the  EMS  sector,  Syrma  is  a
leader in high­mix, low­volume segment
with presence in most industrial vertic­
als. Currently,  it  is  focused on automot­
ive, consumer, healthcare, industrial and
IT verticals. Products currently manufac­
tured  by  Syrma  include  Printed  Circuit
Board  Assembly/(PCBA)  for  electronic
products used in diff�erent industry ver­
ticals;  box  products  like  set­top  boxes,
POS printers, home automation control­
lers;  RFID  (tags),  magnetic  and electro­
mechanical  products  (coils,  inductors,
magnetic  fi�lters).  Besides  its  current  fo­
cus,  some  of  the  end­user  industries
where the company sees more opportun­
ities and plans to focus on are in lighting,
medical  electronics,  and  aerospace  and
defence. 

Syrma  operates  through  11  manufac­
turing  facilities  located  in  North  and
South  India.  Some  of  its  marquee  cus­

tomers  are  TVS  Motors,  Eureka  Forbes,
Hindustan Unilever, Robert Bosch Engin­
eering  and  Business  Solutions.  Exports
accounted for 43.6 per cent of FY22 rev­
enue (53 per cent in FY21). 

Financials and valuation 
For  FY22,  Syrma  reported  revenue  of
₹�1,284.4 crore, EBITDA of ₹�143.7 crore and
PAT of ₹�76.5 crore. This represented year­
on­year growth of 42, 23 and 16 per cent
respectively.  EBITDA  margins  declined
nearly 200 basis points to 11.3 per cent. Ac­
cording  to  the  management,  this  was
due  to  productivity  being  impacted  in
FY22 due to supply chain issues and ex­
penses  relating  to  ramp  up  of  new
products.  The  growth  in  revenue  the
company  witnessed  in  FY22  was  after  a
fl�attish  revenue  trend  in  FY21.  For  the
period FY20­22, the revenue, EBITDA and
PAT CAGR was 21 per cent, ­1 per cent and
­9 per cent respectively. According to the
management,  FY20  had  a  boost  from  a
few of the projects that resulted in much
higher  margins  in  the  year,  which,  to
some  extent,  explains  the  decline  in
EBITDA/PAT  since.  It  needs  to  be  noted
that the company had made acquisitions
in FY22 and the comparison of revenue,
EBITDA and profi�ts is based on profroma
fi�nancals ( assuming the acquisition had
happened prior to the years considered
here). 

At IPO price of ₹�220 and based on its
post­issue market­cap, Syrma is priced at
a trailing PE of around 51 times. On a pre­
issue basis it is priced at 40 times. While
this is cheaper than listed peers in India
like  Dixon  Technologies  and  Amber  In­
dustries, which trade at 118 times and 70
times respectively, the peers appear to be
highly  overvalued  on  a  fundamental
basis and hence it is hard to use that as
justifi�cation. 

The  lofty  valuations  that  the  peers
command in India is usually unheard of
in  global  markets  for  the  EMS  sector.
Scarcity  premium  may  be  a  factor  play­
ing out in India. Hence value­conscious
investors need not subscribe to the IPO
and can wait and watch for now. 

EMS  sector  is  a  low­margin/high­
turnover  business  and  hence  can  face
out­sized  benefi�ts  (during  boom  times)
and out­sized contraction in profi�ts dur­
ing down cycles in business as operating
leverage plays out in both ways. The cur­
rent  valuation  does  not  appear  to  off�er
suffi�cient margin of safety for risks that
may play out. 

Good prospects appear priced in
At  the  current  valuation,  the  off�er  leaves  little  wiggle  room  if  risks  to  the  business  play  out 
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India’s power sector is marking a major
shift  with  the  government’s  proposed
target of 50 per cent of installed power
capacity  from  non­fossil  fuel  based  en­
ergy resources by 2030, a signifcant part
of which will be from renewable energy­
.Indian  power  major  NTPC  (National
Thermal  Power  Corporation)  is  eyeing
60 GW of renewable energy capacity and
130  GW  of  total  installed  capacity  by
2032.  At  a  group  level,  NTPC  has  an  in­
stalled capacity of about 69,134 MW. 

At  the  current  market  price  (CMP)  of
₹�158 level, the stock of NTPC trades at a
trailing P/E of 9.4 times against its three­
year average P/E of 9.8 times; and P/B of
1.11 times compared to three­year average
of 0.9 times. Based on expected earnings,
the stock trades at a one­year forward P/E
of  8.2  times.  The  company  also  trades
with  a  decent  dividend  yield  of  around
4.5 per cent at CMP. Hence, in the current
environment  of  market  volatility,  long­
term investors can look forward to accu­
mulating the shares of NTPC on account
of  its  assured  return  model  from  regu­
lated  projects,  reasonable  valuation
along  with  a  good  dividend  yield  and
consistent payout.

About business
NTPC, a PSU with Maharatna status, gen­
erates  24  per  cent  of  India’s  electricity
with  a  share  of  17  per  cent  of  the  coun­
try’s  installed  capacity.  The  company  is
majorly involved in the business of elec­
tricity generation along with other busi­
nesses such as consultancy, project man­
agement,  power  trading  and
supervision  services.  A  majority  of  the
electricity generated by the company is
through  coal,  other  sources  being  gas,
hydro,  wind  and  solar.  The  company
earns  a  bulk  of  its  revenue  from  regu­
lated  projects  through  the  sale  of
thermal power to distribution compan­
ies  under  long­term  PPA  (Power  Pur­
chase  Agreement),  wherein  tariff�  struc­
ture  is  such  that  it  ensures  complete
pass­through of costs such as plant capa­
city  charge,  supplementary  capacity
charge  (emission  control  system  cost),
interest  on  loan,  interest  on  working
capital and energy cost (fuel) and allows
ROE  (Return  on  equity)  of  15.5  per  cent
over and above these costs. 

The company uses multiple means to
source  coal.  One,  company  has  long­
term  FSA  (Fuel  Supply  Agreement)  with
CIL  (Coal  India  Ltd)  for  supply  of  coal

based  on  ACQ  (Annual  Contracted
Quantity).  Two,  NTPC  has  captive  coal
mines  for  its  own  exclusive  use.  Due  to
the shortage of coal in the recent times,
NTPC  also  imported  coal  following  gov­
ernment  guidelines  for  power  genera­
tion companies to import 10 per cent of
the  coal  needed  for  building  stocks
and  blend  it  with  domestic  sup­
ply, which proved to be a costly
aff�air  as  global  coal  prices
were fi�ve times of CIL­notifi�ed
coal  prices  .  However,  the  is­
sue appears to be behind now,
as  the  government  has  with­
drawn  the  mandatory  blending
order on account of adequate
stocks at power plants before
annual  rise  in  coal  demand
post  monsoon  when  electri­
city demand picks up. 

In the renewable space, the
projects  are  being  awarded
on  a  competitive  tariff�  basis,
which  means  that  the  com­
pany  will  be  competing  with  various
private  players  to  win  bids.  Down  the
line, — 10 years from now, the company
looks  forward  to  making  renewables  a
substantial part of its portfolio but cur­
rently,  the  segment  accounts  for  only
2.02 GW of installed capacity against 57
GW of coal­based thermal installed capa­

city. 

Recent performance
For  the  regulated  projects,  the  com­
pany’s capacity charges are mainly based
on PAF (Plant availability  factor), a met­
ric indicating capacity available for gen­

eration (power that can be supplied at
any time). NTPC’s PAF for coal and

gas  plants  for  Q1  FY23  was  90
per  cent  and  73  per  cent,
which  was  lower  compared
to 93 per cent and 97 per cent
for  coal  and  gas  respectively

for Q1 FY22 due to maintenance
led  closure  of  two  plants.  NTPC

scores on the capacity utilisa­
tion  front,  as  the  company’s
coal  plants  achieved  PLF
(Plant  load  factor)  of  about
80  per  cent,  which  is  more
than that of industry average
PLF of 69.5 per cent and it has
improved  on  a  year­on­year
basis  backed  by  higher  elec­

tricity demand.  If  the PLF for a generat­
ing station is above 85 per cent, the com­
pany  would  earn  incentives  over  and
above the capacity charge. 

The company with revenue of ₹�43,177
crore  for  Q1  FY23  clocked  a  growth  of
about 47 per cent on a year­on­year basis,
while  the  same  was  17  per  cent  on  a

quarter­on­quarter basis.  Net  profi�t  for
the  period  has  increased  only  about  17
per cent on a year­on­year basis and de­
creased  23  per  cent  on  a  quarter­on­
quarter basis. Margin pressure has been
on  account  of  lower  late  payment  sur­
charge (interest payable by distribution
companies  on  account  of  delay  in  pay­
ment) due to Power Ministry scheme re­
cently  allowing  distribution  companies
repay  overdue  in  up  to  48  monthly  in­
stalments  and  under  recovery  of  fi�xed
costs  to  the  tune  of  ₹�500  crore  at  two
generating  stations  which  can  be  re­
covered in the coming quarters. 

NTPC’s  debt­to­equity  ratio  has  re­
mained stable at around 1.55 times. It has
been able to raise debt at an average cost
as low as 5.94 per cent due to its assured
return  model.  Receivables,  being  at
around  45  days,  have  been  under  con­
trol. Further, the company has provided
investors with a dividend of ₹�7 per share
resulting  in  a  dividend  yield  of  4.5  per
cent at CMP with payout ratio of around
40 per cent for FY2021­22 which has been
consistent over time.

Renewables strategy
In  the  renewables  energy  (RE)  space,
around 4.09 GW of capacity is under con­
struction and the company has recently
won bids for 2.2 GW. To keep up pace with
the target of 60 GW of renewable energy
installed  capacity  in  the  next  10 years,
the  management  has  guided  for  com­
mercialisation  of  around  6  GW  of  total
capacity during FY23, which includes 1.5
GW  of  solar  capacity  addition  .  For  RE
projects, the company is looking for av­
enues beyond PPAs such as selling power
directly to corporates and industrial cus­
tomers, which the company believes can
give  better  returns.  Further,  the  com­
pany is consolidating its RE assets under
the  subsidiary  NTPC  Green  Energy  Ltd
and  plans  for  monetisation  of  these  as­
sets during FY23. 

While there have been some concerns
in  the  power  generation  space  such  as
shortage  of  coal,  increase  in  price  of
solar  modules  and  competition  from
private  players  in  renewables  space,  in­
vestors can accumulate the stock with a
long­term perspective. The risk­reward is
favourable, given its defensive character­
istics  such  as  strong  foothold  in  power
generation sector, reasonable valuation,
stable  dividend  payouts  and  earnings
visibility.  Renewable  energy  project
pipeline  also  bodes  well  for  the  long
term.  Monetisation  of  renewable  assets
can act as a catalyst for further upside.

Power play for your portfolio
Assured  return  model  from  regulated  projects  and  reasonable  valuation  augur  well 
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BusinessLine’s editorial policy prohibits analysts from

having positions in the stocks they recommend

— Editor

Here’s a challenge. Using the fi�ve clues below, identify the
company that is being being talked about here

Send your answers by Wednesday 6 p.m. to who­am­i@thehindu.co.in,
with your full name, postal address and phone number.

A lucky winner in each week will get a book sponsored by UNIFI Capital as a
reward.

Last week’s winner:

Munish Agarwal

Last week’s answer:

Sun Pharma

WHO AM I?
Are you an avid investor? How well
do you know corporate India?

1 My  founder  has  two  children  and  two  listed  companies,
each  named  after  his  children.

................................................................................................................

2 I  have  delivered  more  than  fi�ve  times  return  to
shareholders  over  the  last  fi�ve  years.  Inspite  of  FIIs

reducing  stake  in  Indian  stocks,  I  am  one  of  the  few
companies  where  they  have  been  increasing  their  stake.
................................................................................................................

3 My  biggest  client,  a  global  MNC  brand,  chose  me  as  the
best  in  my  category  globally.  The  MNC’s  founder  gave

the  award  in  the  presence  of  past  president  of  the  United
States.
................................................................................................................

4 My  founder,  who  maintains  high  governance  standards
and  has  been  awarded  for  corporate  governance,

accepted  a  board  invitation  at  one  of  his  friend’s  companies
that  got  him  into  trouble  with  regulator.  He  promptly
resigned  from  that  board  and  settled  with  the  regulator. 
................................................................................................................

5 Over  the  last  several  decades,  I  have  been  tripling  my
topline  and  bottomline  every  fi�ve  years  and  I  am

confi�dent  of  repeating  that  growth  rate  again.
................................................................................................................
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ಬೆಂಗಳೂರು: ಉದಯಾಮಿಯೊಬ್ಬರನ್್ನ
ಹರ್ಟಾರ್ಯಾಪ್‌ಜಾಲಕೆ್ಕ ಸಿಲುಕಿಸಿ ₹ 14.90
ಲಕ್ಷ ಸುಲಗೆ ಮಾಡದದಿ ಪರ್ಕರಣದಲಲಿ
ಯುವರಾಜ್‌ ಅಲಯಾರ್ಯುವ (24)
ಎಿಂಬ್ತನನ್್ನ ಹಲಸೂರು ಗೆೇಟ್‌ ಠಾಣೆ
ಪಲೇಸರು ಬಿಂಧಿಸಿದ್ದಿರೆ.
‘ಜ.ಪ್. ನಗರ ರ್ವಾಸಿಯುವರಾಜ್‌,

ವೃತ್ತಿಯಲಲಿ ಜಮ್‌ ಸಲಕರಣೆ
ಮಾರಾಟಗ್ರ. ಕನ್ನಡ, ತೆಲುಗ,
ತಮಿಳು ಹಾಗೂ ಹಿಿಂದ್ ಭಾಷಯಲಲಿ
ರ್ಮಾಸ್‌ಣವಾಗತ್ತಿರುವ ‘ಮಿಸ್ಟರ್
ಭಿೇಮರಾವ್’ ಸಿರ್ಮಾದಲೂಲಿ
ರ್ಯಕರ್ಗಿ ಯುವರಾಜ್‌ ನಟ-
ಸುತ್ತಿದದಿನೆಿಂದು ಹೇಳಲ್ಗತ್ತಿದೆ.

ಈತನನ್್ನ ಬಿಂಧಿಸಿ
ರ್ಯಾ ಯಾ ಲ ಯ ಕೆ್ಕ
ಹಾ ಜರು ಪ ಡ ಸಿ ,
ಕಸ್ಟಡಗೆ ಪಡೆದು
ವಿಚಾರಣೆ ನಡೆಸ-
ಲ್ಗತ್ತಿದೆ’ ಎಿಂದು
ಹಲಸೂರು ಗೆೇಟ್‌
ಠಾಣೆಪಲೇಸರು ಹೇಳಿದರು.
‘ಎಚ್‌ಎರ್ಆರ್ ಲೇಔಟ್‌

ರ್ವಾಸಿಯಾಗಿರುವ 72 ವಷಸ್‌ದ
ಉದಯಾಮಿ ದೂರು ರ್ೇಡದದಿರು.
ಯುವತ್ಯರು ಸ್ೇರಿ ರ್ಲವಾರ ವಿರುದಧಾ
ಪರ್ಕರಣ ದ್ಖಲಸಿಕಳಳಿಲ್ಗಿತುತಿ.
ಇದ್ೇಗ, ಪರ್ಕರಣದ ಪರ್ಮುಖ ಆರೇಪ್
ಯುವರಾಜ್‌ನನ್್ನ ಬಿಂಧಿಸಲ್ಗಿದೆ.
₹ 9 ಲಕ್ಷ ನಗದು ಜಪ್ತಿ ಮಾಡಲ್ಗಿದೆ’

ಎಿಂದು ತ್ಳಿಸಿದರು.
ಸ್ನರೀಹಿತೆ ಬಳಸಿಕಾಂಡು ಕೃತ್ಯ:
‘ತಯಾರಿಕಾ ಕಿಂಪರ್ಗಳಿಿಂದ
ಸಲಕರಣೆಗಳನ್್ನ ಖರಿೇದ್ಸಿ
ಜಮ್‌ಗಳಿಗೆ ಮಾರುತ್ತಿದದಿ ಯುವರಾಜ್‌,

ವಯಾವಹಾರದಲಲಿ ನಷ್ಟ ಅನ್ಭವಿಸಿದದಿ.
ಹಲವರ ಬಳಿ ಲಕ್ಿಂತರ ರೂಪಯ
ಸಾಲ ಮಾಡಕಿಂಡದದಿ. ಸಾಲ
ತ್ೇರಿಸುವುದಕಾ್ಕಗಿಯ್ೇ ಉದಯಾಮಿಯನ್್ನ
ಬ್ಲಿಯಾಕ್ಮೇಲ್ ಮಾಡಲು ಸಿಂಚು

ರೂಪ್ಸಿದದಿ’ ಎಿಂದು ಪಲೇಸರು
ಹೇಳಿದರು.
‘ಯುವರಾಜ್‌ನ ಸ್್ನೇಹಿತೆ ವಿಮ

ಕಿಂಪರ್ಯೊಿಂದರ ಪರ್ತ್ರ್ಧಿ. ಅವರು
ಉದಯಾಮಿ ಜೊತೆ ಸಿಂಪಕಸ್‌ದಲಲಿದದಿರು.
ರ್ತಯಾವೂವಾಟ್‌ಸ್ಆಯಾಪ್‌ಚಾಟಿಂಗ್‌ಹಾಗೂ
ವಿಡಯೊ ಕರೆ ಮಾಡುತ್ತಿದದಿರು. ಇದನ್್ನ
ತ್ಳಿದ್ದದಿ ಆರೇಪ್, ಸ್್ನೇಹಿತೆಯನೆ್ನೇ
ಬಳಸಿಕಿಂಡು ಹರ್ಟಾರ್ಯಾಪ್‌ ಮಾಡಲು
ಮುಿಂದ್ಗಿದದಿ.’
‘ಸ್್ನೇಹಿತೆ ಮೊಬೈಲ್ ಮೂಲಕ

ತಾನೆೇ ಉದಯಾಮಿ ಜೊತೆ ಚಾಟಿಂಗ್‌
ಮಾಡುತ್ತಿದದಿ. ಲೈಿಂಗಿಕವಾಗಿಮಾತರ್ಡ
ಪರ್ಚೊೇದ್ಸುತ್ತಿದದಿ. ಸ್್ನೇಹಿತೆಯಿಂದಲೇ
ವಿಡಯೊಕರೆಮಾಡಸಿ, ಚಿತ್ರ್ೇಕರಿಸಿಟ್್ಟ-
ಕಿಂಡದದಿ’ ಎಿಂದೂ ತ್ಳಿಸಿದರು.

ಉದ್ಮ ಹನಟ್್ರ್ಯಪ್: ನಟ ಬಂಧನ
ಸಾಲ ತೇರಿಸಲು ಸ್ನುೇಹಿತೆ ಬಳಸಿಕೆ�ಂಡು ಕೃತ್ಯ: ₹9 ಲಕ್ಷ ನಗದು ಜಪಿ್ತ

ಪ್ರಜಾವಾಣಿವಾರ್ತೆ ಸಿಸಿಬಿಪೊಲೀಸರಸೕಗು
‘ಸ್್ನೇಹಿತೆಮೊಬೈಲ್ರ್ಿಂದ ಸಿಂದೆೇಶ ಕಳುಹಿಸಿ ಆಗರ್್ಟ 3ರಿಂದು
ಉದಯಾಮಿಯನ್್ನಹೊಸೂರುರಸ್ತಿಗೆ ಕರೆಸಿದದಿ ಆರೇಪ್,ವಾಟ್‌ಸ್ಆಯಾಪ್‌
ಚಾಟಿಂಗ್‌ಹಾಗೂವಿಡಯೊತೇರಿಸಿ ಬದರಿಸಿದದಿ. ಸಿಸಿಬಿಪಲೇಸರೆಿಂದು
ಹೇಳಿ ಹಿಂತ ಹಿಂತವಾಗಿ ₹ 14.90 ಲಕ್ಷ ಸುಲಗೆಮಾಡದದಿ’ ಎಿಂದು
ಪಲೇಸರು ಹೇಳಿದರು.
‘ಯುವರಾಜ್‌ಮಾತರ್ವಲಲಿದೆೇ ಮತತಿಷ್್ಟ ಮಿಂದ್ ಪರ್ಕರಣದಲಲಿ

ಭಾಗಿಯಾಗಿದ್ದಿರೆ. ಅವರನ್್ನ ಪತೆತಿಮಾಡಲ್ಗತ್ತಿದೆ. ಸ್್ನೇಹಿತೆಯ ವಿಚಾರಣೆ
ನಡೆಸಲ್ಗವುದು’ ಎಿಂದು ತ್ಳಿಸಿದರು.

ಯುವರಾಜ್

ಪತ, ಪೊಲಿೇಸರಿಂದ ಕಿರುಕುಳ ಆರೆ�ೇಪ

ಬೆಂಗಳೂರು: ‘ಪತ್ ಅನವಾರ್ ಪಷ್
ಹಾಗೂ ಕೆ.ಆರ್. ಪುರ ಠಾಣೆ ಪಲೇ
ಸರು ನನಗೆ ಕಿರುಕುಳ ರ್ೇಡುತ್ತಿದ್ದಿರೆ’
ಎಿಂದು ಆರೇಪ್ಸಿ ಮಾಜ ಮೇಯರ್
ಶಹತಾಜ್‌ ಬೇಗಿಂ, ಪರ್ಧಾರ್ ನರೆೇಿಂದರ್
ಮೊೇದ್ ಅವರಿಗೆ ವಿಡಯೊ ಸಿಂದೆೇಶ
ಕಳುಹಿಸಿ ಆತ್ಮಹತೆಯಾಗೆ ಯತ್್ನಸಿದ್ದಿರೆ.
ಕುತ್ತಿಗೆಗೆ ಸಿೇರೆಯಿಂದ ನೆೇಣು

ಹಾಕಿಕಿಂಡ ಸಿಥೆತ್ಯಲಲಿ ಫೇರ್ಬ್ಕ್ನಲಲಿ
ವಿಡಯೊ ಅಪ್‌ಲ್ೇಡ್‌ ಮಾಡರುವ
ಶಹತಾಜ್‌, ‘ರ್ನ್ ಆತ್ಮಹತೆಯಾ ಮಾಡ-
ಕಳುಳಿತ್ತಿದೆದಿೇನೆ. ಮೊೇದ್ ಅವರೆೇ
ಅನ್ಮತ್ ಕಡ. ಇಲಲಿ, ನನಗೆ ರಕ್ಷಣೆ
ಕಡ’ ಎಿಂದು ಹೇಳಿದ್ದಿರೆ.
‘ಪರ್ಮಾಣಿಕವಾಗಿ ಜನಸ್ೇವ

ಮಾಡುತ್ತಿದೆದಿೇನೆ. ಸಿಂಬಿಂಧಿಕರೆೇ ಆದ
ಅನವಾರ್ ಪಷ್ ಜೊತೆ ನನ್ನ ಮದುವ
ಮಾಡದದಿರು. ಮದಯಾ ವಯಾಸರ್ಯೂ ಆದ
ಪತ್, ಹಲವು ಯುವತ್ಯರ ಜೊತೆ
ಸಿಂಬಿಂರವಿಟ್್ಟಕಿಂಡದ್ದಿರೆ. ಆಸಿತಿ

ಮೇಲೂ ಸಾಲ ಮಾಡ, ಬ್ಯಾಿಂಕ್ರ್ಿಂದ
ನೇಟರ್ಕಡಸಿದ್ದಿರೆ. ಇದನ್್ನ ಪರ್ಶ್ನಸಿ
ದದಿಕೆ್ಕ ನನ್ನ ಮೇಲ ಹಲಲಿ ಮಾಡದ್ದಿರೆ.
2011ರಲಲಿ ಪತ್ರ್ಕೆಯೊಿಂದರಲಲಿ ಜಾಹಿೇ
ರಾತು ರ್ೇಡ ತಲ್ಖ್‌ ರ್ೇಡದದಿರು.’
‘ತಲ್ಖ್‌ ಪರ್ಶ್ನಸಿ ರ್ಯಾಯಾಲಯ-

ದಲಲಿ ಮೊಕದದಿಮ ಹೂಡದೆದಿ. ನನ್ನ
ಪರ ತ್ೇಪುಸ್‌ ಬಿಂದ್ತುತಿ. ಇಷ್್ಟದರೂ
ಪತ್ಯ ಕಿರುಕುಳ ತಪ್್ಲಲಿ. ಕೆ.ಆರ್.
ಪುರ ಠಾಣೆಗೆದೂರು ರ್ೇಡದರೆ, ರಕ್ಷಣೆ
ರ್ೇಡಲು ಇನ್ಸ್್ಕ್ಟರ್ ನಿಂದ್ೇಶ್‌ ಹಣ
ಕೆೇಳಿದರು. ಜೊತೆಗೆ ಠಾಣೆಯ ಪ್ಎರ್ಐ
ಅರ್ತಾ, ‘ರ್ೇನ್ ಮಾಜ ಮಾತರ್.
ಹಚು್ಚ ಮಾತರ್ಡಬೇಡ’ ಎಿಂದು
ಅವಾಚಯಾ ಶಬದಿಗಳಿಿಂದ ರ್ಿಂದ್ಸಿದರು.
ಮದಯಾ ಕುಡದು ಮನೆಗೆ ಬಿಂದ್ದದಿ ಕೆಲ
ಪಲೇಸರು, ಸಿಂಬಿಂಧಿಕರ ಮೇಲ ಹಲಲಿ
ಸಹ ಮಾಡದ್ದಿರೆ’ ಎಿಂದು ಶಹತಾಜ್‌
ತ್ಳಿಸಿದ್ದಿರೆ.
‘ಮಾಜ ರಾಜಕಾರಣಿಗಳು

ಬದುಕಬ್ರದೆೇ? ಮೊೇದ್ ಅವರೆೇ
ರ್ೇವು ಕೆಲ ವಷಸ್‌ಗಳ ನಿಂತರ ಮಾಜ
ಆಗತ್ತಿೇರಿ, ಅವಾಗ ರ್ಮಗೂ
ಹಿೇಗೆಯ್ೇ ಆದರೆ? ಪಲೇಸರು
ಮಾತರ್ ಸಾವಸ್‌ಭೌಮರೆೇ? ನನಗ್ದ
ಅರ್ಯಾಯದ ಬಗೆ್ಗ ವೈಟ್‌ಫಿೇಲ್್ಡ ಡಸಿಪ್
ಗಿರಿೇಶ್‌ಅವರಿಗೂತ್ಳಿಸಿದೆದಿೇನೆ. ಆದರೂ
ರ್ಯಾಯ ಸಿಗಲಲಲಿ’ ಎಿಂದೂಹೇಳಿದ್ದಿರೆ.

ಮಾಜಿ ಮೋಯರ್ ಆತ್ಮಹತ್ಯೆಗೆ ಯತ್ನ
ಪ್ರಜಾವಾಣಿವಾರ್ತೆ

ನೇಣು ಹಾಕಿಕೆ�ಂಡ ಸಿಥಿತರಲ್ಲಿ
ಫೇಸ್ಬುಕ್ನಲ್ಲಿ ವಿಡಿಯೊ
ಅಪ್‌ಲೆ�ೇಡ್ ಮಾಡಿರುವ
ಶಹತಾಜ್ ಬೇಗಂ

ನಿವೃತ್ತ ಪೊಲಿೇಸ್ ಅಧಿಕಾರಿ ಪತನು: ಸಿಬ್ಂದಿ ಮೇಲೆ ಅನುಮಾನ

ಬೆಂಗಳೂರು: ಎಚ್‌ಎರ್ಆರ್ ಲೇಔಟ್‌
ಠಾಣೆ ವಾಯಾಪ್ತಿಯಲಲಿ ಜಯಶರ್ೇ (80)
ಎಿಂಬ್ವರನ್್ನ ಹತೆಯಾ ಮಾಡಲ್ಗಿದುದಿ,
ನಗದು ಹಾಗೂ ಚಿರ್್ನಭರಣ ದೊೇಚಿ
ಕಿಂಡು ಆರೇಪ್ಗಳು ಪರಾರಿ
ಯಾಗಿದ್ದಿರೆ.
‘13ನೆೇ ಅಡ್ಡರಸ್ತಿಯ ರ್ವಾಸಿ

ಜಯಶರ್ೇ, ಒಿಂಟಯಾಗಿ ವಾಸವಿದದಿರು.
ಶುಕರ್ವಾರರಾತ್ರ್ ಮನೆಗೆನ್ಗಿ್ಗದ ಆರೇ
ಪ್ಗಳು ಉಸಿರುಗಟ್ಟಸಿ ಕಲ ಮಾಡ
ಪರಾರಿಯಾಗಿದ್ದಿರೆ. ಈ ಬಗೆ್ಗ ಪರ್ಕರಣ
ದ್ಖಲಸಿಕಿಂಡು,ಆರೇಪ್ಗಳಪತೆತಿಗೆ
ರ್ಲು್ಕ ವಿಶೇಷ ತಿಂಡ ರಚಿಸಲ್ಗಿದೆ’
ಎಿಂದು ಆಗೆ್ನೇಯ ವಿಭಾಗದ ಡಸಿಪ್
ಸಿ.ಕೆ. ಬ್ಬ್ ತ್ಳಿಸಿದರು.
‘ಜಯಶರ್ೇ, ರ್ವೃತತಿ ಪಲೇರ್

ಅಧಿಕಾರಿ ಶರ್ೇರ್ವಾರ್ ಅವರ ಪತ್್ನ. ಕೆಲ

ವಷಸ್‌ಗಳ ಹಿಿಂದೆ
ಯಷ್ಟೇ ಶರ್ೇರ್ವಾರ್
ತ್ೇರಿಕಿಂಡದದಿರು.
ಅವರ ಮಗ,
ಕಮ್ಮ ನ ಹ ಳಿಳಿಯ -
ಲಲಿ ಪರ್ತೆಯಾೇಕವಾಗಿ
ವಾ ಸ ವಿ ದ್ದಿ ರೆ .

ಮಗಳು, ಕೆನಡದಲಲಿದ್ದಿರೆ. ಜಯಶರ್ೇ
ಅವರಿಗೆ ರ್ಲು್ಕ ಮನೆಗಳಿದುದಿ, ಮೂರು
ಮನೆಗಳನ್್ನ ಬ್ಡಗೆಗೆ ರ್ೇಡದ್ದಿರೆ. ಕೆಳ
ಮಹಡಯ ಮನೆಯಲಲಿ ಒಿಂಟಯಾಗಿ
ಅವರುವಾಸವಿದದಿರು.’
‘ರಾತ್ರ್ 10 ಗಿಂಟಯಿಂದ 12

ಗಿಂಟ ಅವಧಿಯಲಲಿ ಮನೆಗೆ ನ್ಗಿ್ಗದದಿ
ದುಷ್ಕಮಿಸ್‌ಗಳು,ಕಲಮಾಡರುವುದು
ಗತಾತಿಗಿದೆ. ಮಹಡಯಲಲಿ ವಾಸವಿದದಿ
ರ್ವಾಸಿಯೊಬ್ಬರು, ಮಟ್ಟಲು ಮೂಲಕ
ತಮ್ಮ ಮನೆಗೆ ಹೊರಟದದಿರು.
ಜಯಶರ್ೇ ಮನೆ ಬ್ಗಿಲು ತೆರೆದ್ದದಿನ್್ನ

ಗಮರ್ಸಿ, ಇಣುಕಿ ನೇಡದದಿರು.
ಇದೆೇ ವೇಳೆಯ್ೇ ಅವರಿಗೆ ಮೃತದೆೇಹ
ಕಿಂಡತುತಿ. ಪಲೇರ್ ರ್ಯಿಂತರ್ಣ
ಕಠಡಗೆಮಾಹಿತ್ ರ್ೇಡದದಿರು’ ಎಿಂದು
ಹೇಳಿದರು.
ಪರಚಯಸ್ಥರಾಂದಲರೀ ಕೃತ್ಯ:
‘ನಗದು, ಚಿರ್್ನಭರಣ ದೊೇಚುವ
ಉದೆದಿೇಶದ್ಿಂದಲೇ ಜಯಶರ್ೇ ಅವರನ್್ನ
ಪರಿಚಯಸಥೆರೆೇ ಕಲ ಮಾಡರುವುದು
ಮೇಲ್್ನೇಟಕೆ್ಕ ಗತಾತಿಗತ್ತಿದೆ. ಜಯಶರ್ೇ
ಅವರ ಬಳಿ ಕೆಲಸಕಿ್ಕದದಿ ನೆೇಪಳದ
ಭದರ್ತಾ ಸಿಬ್ಬಿಂದ್ ರ್ಪತೆತಿಯಾಗಿದುದಿ,
ಆತನ ಮೇಲಯ್ೇ ಸಿಂಶಯವಿದೆ’
ಎಿಂದುಪಲೇಸರು ತ್ಳಿಸಿದರು.
‘ಮೃತದೆೇಹವನ್್ನ ಮರಣೇತತಿರ

ಪರಿೇಕ್ಗೆಿಂದು ಆಸ್ತೆರ್ಗೆ ಸಾಗಿಸಲ್ಗಿದೆ.
ಮನೆ ಕೆಲಸಗ್ರರು ಹಾಗೂ
ಸಥೆಳಿೇಯರನ್್ನ ವಿಚಾರಣೆ ನಡೆಸಲ್ಗ-
ತ್ತಿದೆ’ ಎಿಂದೂಹೇಳಿದರು.

ಮನೆಗೆ ನುಗ್ಗಿ ವೃದ್ಧೆ ಹತಯೆ: ನಗದು,
ಚಿನ್ನಾಭರಣ ದ್್ೀಚಿ ಪರಾರಿ
ಪ್ರಜಾವಾಣಿವಾರ್ತೆ

ಜರಶ್ರೀ

ಬೆಂಗಳೂರು: ದ್ವಾಚಕರ್ ವಾಹನಕೆ್ಕ ನಕಲನೇಿಂದಣಿ ಫಲಕ
ಅಳವಡಸಿಕಿಂಡುಸುತಾತಿಡುತ್ತಿದದಿ ಆರೇಪ್ರಾಮ್‌
ಗೇಪಲ್ಎಿಂಬ್ವರನ್್ನಮಾಗಡ ರಸ್ತಿ ಸಿಂಚಾರ
ಪಲೇಸರು ವಶಕೆ್ಕ ಪಡೆದ್ದ್ದಿರೆ.
‘ಚೊೇಳರಪಳಯಾ ರ್ವಾಸಿರಾಮ್‌ಗೇಪಲ್,

ಕಿಂಪರ್ಯೊಿಂದರಲಲಿ ಡಟಾಎಿಂಟರ್ ಆಪರೆೇಟರ್
ಆಗಿ ಕೆಲಸಮಾಡುತ್ತಿದದಿರು. ಬದ್ರ್ಪರ್ಸಾದ್‌ ಎಿಂಬ್ವರ
ಹಸರಿನಲಲಿನೇಿಂದಣಿಹಾಕಿದದಿ ಸಿಂಖ್ಯಾಯನ್್ನ ತಮ್ಮ
ವಾಹನಕೆ್ಕ ಅಳವಡಸಿಕಿಂಡು ಆರೇಪ್ ಸುತಾತಿಡುತ್ತಿದದಿ’
ಎಿಂದು ಸಿಂಚಾರಪಲೇರ್ಮೂಲಗಳು ಹೇಳಿವ.
‘ಮಾಗಡ ರಸ್ತಿಯಲಲಿ ಆರೇಪ್ವಾಹನ ತಡೆದು ಪರಿ-

ಶೇಲಸಲ್ಗಿತುತಿ. ದ್ಖಲಗಳಲಲಿ ವಯಾತಾಯಾಸ ಕಿಂಡುಬಿಂದ್ತುತಿ.
ಅಸಲಮಾಲೇಕ ಬದ್ರ್ಪರ್ಸಾದ್‌ ಅವರನ್್ನ ಪತೆತಿಮಾಡ,
ಅವರದ್ಖಲ ಪರಿಶೇಲಸಲ್ಯತು. ಅವಾಗಲೇ
ರಾಮ್‌ಗೇಪಲ್ ಕೃತಯಾ ಬಯಲ್ಯತು. ಈತನ
ಕೃತಯಾದ ವಿರುದಧಾಮಾಲೇಕರು ಕೆ.ಪ್. ಅಗರ್ಹಾರ

ಠಾಣೆಗೆದೂರುರ್ೇಡದ್ದಿರೆ. ಅಲಲಿಯಪಲೇಸರ
ಸುಪದ್ಸ್‌ಗೆ ಆರೇಪ್ಯನ್್ನ ಒಪ್್ಸಲ್ಗಿದೆ’ ಎಿಂದೂ
ತ್ಳಿಸಿವ.
₹ 11ಸಾವಿರ ದಾಂಡ: ‘ತಮ್ಮ ದ್ವಾಚಕರ್ ವಾಹನ
ಕಳಳಿತನವಾಗಿರುವುದ್ಗಿ ಹೇಳಿ ಸಿಟಮಾಕೆಸ್‌ಟ್‌
ಠಾಣೆಗೆ 2018ರಲಲಿದೂರು ರ್ೇಡದದಿ ಆರೇಪ್
ರಾಮ್‌ಗೇಪಲ್, ವಿಮ ಸಹಡರ್ಮಾಡಕಿಂಡದದಿರು.
2018ರಲಲಿ ದ್ವಾಚಕರ್ ವಾಹನ ಪತೆತಿಯಾಗಿತುತಿ. ಈ
ವಿಷಯವನ್್ನಮುಚಿ್ಚಟ್ಟದದಿ ಆರೇಪ್, ಅದೆೇವಾಹನಕೆ್ಕ
ನಕಲನೇಿಂದಣಿ ಫಲಕಹಾಕಿಕಿಂಡದದಿ’ ಎಿಂದು
ಪಲೇರ್ಮೂಲಗಳು ಹೇಳಿವ.
‘ಆರೇಪ್, ಹಲವುಬ್ರಿ ಸಿಂಚಾರ ರ್ಯಮ

ಉಲಲಿಿಂಘಿಸಿದದಿ. ₹ 11 ಸಾವಿರ ದಿಂಡವಾಹನದ
ಮೇಲತುತಿ.ನೇಿಂದಣಿ ಸಿಂಖ್ಯಾ ಆರರಿಸಿ ಅಸಲಮಾಲೇಕ
ಬದ್ರ್ಪರ್ಸಾದ್‌ ಅವರಿಗೆಪಲೇಸರು ದಿಂಡದನೇಟರ್
ಕಳುಹಿಸಿದದಿರು’ ಎಿಂದೂ ತ್ಳಿಸಿವ.

ನಕಲಿನೕಂದಣಿಫಲಕ:
ಡಾಟಾಎಂಟಿರಾ ಆಪರೕಟರ್‌ವಶಕ್ಕೆ

ಬೆಂಗಳೂರು: ಬಳಳಿಿಂದೂರು ಠಾಣೆ
ವಾಯಾಪ್ತಿಯ ವಸತ್ ಸಮುಚ್ಚಯ
ವಿಂದರ 10ನೆೇಮಹಡಯಿಂದಬಿದುದಿ
ತ್ರ್ದ್ೇಪ್‌ಕೇರ್ವಾರ್ (28) ಎಿಂಬ್ವರು
ಶರ್ವಾರ ನಸುಕಿನಲಲಿ ಮೃತಪಟ್ಟದ್ದಿರೆ.
‘ಅಸಾಸ್ಿಂನ ತ್ರ್ದ್ೇಪ್‌ ಖ್ಸಗಿ ಕಿಂಪ-

ರ್ಯೊಿಂದರಲಲಿ ಕೆಲಸ ಮಾಡುತ್ತಿದದಿರು.
ಬಳಳಿಿಂದೂರಿನ ಗಿರ್ೇನ್ ಗೆಲಿೇನ್ ಬಡವಣೆ-
ಯಲಲಿರುವ ಶೇಭಾ ಡಲಯಾ ಅಪ-
ಟ್‌ಸ್‌ಮಿಂಟ್‌ನಲಲಿ ನೆಲಸಿದದಿರು’ ಎಿಂದು
ಪಲೇಸರು ಹೇಳಿದರು.
‘ಶುಕರ್ವಾರ ರಾತ್ರ್ ಪಟಸ್‌

ಮಾಡಲಿಂದು ತ್ರ್ದ್ೇಪ್‌ ಮನೆಯಿಂದ
ಹೊರಗೆ ಹೊೇಗಿದದಿರು. ಪಟಸ್‌ ಮುಗಿಸಿ
ತಡರಾತ್ರ್ ಅಪಟ್‌ಸ್‌ಮಿಂಟ್‌ಗೆ ವಾಪಸು
ಬಿಂದ್ದದಿರು. ಇದೆೇ ಸಿಂದಭಸ್‌ದಲಲಿೇ ಕೆಲ
ರ್ವಾಸಿಗಳು, 10ನೆೇ ಮಹಡಯಲೂಲಿ
ಮದಯಾದಪಟಸ್‌ಮಾಡುತ್ತಿದದಿರು.’
‘ಪಟಸ್‌ಯಲಲಿ ಪಲ್್ಗಳುಳಿವಿಂತೆ

ತ್ರ್ದ್ೇಪ್‌ ಅವರನ್್ನ ರ್ವಾಸಿಗಳು ಆಹಾವಾ-
ರ್ಸಿದದಿರು. ಅದಕೆ್ಕ ಒಪ್್ದದಿ ತ್ರ್ದ್ೇಪ್‌,
10ನೆೇ ಮಹಡಗೆ ಹೊೇಗಿದದಿರು. ಮದಯಾ
ಕುಡದ್ದದಿ ಅವರು, ಅದರ ಅಮಲನಲಲಿೇ
ಮಹಡಯಲಲಿ ಓಡಡುತ್ತಿದದಿರು. ಇದೆೇ

ವೇಳೆಯಲಲಿೇ ಆಯತಪ್್ ನೆಲಮಹಡಗೆ
ಬಿದುದಿ ಮೃತಪಟ್ಟದ್ದಿರೆ’ ಎಿಂದು
ಪಲೇಸರು ತ್ಳಿಸಿದರು.
‘ಅಸಹಜ ಸಾವು ಪರ್ಕರಣ

ದ್ಖಲಸಿಕಿಂಡು, ತರ್ಖ್ಮುಿಂದುವ-
ರಿಸಲ್ಗಿದೆ’ ಎಿಂದೂಹೇಳಿದರು.

10ನೇ ಮಹಡಿಯಲಿ್ಲಪಾಟಿಭೀ:
ಆಯತಪಿಪಿ ಬಿದುದು ಸ್ವು

ಬೆಂಗಳೂರು: ಹಿೇರ ಹೊೇಿಂಡ
ಸ್್್ಲಿಂಡರ್ ಬೈಕ್ ಕದುದಿ, ಅದರಲಲಿೇ
ಆಹಾರ ಪೂರೆೈಕೆ ಮಾಡುತ್ತಿದದಿ
ಡೆಲವರಿ ಬ್ಯ್‌ ಒಬ್ಬರನ್್ನ ಕೆ.ಆರ್.
ಪುರ ಸಿಂಚಾರ ಪಲೇಸರು ವಶಕೆ್ಕ
ಪಡೆದ್ದ್ದಿರೆ.
‘ಠಾಣೆ ವಾಯಾಪ್ತಿಯಲಲಿ ಪಲೇಸರು

ಕತಸ್‌ವಯಾ ರ್ವಸ್‌ಹಿಸುತ್ತಿದದಿರು. ಇದೆೇ
ವೇಳೆಯ್ೇ ಡೆಲವರಿ ಬ್ಯ್‌

ಮೊಬೈಲ್ನಲಲಿ ಮಾತರ್ಡುತತಿ ಬೈಕ್
ಚಲ್ಯಸಿಕಿಂಡು ಹೊರಟದದಿರು.
ಅದನ್್ನ ಗಮರ್ಸಿದದಿ ಸಿಬ್ಬಿಂದ್ ತಡೆದು
ರ್ಲಲಿಸಿ ವಾಹನಗಳ ದ್ಖಲ ಪರಿಶೇಲನೆ
ನಡೆಸಿದದಿರು’ ಎಿಂದು ಪಲೇರ್
ಮೂಲಗಳು ಹೇಳಿವ.
‘ಡೆಲವರಿ ಬ್ಯ್‌ ಬಳಿ ಸೂಕತಿ

ದ್ಖಲಗಳುಇರಲಲಲಿ.ಬೈಕ್ನೇಿಂದಣಿ
ಸಿಂಖ್ಯಾ ಆರರಿಸಿ ಮಾಹಿತ್ ಸಿಂಗರ್ಹಿಸ-

ಲ್ಗಿತುತಿ. ಮಾದರ್ಯಕನಹಳಿಳಿ ಠಾಣೆ
ವಾಯಾಪ್ತಿಯಲಲಿ ಕದ್ದಿದದಿ ಬೈಕ್ ಎಿಂಬ್ದು
ಗತಾತಿಗಿದೆ. ಡೆಲವರಿ ಬ್ಯ್‌ನನ್್ನ
ವಶಕೆ್ಕ ಪಡೆದು ಸಿಂಬಿಂರಪಟ್ಟ ಠಾಣೆ
ಪಲೇಸರ ಸುಪದ್ಸ್‌ಗೆ ರ್ೇಡಲ್ಗಿದೆ’
ಎಿಂದೂ ತ್ಳಿಸಿವ.
‘ಬೈಕ್ ಯಾರದುದಿ? ಅದನ್್ನ ಹೇಗೆ

ಕದದಿರು ? ಎಿಂಬ್ದು ತರ್ಖ್ಯಿಂದ
ತ್ಳಿಯಬೇಕಿದೆ’ ಎಿಂದು ಹೇಳಿವ.

ಕದದಿ ಬೈಕ್‌ನಲ್ಲಿ ಸ್ತ್ತಾಟ: ಡೆಲಿವರಿ ಬಾಯ್ ವಶಕ್ಕೆ

ಹೊಳೆನರಸ್ೋಪುರ (ಹಾಸನ): ತಾಲೂಲಿಕಿನ ತಟ್ಟೇಕೆರೆ ಗ್ರ್ಮದ
ಶವಕುಮಾರ ಎಿಂಬ್ವರು ಇಲಲಿನ ರ್ಯಾಯಾಲಯದ ಹೊರ
ಆವರಣದ ಶೌಚಾಲಯದಲಲಿ ಶರ್ವಾರ ಪತ್್ನ ಚೈತಾರ್ (24)
ಅವರ ಕತುತಿಕಯುದಿಕಲಮಾಡದ್ದಿರೆ.
ಚನ್ನರಾಯಪಟ್ಟಣ ತಾಲೂಲಿಕಿನ ಅವಾವಾರಹಳಿಳಿಯ ಚೈತಾರ್

ಹಾಗೂ ಶವಕುಮಾರ 6 ವಷಸ್‌ಗಳ ಹಿಿಂದೆ ಮದುವಯಾಗಿದುದಿ,
ದಿಂಪತ್ಗೆ ಇಬ್ಬರು ಹಣು್ಣ ಮಕ್ಕಳಿದ್ದಿರೆ. 3 ವಷಸ್‌ಗಳಿಿಂದ
ದಿಂಪತ್ ನಡುವ ಜಗಳ ನಡೆಯುತ್ತಿತುತಿ. ವಿಚಛಿೇದನ ಬಯಸಿ
ಲ್ೇಕ ಅದ್ಲತ್‌ನಲಲಿ ರಾಜ ಸಿಂಧಾನಕಾ್ಕಗಿ ಅಜಸ್‌ ಸಲಲಿಸಿದದಿರು.
ಇಲಲಿನ ರ್ಯಾಯಾಲಯದಲಲಿ ಶರ್ವಾರ ವಿಚಾರಣೆ ನಡೆಸಿ

ಮುಿಂದ್ನ ದ್ರ್ಿಂಕ ರ್ೇಡಲ್ಗಿತುತಿ. ಮಧಾಯಾಹ್ನ 12.30ರ
ಸುಮಾರಿಗೆ ರ್ಯಾಯಾಲಯದ್ಿಂದ ಹೊರಗೆ ಬಿಂದ ಚೈತಾರ್, ತನ್ನ
ಎರಡು ವಷಸ್‌ದ ಪುತ್ರ್ಯೊಿಂದ್ಗೆ ಶೌಚಾಲಯಕೆ್ಕ ಹೊೇಗಿದದಿರು.
ಅವರನ್್ನ ಹಿಿಂಬ್ಲಸಿದ ಶವಕುಮಾರ ಪತ್್ನಯ ಕತುತಿ ಕಯುದಿ
ಓಡಹೊೇಗತ್ತಿದ್ದಿಗಪಲೇಸರು ಬಿಂಧಿಸಿದರು.
ಚೈತಾರ್ ಅವರಿಗೆ ಇಲಲಿನ ಆಸ್ತೆರ್ಯಲಲಿಪರ್ಥಮಿಕಚಿಕಿತೆಸ್ ರ್ೇಡ

ಹಾಸನ ಜಲ್ಲಿ ಆಸ್ತೆರ್ಗೆ ದ್ಖಲಸಲ್ಗಿತುತಿ. ಚಿಕಿತೆಸ್ಗೆ ಸ್ಿಂದ್ಸದೆ
ಅಸುರ್ೇಗಿದರು.

ಪತಿ್ನ ಕತ್ತಿ ಕೊಯುದು
ಕೊಲೆ: ಪತಿ ಬಂಧನ

ಬೆಂಗಳೂರು: ‘ಪದವಿ ಪಡೆಯುವುದಷ್ಟೇ ವಿದ್ಯಾರ್ಸ್‌ಗಳ
ಗರಿಯಾಗಬ್ರದು.ಉನ್ನತಹುದೆದಿಗಳಿಗ್ಗಿದೊಡ್ಡ ಕನಸುಗಳ
ಬನ್್ನಹತತಿಬೇಕು. ಅದಕಾ್ಕಗಿ ಶರ್ಮಪಡಬೇಕು’ ಎಿಂದು ಆಿಂತರಿಕ
ಭದರ್ತಾ ವಿಭಾಗದ ಎರ್ಪ್ ಜನೆೇಿಂದರ್ ಖಣಗ್ವಿ ಸಲಹ
ರ್ೇಡದರು.
ರಾಣಿ ಸರಳಾದೆೇವಿ ಪ್ಯು ಹಾಗೂ ಪದವಿ ಕಾಲೇಜನಲಲಿ

ಆಯೊೇಜಸಿದದಿ ವಿಶೇಷ ಉಪರ್ಯಾಸ ಕಾಯಸ್‌ಕರ್ಮದಲಲಿ ಅವರು
ಮಾತರ್ಡದರು.
‘ಸ್ಧಾಸ್‌ತ್ಮಕ ಪರಿೇಕ್ಗಳನ್್ನ ಎದುರಿಸುವ ಜಾಣೆ್ಮಯನ್್ನ

ಪದವಿಹಿಂತದ್ಿಂದಲೇಮೈಗೂಡಸಿಕಳಳಿಬೇಕು.ಯುಪ್ಎರ್ಸಿ,
ಕೆಪ್ಎರ್ಸಿ ಪರಿೇಕ್ಗಳನ್್ನ ಪರ್ತ್ಯೊಬ್ಬ ವಿದ್ಯಾರ್ಸ್‌ಯೂ
ಬರೆಯಬೇಕು. ಶರ್ಮಪಟ್ಟರೆ ಸಕಾಸ್‌ರದ ಇಿಂತಹ ಉನ್ನತ
ಹುದೆದಿ ದೊರೆಯುತತಿದೆ. ಅಿಂತಹ ಆಸ್ ಕೆೈಗೂಡಸಿಕಳಳಿಲು
ರ್ತಯಾವೂ ತಮ್ಮ ಸುತತಿಮುತತಿಲ ವಿದಯಾಮಾನಗಳನ್್ನ ಸೂಕ್ಷಷ್ಮವಾಗಿ
ಗರ್ಹಿಸಬೇಕು’ ಎಿಂದು ಕಿವಿಮಾತುಹೇಳಿದರು.

‘ಕನಸುಗಳ ಬನ್ನತಿತಿ’

ವಿಶೇಷ ಉಪನಾ್ಯಸ ಕಾರ್ಮಕ್ರರದಲ್ಲಿ ಆಂತರಿಕ ಭದ್ರತಾ
ವಿಭಾಗದ ಎಸ್ಪಿ ಜಿನೇಂದ್ರ ಖಣಗಾವಿ, ಪಾ್ರಂಶುಪಾಲರಾದ
ಡಾ.ಪದಿ್ಮನಿ ನಾಗರಾಜು ಇದ್ದರು


