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Scheduled  commercial
banks’ (SCBs) credit growth
is expected to be in the range
of 1313.5 per cent for FY24,
excluding  the  impact  of  the
merger of HDFC with HDFC
Bank,  according  to  CARE
Ratings.

Credit  off�take  experi
enced  robust  growth  of  16.2
per  cent  in  Q1FY24  and  the
outlook remains positive for
FY24, per the rating agency’s
analysis  of  30  banks,  includ
ing  12  public  sector  banks
and 18 private sector banks.

The  positive  credit
growth  outlook  is  driven  by
economic  expansion,  in
creased  capital  expenditure,
the  implementation  of  the
PLI  (production  linked  in
centive) scheme, and a push
for  retail  credit,  the  agency
said.

CARE  Ratings  said  it  is
important  to  consider  that
this  growth  would  be  com
ing  off�  a  high  base  in  FY23,
which might have a marginal
impact on the growth rate.

As  the  CD  (creditde
posit)  ratio  remains  elev
ated,  growth  in  the  liability

franchise would play a signi
fi�cant role in sustaining loan
growth, said Sanjay Agarwal,
Senior  Director;  Saurabh
Bhalerao, Associate Director
– BFSI  Research;  and  Vijay
Singh  Gour  Lead  Analyst  –
BFSI  Research,  CARE
Ratings.

The CD ratio stood at 75.1
per  cent  as  of  July  1,  2023,
expanding  by  ~210  basis
points  (bps)  yearon
year  over  a  year  ago  due  to
faster  yoy  growth  in  credit
compared to deposits.

FUNDING COSTS

The  agency’s  research  team
observed  that  competition
for  deposits  is  likely  to  in
tensify  even  further,  result
ing in a rise in funding costs
in  the  coming  quarters  as
rates rise and CASA (current
account,  savings  account)
share reduces. 

They said that the margin
trajectory  could  witness
pressure  in  the  later  part  of
FY24  as  competition  would
also  cap  the  interest  rates
charged at a certain level

Net  interest  margin
(NIM)  of  SCBs  witnessed  a
yearonyear  improvement
of  36  basis  points  (bps),
reaching  3.27  per  cent  in
Q1FY24. 

“This  enhancement  can
be attributed to the faster re
pricing of loans, whereas de
posit  rates  have  not  yet  re
fl�ected  the  increased
interest rates. 

“Besides,  SCBs  witnessed
higherthanexpected  de
posit  growth  in  the  quarter.
The  anticipated  rise  in  de
posit  costs,  which  is  expec
ted to be a lag eff�ect, is likely
to  put  continued  pressure
on  NIM  in  Q2FY24,”  the
agency said.

Our  Bureau
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Bank credit likely to grow
1313.5% in FY24: CARE 

KEY INDICATORS

£� Credit  off�take  saw  robust  growth  of  16.2%  in  Q1

£� Creditdeposit  ratio  stood  at  75.1%  as  of  July  1,  2023,
expanding  by  ~210  bps  yoy

£� Net  interest  margin  of  SCBs  witnessed  a  yoy
improvement  of  36  bps,  reaching  3.27%  in  Q1 

While  the  monetary  policy
can absorb the current round
of transitory infl�ation, the Re
serve  Bank  of  India  is  on
guard  to  ensure  that  it  does
not  become  generalised  and
persistent, Governor Shaktik
anta Das said on Wednesday.

“Given  the  likely  short
term  nature  of  the  vegetable
price shocks, monetary policy
can  await  the  dissipation  of
the fi�rstround eff�ects of such
shocks  that  may  produce
shortlived spikes in headline
infl�ation.  We  will  remain  on
guard  to  ensure  that  second
order  eff�ects  in  the  form  of
generalisation  and  persist
ence  are  not  allowed  to  take
hold,” he said.

FOOD PRICE SHOCKS

The remarks were part of Das’
address at the 29th Lalit Doshi
Memorial  Lecture  titled
‘Building Blocks for a Sustain
able  Future:  Some
Refl�ections’.

Frequent  incidences  of  re
curring  food  price  shocks
pose a risk to anchoring of in
fl�ation  expectations,  which
has  been  underway  since
September  2022.  However,
the  central  bank  will  remain
watchful,  Das  said,  adding
that  continued  and  timely
supply  side  interventions  are
critical  to  limiting  the  sever
ity  and  duration  of  such
shocks. 

It  is  then  necessary  to  be
watchful  of  any  risk  to  price
stability and act appropriately

and in time, he said, reiterat
ing RBI’s focus on aligning in
fl�ation to the 4 per cent target.

“Price stability has to form
the  basis  of  sustainable
growth. Without price stabil
ity  any  growth  you  try  to
achieve in the short term, will
only have a short life. So, price
stability  is  absolutely  essen
tial  for  maintaining  the  mo
mentum  of  growth  and  sus
taining  the  country’s  GDP
growth,” Das said.

After  reaching  a  low  of  4.3
per  cent  in  May  2023,  head

line infl�ation rose to a higher
than estimated 7.4 per cent in
July  driven  by  a  surge  in  to
mato  and  other  vegetable
prices  which  rose  37.3  per
cent  on  year.  Food  infl�ation
more  than  doubled  from  4.7
per  cent  in  June  to  10.6  per
cent in July. 

VEGETABLE PRICES

Das  said  that  the  spike  in  ve
getable  prices  too  is  starting
to  see  a  correction  and  the
RBI  expects  an  appreciable
slowdown  in  vegetable  infl�a
tion  from  September  on
wards.  However,  defi�cit  rain
fall,  uncertainty  around
weather  events  such  as  El
Niño,  and  renewed  geopolit
ical  tensions  continue  to  im
part  uncertainty  to  food
prices outlook. 

On the other hand, core in
fl�ation  softened  to  4.9  per
cent  in  July,  down  130  bps
from  the  peak  in  January
2023.  “This  steady  easing  of
core  infl�ation  over  the  last
fi�ve  months  is  indicative  of
the  ongoing  transmission  of
monetary policy,” Das said.

RBI will keep a watch on
price stability, says Das 
SOFTENING PRICES. Governor expects vegetable infl�ation to slow down from Sept

Anshika  Kayastha
Mumbai

EYEING SUSTAINABLE GROWTH. RBI Governor
Shaktikanta Das at the 29th Annual Lalit Doshi Memorial Lecture,
in Mumbai, on Wednesday PTI 

Fincare Small Finance Bank
posts ₹�97crore profi�t n Q1

Mumbai: Fincare Small Finance
Bank (FSFB) reported a net
profi�t of ₹�97.13 crore in the fi�rst
quarter (Q1) of FY24, against a
net loss of ₹�48.69 crore in the
yearago period on the back of
healthy growth in net interest
income, a jump in other income,
and decline in provisions. Net
interest income was up 36 per
cent yearonyear at ₹�351.27
crore (₹�258.1 crore in the
yearago quarter). OUR BUREAU

QUICKLY.
Banks report robust
credit, deposit growth 

Mumbai: Banks saw robust
credit and deposit growth in
the fortnight ended August 11,
according to RBI data. 
Deposits and credit of all
scheduled banks increased by
₹�67,813 crore and ₹�72,575
crore, respectively, in the
reporting fortnight. On yoy
basis, banks saw deposit and
credit growth of 13.26 per cent
and 19.39 per cent, respec
tively as on August 11.  OUR BUREAU

IT  major  Infosys  has  rolled
out  80  per  cent  of  variable
payout  for  its  employees  for
the  fi�rst  quarter  ended  June
30. 

In  an  internal  mail  re
viewed  by  businessline,  the
company  wrote  to  employ
ees,  “The  quarterly  perform
ance  bonus  payout  for  Q1
FY24  will  happen  in  August
payroll for all eligible employ
ees. The average payout at an
organisation  level  at  80  per
cent for Q1 FY24.” 

The individual payout per
centages  will  diff�er  based  on
individual  performance  and
contribution  for  the  quarter,
according to the company. 

“We  delivered  a  good  per
formance in Q1, setting a ro
bust  foundation  for  future
expansion.  We  remained
committed  to  helping  busi
nesses accelerate their digital
journeys  and  catering  to
emerging  client  require
ments.  By  staying  focussed

on  our  priorities,  collaborat
ing  closely  across  teams,  and
remaining adaptable to chan
ging  circumstances,  we  are
confi�dent in setting ourselves
up  for  a  productive  and  op
timistic  quarter  ahead,”  the
mail read. 

AVERAGE VARIABLE PAY

In  the  last  quarter,  the  com
pany  had  rolled  out  average
variable pay of 60 per cent. In
Q1,  Infosys  lowered  its  rev
enue  guidance  steeply  to  1
3.5  per  cent  from  47,  as  the
company said the delay in de
cisionmaking  was  playing

spoilsport. The net profi�t for
the  quarter  stood  at  ₹�5,945
crore, an 11 per cent rise year
onyear (YoY). On a quarter
onquarter  (QoQ)  basis,
profi�t dipped 3 per cent from
₹�6,128 crore last quarter. On
a YoY basis, revenue from op
erations rose 10 per cent at Rs
37933  crore.  Sequentially,
revenue marginally increased
by 1.3 per cent.

Infosys’s  peer  Wipro  is
also rolling out 81 per cent of
variable  payout  for  the  fi�rst
quarter to its employees. The
company  after  announcing
its Q1 results had noted that
promotion  cycles  will  con
tinue and a variable payout up
to  80  per  cent  will  be
provided  in  Q1  for  the
employees.

“Variable  pay  is  linked  to
business  metrics  for  all  em
ployees.  As  we  have  done  in
the past, we will be awarding
our  employees  on  preset
performance criteria metrics.
We will pay out above 81 per
cent  of  variable  pay  for  most
of  our  colleagues,”  the  com
pany said in a statement. 

Our  Bureau
Bengaluru

Employees at Infosys campus
in Bengaluru 

Infosys staff to get 80% variable pay for Q1  

Edtech unicorn Physics Wal
lah  is  scaling  its  offl�ine
centres,  which  have  proven
to be the fastest growing ver
tical  for  the  company  in
terms  of  learner  enrolment
and revenue generation.

The  company  plans  to  in
vest  ₹�150  crore  by  2025  for
the  expansion  of  its  offl�ine
businesses, Vidyapeeths and
Paathshalas,  said  Prateek
Maheshwari,  cofounder  of
Physcis Wallah (PW).

“We  have  allocated  ₹�150
crore  for  expansion  of  off�
line  centres  and  we  may  in
crease  this  allocation,”  he
said.

HYBRID MODEL

The  company  currently  is
operational  in  38  cities
through  Vidyapeeth  busi
ness  and  has  Paathshala
business  in  hybrid  model  in
16  cities,  is  expanding  it  to
26  more  cities  via
Vidyapeeths  and  39  more
cities with Paathshalas, thus
taking  its  presence  to  119
cities  across  India,  said
Ankit  Gupta,  Chief  Execut
ive Officer, PW Offl�ine.

“It  is  a  techoriented  off�
line  business.  Vidyapeeth,
Patshala offl�ine business will
be  present  in  119  cities
across  India.  Our  offl�ine  is  a

lot  of  empowered  with  our
online  technology  and  on
line touch points. And simil
arly, in online, we have intro
duced  a  lot  of  offl�ine  touch
points as well,” he said.

With expansion of the off�
line  centres,  especially  in
tier3  and  tier4  cities,  the
company  is  also  working  on
its  teacher  training  program
in  order  to  provide  and  en
sure  quality  education.  The
company  has  a  dedicated
faculty  training  centre,
where  every  three  months,
they train teachers for these
centres.

Currently,  the  company
has a student base of 135,000
which  is  estimated  to  reach
250,000 by the end of FY24.

REVENUE

Amid  the  challenging  times
in  the  edtech  space,  PW
stands out as one of the prof
itable  unicorn  in  the  space.
The company recorded ₹�780
crore  in  revenue  for  FY22
23. It is targetting a total rev
enue  of  ₹�2,400  crore  at  the
group  level,  with  PW  busi
ness  contributing  ₹�1,900
crore  and  the  remaining
from  its  inorganic  expan
sion,  said  Prateek
Maheshwari.

“For FY24, we see 100 per
cent  growth  in  online
learners,  and  150  per  cent
growth  in  terms  of  offl�ine
learners,” he said.

Physics Wallah bets big
on offline expansion
Jyoti  Banthia
Bengaluru

Travel company Cleartrip, pre
viously  focussed  on  air  and
hotel  services,  has  entered  the
bus  segment,  and  plans  to  add
railways in the near future. 

Prahlad  Krishnamurthi,
Chief  Business  Officer,  said
Cleartrip  intends  to  launch
multiple  new  lines  of  business
in the next 12 to 24 months. Its
future plans encompass various
segments,  including  packages,
experiences,  Visa,  insurance,
and forex. 

“We’re  making  substantial
investments in both technology
and  marketing,  and  I  believe
we’re wellpositioned. Over the
next six months, you’ll witness
the introduction of several new
lines  of  business,  starting  with
the  expansion  of  the  bus  seg
ment.  Over  the  next  12  to  24
months,  we  will  add  more  ser
vices and products, to become a
robust platform,“ he said.

IN BUS SEGMENT

“Cleartrip aims for a 50 per cent
growth  rate  this  year.  Over  60
per cent of the workforce is en
gaged in projects and products
not yet visible on the platform,
signifying  the  company’s  rapid
expansion,”  Krishnamurthi

said.  Despite  entering  the  bus
segment  later  than  competit
ors, including RedBus, AbhiBus,
and  Paytm,  he  emphasised  the
importance  of  a  strong  cus
tomer value proposition. He ac
knowledged  Cleartrip’s  status
as a late entrant and highlighted
eff�orts  to  build  a  compelling
off�ering.

While Cleartrip will be an on
line  aggregator  of  inventory  in
buses  for  the  time  being,  the
company  will  provide  an  array
of  features  to  diff�erentiate  it
self,  including  ontime  per
formance,  safety,  and  service
quality. “We are confi�dent that
we will be able to off�er the same
level  of  inventory,  if  not  more
than  our  competitors,  by
September this year,” he said.

According  to  travel  consult
ing  fi�rm  Videc,  Cleartrip  holds
approximately 8.5 per cent mar

ket  share  in  the  OTA  segment,
making  it  the  secondlargest
player in India. MakeMyTrip is
the  segment  leader,  followed
closely  by  EaseMyTrip  (EMT)
at  8.1  per  cent.  In  specifi�c  seg
ments,  Cleartrip  ranks  as  the
secondlargest player in air and
the thirdlargest in hotels. How
ever, it is a recent entrant in the
bus  category,  dominated  by
MakeMyTrip and Ixigo. Despite
this, the intercity bus category is
a rapidly  growing  segment
within the Indian travel market,
accounting  for  14  per  cent  of
the GBV in FY23.

TIE-UP WITH AXIS BANK

In  a  strategic  collaboration,
Cleartrip has joined forces with
Axis  Bank  to  extend  exclusive
benefi�ts  to  the  bank’s  credit
card  holders.  These  including
fl�ight  cancellations  or  res
cheduling for just ₹�1 under CT
FlexMax.  The  partnership  ex
tends  to  complimentary  seats,
free  meals,  and  waiver  of  con
venience fees. Cleartrip plans to
expand  this  partnership  across
international  air  travel,  hotels,
buses, and other segments.

Krishnamurthi  emphasised
that  its  acquisition  by  Flipkart
has  provided  Cleartrip  a  sub
stantial  customer  base,  allow
ing  it  to  confi�dently  venture
into new segments. 

Forum  Gandhi
New  Delhi

Prahlad Krishnamurthi, Chief
Business Offi�cer

Cleartrip boards bus segment; 
in strategic tieup with Axis Bank 

The  Reserve  Bank  of  India
has asked some banks to stop
taking  fresh  arbitrage  posi
tions  in  the  nondeliverable
forwards market, six bankers
told Reuters.

“The  RBI  has  told  us  not
to  take  new  outright  arbit
rage  positions,”  a  senior
trader  at  a  private  sector
bank said.

“Swap  arbitrage  positions
are still allowed.”

The  central  bank  has
verbally  communicated  the
directions  and  there  has
been no written communica
tion, two bankers said.

While  the  RBI  spoke  to
these  three  banks  directly,
three  other  bankers  said
they  were  aware  of  such  a
development.

The sources spoke on con
dition  of  anonymity  as  they
are  not  authorised  to  speak
to  the  media.  The  RBI  did
not  immediately  respond  to
a Reuters’  email  seeking
comment.

“It  looks  like  the  RBI  has
identifi�ed  select  banks  to
minimise  the  impact  of  any

volatility  in  the  NDF  mar
ket,”  a  treasury  official  at  a
private bank said.

The  central  bank  has,  in
the  past,  placed  similar  re
strictions  to  manage  the  ru
pee’s volatility.

For instance, when the ru
pee hit a record low of 83.29
in October 2022, the RBI had
informally asked local banks
to  not  build  additional  posi
tions in the NDF market.

The  restrictions  were  lif
ted  in  December  once  the
volatility ebbed.

The  rupee  reached  83.16
last  week  and  only  the  RBI’s
intervention  in  both  the
NDF  and  onshore  markets
prevented  a  slide  to  the  re
cord low, traders said.

The  rupee  ended  at
82.6850  on  Wednesday,  hav
ing appreciated sharply from
a low  of  83.0050  earlier  in
the session. 

RBI asks some banks 
not to take fresh 
NDF arbitrage bets
Reuters
Mumbai
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ÃÝgÂ ÊÜ®ÜÂ iàË ÊÜáívÜÚÀáí¨Ü A®ÜáÊÜá£ > ÓÝ§Àá ÓÜËá£ ÃÜaÜ®æWæ J²³Wæ 

Ÿ®æ°àÃÜáZor¨Ü ÊÜááTÝíñÜÃÜ 
GÈÊæàpæv… PÝÄvÝÃ… ¯ÊÜÞì|

æ̧íWÜÙÜãÃÜá: Ÿ®æ°àÃÜáZor ÃÝÑóà¿á 
E¨ÝÂ®ÜÊÜ®Ü̈ Ü ÊÜáãÆPÜ ÖÝ Ü̈áÖæãàWÜÆá 
6.63 Q.Ëáà. E Ü̈ª Ü̈ GñÜ¤ÃÜ̈ Ü PÝÄvÝÃ… 
¯ÊÜÞì| ÊÜÞvÜÆá ÇæãàPæãà±ÜÁãàX 
CÇÝTæ¿á ±ÜÅÓÝ¤ÊÜ®æWæ ÃÝgÂ ÊÜ®ÜÂ iàË 
ÊÜáívÜÚ A®ÜáÊÜá£ ¯àw æ̈.

ÊÜáíWÜÙÜÊÝÃÜ ÊÜááSÂÊÜáí£Å Ô Ü̈ªÃÝÊÜá¿áÂ 
®æàñÜêñÜÌ Ü̈ 17®æà ÊÜ®ÜÂiàË ÊÜáívÜÚ ÓÜ»æ¿áÈÉ 
D ËaÝÃÜÊÜ®Üá° ÊÜáíwÓÜÇÝXñÜá¤. AÆÉ æ̈, 
ÖæÓÜÃÜáZor ÖÜáÆáÉWÝÊÜÆá PÜáÄñÜ ËaÝÃÜ 
ÓæàÄ Ü̈íñæ ÖÜÆÊÜâ ±ÜÅÓÝ¤ÊÜWÜÙÜ®Üá° 
ÊÜáíwÓÜÇÝÀáñÜá. D ±æçQ ÃÝÊÜá®ÜWÜÃÜ©í Ü̈ 
±æ̈ ÜªÊÜá Ü̈WæãívÜ±ÜÈÉÊÜÃæWæ GÔrBÃ…BÃ… 
ÖÜíñÜ&2 (G®…Ga… 948 G) A¼ÊÜê©œ±ÜwÓÜáÊÜ 
±ÜÅÓÝ¤ÊÜ®æWæ J²³Wæ ¯àvÜÇÝX æ̈.

C Ü̈á ÓÜíaÝÃÜ Ü̈orOæ PÜwÊæá ÊÜÞvÜÆá 
ÊÜáñÜá¤ ÃÝgÂ ÃÝg«Ý¯¿áÈÉ »ÝÄà 
ÊÝÖÜ®ÜWÜÙÜ aÜÆ®æ¿á®Üá° ¯Ÿìí˜ÓÜÆá 

æ̧íWÜÙÜãÄ®Ü ÓÜáñÜ¤Æã ¯ËáìÓÜÇÝWÜá£¤ÃÜáÊÜ 
GÈÊæàpæv… PÝÄvÝÃ… 280 Q.Ëáà. 
ÓÝÂoÇæçp… pè®… ÄíW… Ãæãàv…®Ü 

»ÝWÜÊÝX æ̈. 
Ÿ®æ°àÃÜáZor ÃÝÑóà¿á E¨ÝÂ®ÜÊÜ®Ü̈ Ü 

ÊÜáãÆPÜ PÝÄvÝÃ… ¯ÊÜÞì| Ü̈ PÜáÄñÜá 
2018&19ÃÜÈÉ ±ÜÅÓÝ¤±Ü ÊÜÞvÜÇÝXñÜá¤. B Ü̈Ãæ, 
ÓÜíÃÜûÜOÝPÝÃÜÃÜá, PÝ¿áìPÜñÜìÃÜá ÊÜáñÜá¤ 
¯ÊÜêñÜ¤ AÃÜ|Â A˜PÝÄWÜÚí Ü̈ ÖæaÜác£¤ÃÜáÊÜ 
ËÃæãà«Ü©í¨ÝX ñÜvæ×w¿áÇÝXñÜá¤. 

D ÊÜá«æÂ ÇæãàPæãà±ÜÁãàX CÇÝTæ D 
PÜáÄñÜá I Ü̈á ±ÜÅÓÝ¤ÊÜ®æWÜÙÜ®Üá° ÖæãÃÜñÜí Ü̈á 

AÊÜâWÜÙÜ®Üá° 2023ÃÜÈÉ A®ÜáÊæãà Ü̈®æWÝX 
AÃÜ|Â CÇÝTæWæ PÜÙÜá×ÔñÜá¤. CÊæÆÉÊÜâWÜÙÜÈÉ 
GÈÊæàpæv… PÝÄvÝÃ…®Üá° A®ÜáÊæãà Ü̈®æWÝX 
BÁáR ÊÜÞvÜÇÝX æ̈. DXÃÜáÊÜ ÃÜÓæ¤¿áÈÉ 
¿ÞÊÜâ æ̈à ÊÜáÃÜWÜÙÜ®Üá° PÜw¿á Ü̈íñæ ÊÜáñÜá¤ 
Ÿ®æ°àÃÜáZor E¨ÝÂ®ÜÊÜ®ÜPæR PǕ ÐÜu 
ÖÝ¯¿ÞWÜ̈ Üíñæ ²ÆÉÃ…WÜÙÜ®Üá° 
¯ËáìÓÜÇÝWÜáÊÜâ Ü̈á Gí Ü̈á ±ÜÅÓÝ¤ÊÜ®æ¿áÈÉ 
£ÚÓÜÇÝX æ̈. ÊÜÞÓÜìÃÜÖÜÚÛ WÝÅÊÜá©í Ü̈ 

±æÄ¿áÊÜáWæãívÜ®Ü ÖÜÚÛÊÜÃæX®Ü 6.63 Q.Ëáà. 
E Ü̈ª Ü̈ GÈÊæàpæv… PÝÄvÝÃ… ¯ÊÜÞì| 
ÊÜÞvÜáÊÜ E æ̈ªàÍÜ Öæãí Ü̈ÇÝX æ̈.

ÓÜ»æ¿áÈÉ ÊÜáívÜÚWæ ÓÝ§Àá ÓÜËá£ 
ÃÜbÓÜÆá J²³Wæ ̄ àvÜÇÝX æ̈. ÊÜ®ÜÂiàË ÃÜûÜOÝ 
PÝÀá æ̈ £ Ü̈áª±Üw¿á ±ÜÅPÝÃÜ, ÓÜËá£ 
ÃÜbÓÜÆá ÓÝ«ÜÂË æ̈. C Ü̈á ÃÝÑóà¿á 
ÊÜ®ÜÂiàË ÊÜáívÜÚ¿á ÓÝ§Àá ÓÜËá£Wæ 
A®ÜáWÜá|ÊÝX CÃÜáñÜ¤ æ̈. 

ÃÝÑóà¿á ÊÜ®ÜÂiàË 
ÊÜáívÜÚWæ ±ÜÅÓÝ¤ÊÜ®æ
GÈÊæàpæv… PÝÄvÝÃ… ¯ÊÜÞì|ÊÜâ væP… Wæàp…WÜÙÜá, 
ÔÔqË, ¸ÝÂÄPæàv…WÜÙÜá ÊÜáñÜá¤ æ̧ãàv…ìWÜÙÜ®Üá° 
Öæãí©ÃÜáñÜ¤ æ̈ Gí Ü̈á ÊÜáívÜÚ¿á ÓÜ̈ ÜÓÜÂÃæãŸºÃÜá £ÚÔ Ü̈áª, 
±æía… ÖÜáÈ ÓÜíÃÜüñÜ ±ÜÅ æ̈àÍÜ̈ ÜÈÉ GÈÊæàpæv… PÝÄvÝÃ…
WÜÙÜ®Üá° EÇÉæàUÔ ±ÜÅÓÝ¤ÊÜ®æ¿á®Üá° ñæÃÜÊÜâWæãÚÓÜÇÝX æ̈ 
Gí Ü̈á ÖæàÚ¨ÝªÃæ. D ±ÜÅÓÝ¤ÊÜ®æ¿á®Üá° ÊÜááí æ̈ ÃÝÑóà¿á 
ÊÜ®ÜÂiàË ÊÜáívÜÚWæ PÜÙÜá×ÓÜÇÝWÜáÊÜâ Ü̈á Gí Ü̈á AÃÜ|Â 
CÇÝTæ ÊÜáãÆWÜÙÜá £ÚÔÊæ.

E¨ÜÂËá ÖÜñæÂWæ ÓÜíaÜá: G¶…IBÃ…

Ë¨ÜáÂñ… ñÜWÜáÈ PÜãÈ PÝËáìPÜ ÓÝÊÜâ

ÇæçíXPÜ QÃÜáPÜáÙÜ BÃæãà±Ü: ¨ÜãÃÜá
æ̧íWÜÙÜãÃÜá: ÇæçíXPÜ QÃÜáPÜáÙÜ BÃæãà±Ü̈ Üw aÜa…ì 

Jí Ü̈ÃÜ ¶Ý Ü̈Ã… ËÃÜá Ü̈œ ¸Ý|ÓÜÊÝw ±æäÈàÓ… 
sÝOæ¿áÈÉ G¶…IBÃ… ̈ ÝSÇÝX æ̈.  ÊÜá×ÙæÁãŸºÃÜá 
¯àw Ü̈ ̈ ÜãÄ®Ü ÊæáàÇæ PÜÊÜá¾®ÜÖÜÚÛ¿á Óæíp… ²¿áãÓ… 
aÜa…ì®Ü ¶Ý Ü̈Ã… ËÃÜá Ü̈œ G¶…IBÃ… ¨ÝSÇÝX æ̈. 
D ÊÜá«æÂ ÊÜá×Ùæ ËÃÜá Ü̈œ ¶Ý Ü̈Ã… PÜãvÜ Ü̈ãÃÜá 
¯àw Ü̈áª, B PÜáÄñÝX¿áã ±æäÈàÓÜÃÜá G¶…IBÃ… 
¨ÝSÈÔ¨ÝªÃæ. aÜa…ì ¶Ý Ü̈Ã… g¿áPÜÃÜ®… GíŸáÊÜÃÜá 
ÇæçíXPÜ QÃÜáPÜáÙÜ ¯àw ÖÜÇæÉ ÊÜÞw¨ÝªÃæ. AÊÜÃÜ 
A®Üá¿ÞÀáWÜÙÜã ̧ æ̈ ÜÄPæ ÖÝPÜá£¤¨ÝªÃæ. D ŸWæY aÜa…

ì®Ü BíñÜÄPÜ ÓÜËá£Wæ Ü̈ãÃÜá ÓÜÈÉÔ Ü̈ªÃÜã 
±ÜÅÁãàg®ÜÊÝXÆÉ Gí Ü̈á ÊÜá×Ùæ ±æäÈàÓÜÄWæ 
¯àwÃÜáÊÜ Ü̈ãÄ®ÜÈÉ £ÚÔ¨ÝªÃæ. ÊÜáñæã¤í æ̈væ ñÜÊÜá¾ 
ËÃÜá Ü̈œ ̈ ÜãÃÜá ̄ àw Ü̈ª ÊÜá×Ùæ ÓæàÄ Ü̈íñæ 9 ÊÜáí©¿á 
ËÃÜá Ü̈œ aÜa…ì ¶Ý Ü̈Ã… g¿áPÜÃÜ®… AÊÜÃÜã ±æäÈàÓÜÄWæ 
±ÜÅ£ Ü̈ãÃÜá ¯àw¨ÝªÃæ. ®Ý®Üá aÜa…ì ¶Ý Ü̈Ã… BX 
A˜PÝÃÜ ÊÜ×ÔPæãÙÜÛ Ü̈íñæ QÃÜáPÜáÙÜ ¯àw Ü̈ÃÜá. 
BÃæãà²WÜÙÜá aÜa…ì ÖÜ| Ü̈áÃÜá±ÜÁãàWÜ ÊÜÞw 
Pæãíw¨ªÝÃæ.  ÖÜ| Ü̈ ÇæPÜR PæàÚ Ü̈ªPæR ®Ü®Ü° ËÃÜá Ü̈œ ÓÜáÙÜáÛ 
BÃæãà±Ü ÊÜÞw ̈ ÜãÃÜá ̄ àw¨ªÝÃæí Ü̈á BÃæãà²Ô¨ÝªÃæ. 

Ë¨ÝÂ¦ì¯ A®ÜáÊÜÞ®ÝÓÜ³¨Ü 
ÓÝÊÜâ: ±ÜÅPÜÃÜ| ¨ÝSÆá

AñÝÂaÝÃÜÊæÓÜX PæãÇæ: 
A±ÜÃÝ˜Wæ iàÊÝÊÜ˜ ÎPæÒ

æ̧íWÜÙÜãÃÜá: ÊÜáãÃÜá ÊÜÐÜì Ü̈ Öæ|á¡ ÊÜáWÜáË®Ü ÊæáàÇæ ÇæçíXPÜ 
¨ègì®ÜÂ GÓÜX PæãÇæ ÊÜÞw Ü̈ª ÊÜÂQ¤Wæ ®ÜWÜÃÜ̈ Ü ñÜÌÄñÜ ËÍæàÐÜ 
®ÝÂ¿ÞÆ¿á iàÊÝÊÜ̃  ÎPæÒ Ë˜Ô æ̈. 

¯ÐÝ¨… ÎPæÒWæãÙÜWÝ Ü̈ BÃæãà². PæãñÜ¤®ÜãÃÜá ±æäÈàÓ… sÝOæ 
ÊÝÂ²¤¿áÈÉ BñÜ 3 ÊÜÐÜì Ü̈ ¸ÝÆQ¿á®Üá° Öæ|á¡ÊÜáWÜáÊÜ®Üá° 
A±ÜÖÜÄÔ AñÝÂaÝÃÜ GÓÜX PæãÇæ ÊÜÞw Ü̈ª. BÃæãà² ËÃÜá Ü̈œ 
±æäÈàÓÜÃÜá ±æäàPæãÕà PÝÀá æ̈¿áw ±ÜÅPÜÃÜ| ¨ÝSÈÔ 
Ÿí˜Ô Ü̈ªÃÜá. PæãñÜ¤®ÜãÃÜá ±æäÈàÓ… sÝOæ ÊÝÂ²¤¿á 
ÊÜá®æÁãí Ü̈ÃÜ ŸÚ BoÊÝvÜá£¤ Ü̈ª ÊÜáãÃÜá ÊÜÐÜì Ü̈ 
Öæ|á¡ÊÜáWÜáÊÜ®Üá° 2018ÃÜ ¶æ. 26ÃÜíá A±ÜÖÜÄÔ Ü̈ª ¯ÐÝ¨…, 
ÊÜáWÜáË®Ü ÊæáàÇæ AñÝÂaÝÃÜÊæÓÜX Ü̈ªÆÉ æ̈, æ̈ãvÜx PÜÆáÉ G£¤ÖÝQ 
PæãÇæ ÊÜÞw Ü̈ª. D PÜáÄñÜá ±ÜÅPÜÃÜ| ̈ ÝSÈÔPæãíw Ü̈ª ±æäÈàÓÜÃÜá 
BÃæãà²¿á®Üá° Ÿí˜Ô ®ÝÂ¿ÞÆ¿áPæR æ̈ãàÐÝÃæãà±Ü ±Üqr 
ÓÜÈÉÔ Ü̈ªÃÜá. ÓÜáÊÜÞÃÜá ®ÝÆáR ÊÜÐÜì ËaÝÃÜOæ ®ÜvæÔ Ü̈ G¶…
qGÓ…Ô& 4 ®ÝÂ¿ÞÆ¿á BÃæãà²Wæ iàÊÝÊÜ̃  ÎPæÒ Ë˜Ô æ̈.

27PæR BaÝ¿áìÃÜ g®Ý¾ÃÝ«Ü®æ
æ̧íWÜÙÜãÃÜá: Ÿ®Ü°íhæ WæãàËí¨ÝaÝ¿áì ±ÜÅ£ÐÝu®Ü̈ Ü ÊÜ£Àáí Ü̈ 

BaÝ¿áìÃÜ g®Ý¾ÃÝ«Ü®æ PÝ¿áìPÜÅÊÜá B.27ÃÜí Ü̈á æ̧ÙÜWæY 9.45PæR 
¿ááÊÜ±Ü¥Ü̈ ÜÈÉ BÁãàiÓÜÇÝX æ̈. C æ̈à ÊæàÙæ Ÿ®Ü°íhæ EÊÝaÜ ÖÝWÜã 
ÎÅàWæãàËí¨ÝÇæãàPÜ@ PÜê£ A®ÝÊÜÃÜ| PÝ¿áìPÜÅÊÜá ®Üvæ¿áÈ Ü̈áª, EvÜá² 
±Üâ£¤Wæ ÊÜásÜ̈ Ü ÎÅà ÓÜáWÜáOæàí Ü̈Å £à¥Üì ÎÅà±Ý Ü̈ÃÜá PÜê£ A®ÝÊÜÃÜ|WæãÚÔ 
BÎàÊÜìaÜ®Ü ̄ àvÜÈ¨ÝªÃæ. ̧ æíWÜÙÜãÃÜá PÜ®ÝìoPÜ ÓÜíÓÜ¢ñÜ ËË¿á vÝ.GÓ….
AÖÜÇÝÂ, ÓÜíÓÜ¢£ bíñÜPÜ vÝ.i.¹.ÖÜÄàÍÜ ÊÜááSÂ A£¦WÜÙÝX 
BWÜËáÓÜÈ¨ÝªÃæ. ×ÃæàÊÜáWÜÙÜãÃ… PÜ|¡®…, WÜíWÝÊÜ£ ±ÝÅOæàÍ…, Êæç.Ë 
WÜáívÜãÃÝÊ…, ŸÓÜÊÜÃÝg ÊÜáÖÝÊÜá¯, ®ÝWÜÎÅà ñÝÂWÜÃÝh…, G®….
ÃÝÊÜá®Ý¥… ÓÝíÓÜ¢£PÜ PÝ¿áìPÜÅÊÜáÊÜ®Üá° ®ÜvæÔPæãvÜÈ¨ÝªÃæ Gí Ü̈á £ÚÔ æ̈.

æ̧íWÜÙÜãÃÜá: ÖæãÓÜPæãàpæ ñÝÆãQ®Ü PÜ|ã¡ÃÜÖÜÚÛ¿á 
ÊÜá®æÁãí Ü̈ÃÜÈÉ A®ÜáÊÜÞ®ÜÓÜ³ Ü̈ Äà£¿áÈÉ ®æà|á ¹X Ü̈ 
Ô§£¿áÈÉ Ë¨ÝÂ¦ì¯¿á ÍÜÊÜ ±Üñæ¤¿ÞX æ̈.

ÊÜááÙÜ̧ ÝXÆá ñÝÆãQ®Ü ®ÜíWÜÈ 
ÊÜáãÆ Ü̈ ×ÊÜÞ (18) ÍÜÊÜÊÝX 
±Üñæ¤¿Þ Ü̈ ©Ì£à¿á ²¿áá 
Ë¨ÝÂ¦ì¯. ÖæãÓÜPæãàpæ ñÝÆãQ®Ü 
PÜ|ã¡ÃÜÖÜÚÛ¿á Aij ÊÜá®æ¿áÈÉ Ü̈áª 
ÊÝÂÓÜíWÜ ÊÜÞvÜá£¤ Ü̈ªÙÜá. Aij 
ÊÜáíWÜÙÜÊÝÃÜ æ̧ÙÜWæY ÖÜãË®Ü ÊÝÂ±ÝÃÜPæR 
Öæãà Ü̈ ÊæàÙæ Zo®æ ®Üvæ© æ̈. 

ÊÝÂ±ÝÃÜ̈ Ü ÊÜá«æÂ Aij ñÜ®Ü° ÊæãÊÜá¾WÜÚWæ PÜÃæ ÊÜÞw¨ÝWÜ BPæ 
ÔÌàÄÔÃÜÈÆÉ. ×àWÝX ®æÃæ ÊÜá®æ¿áÊÜÄWæ PÜÃæ ÊÜÞw ÊæãÊÜá¾WÜÙÜ 
ŸWæY ËaÝÄÔ Ü̈ªÃÜá. D ÊæàÙæ ®æÃæÊÜá®æ¿áÊÜÃÜá Aij¿á ÊÜá®æWæ 
ñæÃÜÚ¨ÝWÜ ×ÊÜÞ ®æà|á ¹X Ü̈ Ô§£¿áÈÉ ±Üñæ¤¿ÞX Ü̈ªÙÜá. D 
PÜáÄñÜá ÖæãÓÜPæãàpæ ±æäÈàÓÜÃÜá ±ÜÅPÜÃÜ| ¨ÝSÈÔPæãíw¨ÝªÃæ.

æ̧íWÜÙÜãÃÜá: ÊÜá®æÁãí Ü̈ÃÜ ÓÜí±… ÓÜÌaÜfWæãÚÓÜáÊÜ 
ÊæàÙæ Ë Ü̈áÂñ… ñÜWÜáÈ PÜãÈ PÝËáìPÜ ÊÜáêñÜ±ÜqrÃÜáÊÜ 
Zo®æ g¿á®ÜWÜÃÜ̈ Ü 4®æà ¸ÝÉP…®ÜÈÉ ®Üvæ© æ̈. 
g¿á®ÜWÜÃÜ̈ Ü 4®æà ¸ÝÉP…®ÜÈÉ ÊÜáíWÜÙÜÊÝÃÜ ÊÜá«ÝÂÖÜ° 
ÊÜá®æÁãí Ü̈ÃÜ ÓÜí±… ÓÜÌaÜfWæãÚÓÜáÊÜ ÊæàÙæ Ë Ü̈áÂñ… 
ÖÜÄ Ü̈á B©®ÝÃÝ¿áO… ®Ý¿å…R (44) ÊÜáêñÜ±Üqr¨ÝªÃæ. 
ÓÜíñæãàÐ… AÊÜÃÜ ÊÜá®æ¿á ÓÜí±… ÓÜÌaÜfWæãÚÓÜáÊÜ 
PæÆÓÜÊÜ®Üá° WÜá£¤Wæ̈ ÝÃÜ aÜí Ü̈áÅ AÊÜÄWæ ÊÜ×ÓÜÇÝXñÜá¤. 
AÊÜÃÜá B PæÆÓÜPæR B©®ÝÃÝO… ®Ý¿å…R AÊÜÄWæ 
ÊÜ×Ô Ü̈ªÃÜá.

A Ü̈ÃÜíñæ ÓÜíñæãàÐ… ÊÜá®æWæ B©®ÝÃÝ¿áO… 

®Ý¿å…R  Ÿí© Ü̈áª, D ÊæàÙæ ÊÜÞÈàPÜ ÓÜí±…Wæ 
AÙÜÊÜwÔ Ü̈ª ÊæãàpÝÃ… B¶… ÊÜÞvÜ̈ æ ÓÜí±… 
ÓÜÌaÜfWæãÚÓÜÆá £ÚÔ ÖæãàX Ü̈ªÃÜá. ÊæãàpÝÃ… 
aÝÆ®æ¿áÈÉ Ü̈áª Ü̈®Üá° WÜÊÜá¯ÓÜ̈ Ü B©®ÝÃÝ¿áO… 
®Ý¿å…R ÓÜí±… JÙÜWæ CÚ Ü̈áª, C Ü̈Äí Ü̈ ¯àÄ®ÜÈÉ 
Ë Ü̈áÂñ… ±ÜÅÖÜÄÔ ÍÝP… Öæãvæ̈ Üá ®Ý¿áR J¨Ýªw Ü̈ªÃÜá. 
PÜãvÜÇæà AÊÜÃÜ®Üá° ÊæáàÇæ£¤ ÓÜíg¿å… WÝí˜ BÓÜ³ñæÅWæ 
¨ÝSÈÔ Ü̈ÃÜã bQñæÕ ¶ÜÈÓÜ̈ æ ÊÜáêñÜ±Üqr¨ÝªÃæ. ±ÜÅPÜÃÜ| 
PÜáÄñÜá B©®ÝÃÝ¿áO… ®Ý¿å…R AÊÜÃÜ ±Ü£Å PÜorvÜ̈ Ü 
ÊÜÞÈàPÜ ÖÝWÜã WÜá£¤Wæ̈ ÝÃÜ®Ü ËÃÜá Ü̈œ g¿á®ÜWÜÃÜ 
±æäÈàÓÜÄWæ Ü̈ãÃÜá ¯àw¨ÝªÃæ.

æ̧íWÜÙÜãÃÜá: Ä¿áÇ… GÓæràp… E Ü̈ÂËáÁãŸºÃÜ 
ÖÜñæÂWæ ÓÜíaÜá ÃÜã²ÔÃÜáÊÜ BÃæãà±Ü̈ Üw PÜáTÝÂñÜ 
ÃèwWÜÙÝWÜ ÓæçPÜÇ… ÃÜË, ̧ æàPÜÄ ÃÜZá ÊÜáñÜá¤ ÓÜÖÜaÜÃÜÃÜ 
ËÃÜá Ü̈œ ÓÜáŸÅÊÜá|Â±ÜâÃÜ ±æäÈàÓ… sÝOæ¿áÈÉ G¶…
IBÃ… ¨ÝSÇÝX æ̈.

Ä¿áÇ… GÓæràp… E Ü̈ÂËá WÜhæàí Ü̈Å GíŸáÊÜÊÜÃÜá 
¯àw Ü̈ Ü̈ãÄ®Ü B«ÝÃÜ̈ Ü ÊæáàÇæ ±æäÈàÓÜÃÜá 
BÃæãà²WÜÙÜ ËÃÜá Ü̈œ G¶…IBÃ… ¨ÝSÈÔ¨ÝªÃæ.

®ÜWÜÃÜ̈ ÜÈÉ Ãèw aÜoáÊÜqPæWÜÙÜá, æ̈ÌàÐÜ̈ Ü 
BPÜÅÊÜá|, ÖÜñæÂ ±ÜÅPÜÃÜ|WÜÙÜá HÄPæ¿Þ Ü̈ æ̧®Ü°ÇÉæà 
C£¤àbWæ ÔÔ¹ (Pæàí Ü̈Å A±ÜÃÝ«Ü Ë»ÝWÜ) ±æäÈàÓÜÃÜá 
ÃèwWÜÙÜ®Üá° PÜÃæÔ GaÜcÄPæ ̄ àvÜÇÝÃÜí¼Ô Ü̈ªÃÜá. C æ̈à 
ÓÜí Ü̈»Üì Ü̈ÈÉ æ̧íWÜÙÜãÃÜá Ü̈ü| Ë»ÝWÜ̈ Ü 

ÖÜ®ÜáÊÜáíñÜ®ÜWÜÃÜ sÝOÝ ÊÝÂ²¤¿á Ãèw ̧ æàPÜÄ ÃÜZá 
Gí¸ÝñÜ®Ü®Üá° PÜÃæÔ Ü̈ª ÔÔ¹ ±æäÈàÓÜÃÜá, ËaÝÃÜOæ 
®ÜvæÔ A±ÜÃÝ«Ü PÜêñÜÂWÜÙÜÈÉ »ÝX¿ÞWÜ̈ Üíñæ GaÜcÄPæ 
¯àw Ü̈ªÃÜá.

B Ü̈Ãæ ÊÜÞÃÜ®æà ©®Ü Aí Ü̈Ãæ B. 20 ÃÜí Ü̈á ÃÝ£Å 
10 WÜípæ¿á ÓÜáÊÜÞÄWæ »Ý®ÜáÊÝÃÜ WÜhæàí Ü̈Å AÊÜÃÜá 
ÃÝÊÜáaÜí Ü̈Å±ÜâÃÜ ±ÝP…ì ŸÚ Ÿí©¨ÝªWÜ PæÆÊÜÃÜá 
AÊÜÃÜ ÖÜñæÂWæ ¿á£°Ô Ü̈ªÃÜá. D ÓÜí Ü̈»Üì Ü̈ÈÉ 
ñÜ²³ÔPæãívÜá Ÿí Ü̈ WÜhæàí Ü̈Å AÊÜÃÜá ÓÜáŸÅÊÜá|Â±ÜâÃÜ 
±æäÈàÓ… sÝOæ¿áÈÉ Ü̈ãÃÜá ¯àw Ü̈ªÃÜá. ÓæçPÜÇ… ÃÜË 
ÊÜáñÜá¤ ̧ æàPÜÄ ÃÜZá AÊÜÃÜá PæãÇæ ÊÜÞvÜÆá ÖæàÚ¨ªÝÃæ 
Gí Ü̈á ñÜÊÜá¾ ÊæáàÇæ ¨ÝÚ væÓÜÆá Ÿí© Ü̈ªÊÜÃÜá 
ÖæàÚÃÜáÊÜâ¨ÝX Ü̈ãÄ®ÜÈÉ BÃæãà²Ô¨ÝªÃæ.

A±ÜÃÝ«Ü
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