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Mumbai, August 19

BharatPe  has  raised  ₹�200
crore in debt from IIFL Wealth
and  Asset  Management  and
Northern  Arc  Capital  and
plans to raise $250 million in
debt by the end of the current
fi�scal.

“BharatPe  has  raised  ₹�100
crore  each  as  debt  from  IIFL
Wealth  and  Asset  Manage­
ment  and  Northern  Arc  Cap­
ital,” it said in a statement on
Thursday,  adding  that  with
this  seventh  round  of  debt
fund­raise,  it  has  raised  a
total  of  over  ₹�500  crore  in
debt  at  competitive  rates  in
2021.

Earlier  this  year,  BharatPe
had  raised  over  ₹�300  crore
from  top  venture  debt  funds
including  Alteria  Capital,  In­

noVen  Capital  and  Trifecta
Capital,  banks  such  as  ICICI
Bank  and  Axis  Bank  and
Northern Arc Capital.

Suhail  Sameer,  Chief  Exec­
utive  Offi�cer,  BharatPe  said
the company has set a target
to  raise  $700  million  in  debt
over the next two years to fa­
cilitate credit growth and will
explore partnerships with do­
mestic  and  international  in­
vestors,  ranging  from  banks,
NBFCs,  credit  funds,  large
pension funds and impact in­
vestors and development fi�n­
ancial  institutions. “With the

festive  season  coming  up
soon,  we  are  committed  to
scale  our  lending  vertical  ag­
gressively  and  have  set  a  tar­
get  of  10x  growth  in  lending
by FY23,” he said.

Loan book target
Nishit Sharma, Chief Revenue
Offi�cer,  BharatPe,  said  it  in­
tends to build a loan book of
$1 billion by March 2023.

“As we expand our off�ering
across new cities, we will also
be  adding  secured  lending
products  such  as  gold  loans
and two­wheeler loans to our
existing  set  of  off�erings  for
merchants,” he further said.

BharatPe  has  already  dis­
bursed  over  $300  million  in
unsecured  loans  to  over  two
lakh  merchant  partners  and
has an outstanding loan book
of over $100 million. Recently,
it  forayed  into  the  unicorn
club  with  its  Series  E  fund
raise of $370 million at a valu­
ation of $2.85 billion.

BharatPe raises ₹�200 crore in debt
Plans to mobilise 

$250 m in debt 

by end of FY22

BharatPe intends to build a loan

book of $1 billion by March 2023 
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Tega Industries, which is into
design  and  production  of
consumables  for  mineral  be­
nefi�ciation, fi�led draft papers
with  capital  markets  regu­
lator SEBI to raise funds via an
initial  public  off�ering  (IPO).
The  IPO  size  could  be  in  the
range  of  ₹�700­750  crore,
sources said.

The issue will be a complete
off�er  for  sale  (OFS)  of
1,36,69,478  equity  shares  of
face  value  ₹�10  each.  Pro­
moters and shareholders par­
ticipating  in  the  OFS  include
Madan  Mohan  Mohanka,
Manish Mohanka and Wagner

Ltd,  an  affi�liate  of  the  US­
based  private  equity  fi�rm  TA
Associates. 

The  company  has  reserved
up to 50 per cent of the issue
for  qualifi�ed  institutional
buyers  (QIB),  while  non­insti­
tutional  investors  will  have
up  to  15  per  cent  of  the  por­
tion reserved. Retail investors
will get the remaining 35 per
cent. 

The  equity  shares  off�ered
are  proposed  to  be  listed  on
the BSE and the NSE.

Tega off�ers a range of abra­
sion  and  wear­resistant
products  and  services  re­
quired  for  mining,  mineral
processing,  screening,  grind­
ing,  material  handling  and
benefi�ciation of minerals. 

The  company  has  appoin­
ted Axis Capital and JM Finan­
cial as investment bankers to
the  issue  and  Link  Intime  In­
dia as the registrar. 

Tega Industries fi�les 
draft papers with SEBI
IPO size could be 

in the range of

₹�700­750 crore, 

say sources 
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Mumbai, August 19

Eighteen months after it was

acquired by Brookfi�eld, The

Leela Palaces, Hotels and

Resorts managed to

turnaround its operations. It is

set to make its

international debut by

the next fi�scal in

addition to launching

at least three new

hotels in India, having achieved

pre­Covid level occupancies

despite the ongoing pandemic.

BusinessLine spoke with the

Chief Operating Officer,

Anuraag Bhatnagar on the

turnaround plan. Excerpts:

Since being acquired by

Brookfield in 2019, what

have been the key focus

areas?

The  last  18  months  have  kept
us  very  busy.  This  is  literally
Leela  2.0  as  we  call  it.  When
Brookfi�eld acquired The Leela,
they were very mindful of the

value,  the  recognition,  and
the brand that holds a global
presence. 

To  fi�nd  a  balance  between
legacy  and  novelty,  we  have
made  sure  that  we  preserve
our  core  values  of  excellence

and luxury. To blend it
in  with  novelty,  we
have been working on
our  capabilities,  tal­
ent,  food  and  bever­
age, technology, brand

image, digital marketing, and
operation enhancement.

The Covid-19 pandemic hit

soon after the acquisition.

How did that affect your

plans?

It was a boon in disguise that
the Covid­19 gave us an oppor­
tunity  to  execute  our  plan  at
the  speed  with  which  we
wanted to accelerate. 

We,  in  fact,  used  the  lock­
down  period  to  work  on  our
existing  hotels  as  well  as  our
new  hotels.  We  also  opened

two  hotels,  Leela  Bangalore
and  Leela  Gandhinagar,  and
the third one is coming up by
September.  We  chose  a  360­
degree  approach  to  be  cus­
tomer­ready  when  things
open  up.  This  will  give  us  an
upper  hand  when  the  mar­
kets open up.

What segments did The

Leela invest in to speed up

this growth?

We invested in top talent in all
functions, and vaccination for
all  our  associates  and  their
family  along  with  our
vendors and partners. 

We  invested  a  large  chunk

in to use technology as an en­
abler. On the front­end, we in­
troduced  contactless  check­
in,  e­newspapers,  e­butlers,
WhatsApp  guest  interface,
and  e­menus;  and  on  the
back­end,  we  partnered  with
international  customer  man­
agement  and  customer­rela­
tionship  management sys­
tem players. We also focussed
on  building  rich  content  as­
sets  to  attract  customers
when things open

up. We also pivoted our focus
on  domestic  markets.  We
partnered  with  leading  de­
signers like Manish Malhotra,
among others, who is also our
ambassador  for  the  ‘Wed­
dings by Leela’ product. 

On  the  food  and  beverage
side,  too,  we  are  working  to
make  sure  each  of  our  F&B
brands  at  Leela  has  a  unique
identity and signature. We are
working  on  new  menus,
along with making sure there
is a uniformity across brands.
We  are  coming  up  with  our
own  wine  and  beverage  pro­
gramme,  barista,  and  festive
sweets and food. So, to sum it
up, we have a lot coming our
way. We are working on every
element of the brand.

What was the kind of

growth the company has

been able to map in the

past 18 months?

It’s  been  exciting  for  us  be­
cause we had a lot of wood to

chop  and  a  lot  of  ground  to
cover in terms of space. We ac­
tually signed three hotels and
are at various stages of open­
ing.  We  opened  our  Palace
hotel in Jaipur which is seeing
tremendous commercial suc­
cess. 

The hotel in Gandhinagar is
a 318 key hotel that has India’s
largest convention space, the
Mahatma Mandir. We’ve man­
aged  to  seal  the  deal  worth
$2.5­3  million  and  have
already  been  signed  for  2022
and 2023.

Our  third  hotel  will  open
up  by the  second  half  of
September at Bhartiya City in
Bangalore. 

Our fourth hotel is to come
up  in  Banjara  Hills,  Hydera­
bad  by  this  year­end  or  early
next  year.  We  are  looking  at
more  acquisitions  around
wellness retreats, resorts and
wildlife.  Our  international
hotel  will  come  up  by  early
2023.

Covid-19 helped us execute turnaround plan: Leela Hotels COO
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‘The last 18 months have kept us

very busy. This is

literally Leela 2.0

as we call it.’

ANURAAG

BHATNAGAR 
Chief  Operating
Officer
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Bain  Capital­backed  Emcure
Pharmaceuticals fi�led prelim­
inary papers with capital mar­
kets  regulator  SEBI  to  raise
funds through an initial share
sale.

The  initial  public  off�ering
(IPO)  comprises  fresh  issu­
ance  of  equity  shares  worth
₹�1,100  crore  and  an  off�er  for
sale  of  18,168,356  shares  by
promoters and existing share­
holders, according to the draft
red  herring  prospectus
(DRHP).

As  part  of  the  OFS,  pro­
moters Satish Mehta and Sunil
Mehta  will  offl�oad  20.30  lakh
and  2.5  lakh  shares,  respect­
ively. Investor BC Investments
IV will divest 99.5 lakh shares.

Currently, Satish Mehta and
Sunil  Mehta  hold  41.92  per
cent and 6.13 per cent stake, re­
spectively,  in  the  company,
while  BC  Investments  owns
13.09 per cent. The company is

considering  a  pre­IPO  place­
ment aggregating up to ₹�200
crore. If that is completed, the
fresh  issue  size  will  be
reduced.

Fund usage
Proceeds of the fresh issue will
be  used  towards  payment  of
debt  and  for  general  corpor­
ate purposes.

Emcure  Pharmaceuticals  is
engaged in developing, manu­
facturing  and  globally  mar­
keting a broad range of phar­
maceutical  products  across
several  major  therapeutic
areas. The company has a pres­
ence in 70 markets globally.

The Pune­based company is
currently  developing  an  RNA
vaccine  for  Covid­19  through
its  subsidiary  Gennova
Biopharmaceuticals.

Axis  Capital,  JM  Financial,
BOB Capital Markets, BofA Se­
curities India, Credit Suisse Se­
curities  (India)  have  been  ap­
pointed as merchant bankers
to advise the company on the
IPO.

The  equity  shares  of  the
company will be listed on the
BSE and the NSE.

Emcure Pharma fi�les 
papers for ₹�1,100­cr IPO
Firm aims pre­IPO

placement of 

up to ₹�200 crore

YOGANAND D

BL Research Bureau

Investors  with  a  short­term
perspective can buy the stock
of  V­Guard  Industries  at  cur­
rent  levels.  The  stock  has
been in an intermediate­term
uptrend since it took support
at around ₹�160 in September
2020.  Signifi�cant  long­term
support in the band between
₹�150  and  ₹�160  had  provided
base  for  the  stock.  The  stock
registered  a  52­week  high  at
₹�285 in late May and was on a
medium­term  donwtrend
until  this  week.  Recently  the
stock  found  support  at  ₹�231
and bounced up triggered by
positive  divergence  in  the
daily  relative  strength  index.

On  Wednesday,  the  stock  ad­
vanced 3.3 per cent and man­
aged to close above the 21­day
moving  average.The  stock
has  gained  4.5  per  cent  this
year and has formed a bullish
engulfi�ng  candlestick  pat­
tern in the weekly chart indic­
ating  short­term  trend  re­
versal is on the cards. Taking a
contrarian  stance,  the  short­
term outlook is bullish. It has
potential  to  extend  the  up­
move and reach the price tar­
gets  of  ₹�259  and  ₹�264.
Traders  can  buy  with  a  stop­
loss at ₹�242.

(Note: The recommendations

are based on technical analysis.

There is risk of loss in trading.)

TODAY’S PICK

V­Guard Industries (₹�247.7): Buy

₹�113 • ONGC
S1 S2 R1 R2 COMMENT

111 108 116 119 Initiate fresh short positions with a

fi�xed stop­loss if the stock of ONGC

falls below ₹�111 levels

₹�2171 • Reliance Ind. 
S1 S2 R1 R2 COMMENT

2152 2130 2186 2202 Make use of intraday declines to

buy the stock of RIL while

maintaining a stiff stop­loss at

₹�2,152 levels

₹�419 • SBI
S1 S2 R1 R2 COMMENT

415 408 425 432 Initiate fresh short positions with a

stiff stop­loss if the stock of SBI

declines below ₹�415 levels

₹�1733 • Infosys
S1 S2 R1 R2 COMMENT

1720 1705 1744 1755 Initiate fresh short positions with a

tight stop­loss if the stock drops

below ₹�1,720 levels

₹�3558 • TCS
S1 S2 R1 R2 COMMENT

3530 3510 3580 3600 Fresh short positions can be

initiated with a tight stop­loss if the

stock reverses down from ₹�3,580

levels

16572 • Nifty 50 Futures
S1 S2 R1 R2 COMMENT

16520 16460 16625 16680 Initiate fresh short positions with a

tight stop­loss if the contract

declines below 16,520 levels

₹�208 • ITC
S1 S2 R1 R2 COMMENT

206 204 211 213 Consider initiating fresh long

positions with a stiff stop­loss if the

stock of ITC advances above ₹�211

levels

₹�1512 • HDFC Bank
S1 S2 R1 R2 COMMENT

1500 1485 1528 1544 Fresh short positions can be

initiated with a fi�xed stop­loss if the

stock declines below ₹�1,500 levels

S1, S2: Support 1 & 2; R1, R2: Resistance 1 & 2. 

DAY TRADING GUIDE

SURABHI

Mumbai, August 19

Nearly  two  years  since  it  was
placed under directions by the
Reserve Bank of India, deposit­
ors  of  the  Punjab  and  Maha­
rashtra Cooperative  Bank
(PMC  Bank)  continue  to  face
uncertainties as to when they
would  be  able  to  access  their
savings.

Depositors  are  awaiting
more  clarity  on  when  they
would  be  able  to  withdraw
more  funds  after  the  DICGC
Bill’s  passage  and  want  to
know how they will be repaid
amid  plans  for  the  formation
of a small fi�nance bank.

About  one  lakh  depositors
of  PMC  Bank  are  expected  to
benefi�t from the amendments

to  the  Deposit  Insurance  and
Credit Guarantee Corporation
Act under which account hold­
ers  will  get  up  to  ₹�5  lakh
within 90 days of the RBI  im­
posing  a  moratorium  on  the
bank.

High-value depositors
However,  it  is  estimated  that
about  43,000  high­value  de­
positors will still be unable to
withdraw  their  full  savings,
with  many  of  them  being
senior citizens.

These high­value depositors
account for about 85 per cent
of the deposits in the bank.

“We believe that the amend­
ment  has  been  passed,  but
there isn’t any information on
when we can withdraw funds.
So,  there  is  no  real  benefi�t  to
account  holders  at  present,”
said  Revadhar  Tiwari,  an  ac­
count holder with PMC Bank.

Chander  Purswani,  Presid­
ent,  PMC  Depositors  Forum
said, “Depositors are eager and
awaiting  the  modality  of  the
payments under Section 45 of
the  Banking  Regulation
Amendment Act as to how the
RBI will give them their hard­
earned money. We want a clear
formula  on  how  the  deposit­
ors with above ₹�5 lakh depos­
its  would  be  paid.  We  expect
that  the  savings  of  all  the  de­
positors  along  with  the  ac­
crued  interest  to  be  returned
and urge the RBI Governor to
announce that each and every
retail  depositor’s  money
would be protected.”

Depositors of PMC Bank still
await clarity on withdrawals
High­value
depositors account
for 85% of deposits
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Mumbai, August 19

Nitin  Chugh,  Managing  Dir­
ector and CEO of Ujjivan Small
Finance  Bank,  has  tendered
his  resignation,  citing  per­
sonal reasons.

“...we  hereby  inform  you
that  the  bank  has  received  a
letter  dated  August  18,  2021
from  Nitin  Chugh  tendering
his resignation from the posi­
tion  of  Managing  Director
and  CEO  of  the  bank  with  ef­
fect  from  close  of  business
hours on September 30, 2021,”
Ujjivan SFB said in a stock ex­
change fi�ling on Thursday.

His tenure as the Director is
co­terminus  with  his  tenure
as MD and CEO of the bank, it
further  said,  adding  that  he
will  cease  to  be  a  Director  of
the bank with eff�ect from the
aforesaid date.

Ujjivan  SFB  had  appointed
Chugh  as  MD  and  CEO  from
December  1,  2019.  He  joined
the  bank  in  August  2019  as
President  and  worked  with
then  MD  and  CEO  Samit
Ghosh  for  a  smooth
transition.

Nitin Chugh quits
as MD and CEO 
of Ujjivan SFB

tion  in  the  June  quarter  was
about 10 per cent higher than
the notifi�ed tariff�. 

“The  June  quarter  average
was  slightly  lower.  There  are
two things — one is dispatches
and  the  other  is  booking.  The
June  quarter  dispatch  fi�gures
were slightly  lower  because
whatever  was dispatched  in
June quarter was mainly what
was  booked  in  December  or
the third and fourth quarter of
last  year.  The  average  realisa­
tion  was  about  10  per  cent
higher than the notifi�ed tariff�;
but  in  August  we  are  getting
30  per  cent  higher  than  our
notifi�ed  price  and  these  fi�g­
ures  will  now  get  reflected
when  the  dispatches  take

SHOBHA ROY

Kolkata, August 19

Coal India (CIL) is expecting 10­
15 per cent increase in its aver­
age  price  realisation  on  a  se­
quential  basis  through  the  e­
auction  route  in  Q3FY22.  The
average price realisation is ex­
pected  to  be  close  to  ₹�1,700­
1,800 a tonne in Q3 compared
with ₹�1,569 a tonne in Q2. The
country’s largest miner is also
contemplating  an  increase  in
coal prices and is in talks with
stakeholders for the same. 

Higher realisation
According to Pramod Agarwal,
Chairman  and  Managing  Dir­
ector,  CIL,  the  average  realisa­

place,”  Agarwal  said  in  an
earnings  conference  call.  The
country’s  largest  miner  ex­
pects  premiums  to  increase
further in the third and fourth
quarter  of  this  fi�scal,  because
of  the  fi�rming­up  of  interna­
tional coal prices.

Depending  on  the  demand
situation, CIL injects a reserve
price — basically the floor price
— over and above the notifi�ed
price,  at  which  the  auctions
begin.  This  is  done  based  on
the  kind  of  response  received
at  e­auctions  and  the  amount
of  premium  garnered.  An  im­
provement  in  premiums  over
notifi�ed  value  is  expected  to
boost  the  company’s  bottom
line.

Average price realisation likely 
to rise via e-auction route: CIL
Firm contemplates
increasing coal
prices

KR SRIVATS

New Delhi, August 19

PayPal  India,  an  online  pay­
ments  company,  saw  a  40  per
cent jump in the value of export
transactions  processed
through  its  platform  for  the
goods  and  services  (mainly
small value) exported by Indian
MSMEs  during  the  April­June
2021 period, a top offi�cial said. 

This robust growth in export
volumes  processed  on  a  year­
on­year  (Y­o­Y)  basis  has  been
driven by two sectors — services
sector  and  fashion,  Nath  Para­
meshwaran,  Director­Corpor­
ate  Aff�airs,  PayPal  India  told
BusinessLine.  Small  value  ser­
vices exports led by traditional

freelancers,  edtech,  and  well­
ness tech besides slew of other
set of services with good base of
women entrepreneurs coming
into it are propelling this export
growth. 

“We are seeing a kind of silent
revolution  in  small  value  ser­
vices  exports  out  of  India.  Ser­
vices exports excellence by big
boys are well known but not the
services  by  small  value  service
providers.  Our  freelancers  are
leading  the  world,”  Paramesh­
waran said.

Growth momentum
Parameshwaran also expressed
confi�dence  that  the  ongoing
growth momentum will be sus­
tained  in  the  coming  quarters
as  holiday  season  kicks  in  de­
veloped  world  in  next  few
month.  “I  am  equally  bullish
about  small  value  services  ex­
ports and fashion related goods
doing well in the coming quar­

ters,” he added. He highlighted
that several small businesses in
India — coming out of the pan­
demic — are undergoing digital
transformation and gearing up
to  serve  customers  in  markets
abroad.

Going  forward,  PayPal  India
will focus energies on address­
ing the growth opportunities in
the  Software­as­a­Service  (SaaS)
segment  this  fi�scal,  he  added.
“SaaS is an emerging vertical we
are focused on. There is a recent

industry study which has estim­
ated that SaaS could be a $75 bil­
lion  opportunity  for  our  SaaS
service  providers  in  the  next
three  years.  Payments  could
play an important role here and
we want to play a similar role as
what we did in the edtech sec­
tor,” Parameshwaran noted. 

PayPal  India  has  remained
unscathed  by  the  Covid­19  in­
duced  lockdowns,  in  both  the
fi�rst as well as second wave, rid­
ing on the sharp increase in di­
gital adoption across the world
and surge in number of active
users of its platform as well as
higher  activity  in  the  recent
years.  In  the  second  quarter
(April­June  2021),  PayPal’s  total
cross  border  trade  payment
volume at a global level stood at
about  $51  billion.  In  the  same
period the previous year, PayP­
al’s total cross border trade pay­
ment  volume  was  over  $37
billion.

PayPal India’s export transactions 
jump 40% in value in April­June 2021

Nath Parameshwaran,

Director­Corporate Affairs,

PayPal India

Aim to replicate
edtech success in
SaaS sector: PayPal
India Director

OUR BUREAU

Mumbai, August 19

Private  sector  lender  HDFC
Bank  raised  $1  billion  from
global  markets  through  an
additional  tier­1  (AT­1)  bond
issuance .

“This  is  the  largest  US  dol­
lar  AT­1  off�ering  by  any  bank
from  India.  The  off�ering  was
well  received  by  global  in­
vestors  and  was  oversub­
scribed  by  over  three  times
after the fi�nal price guidance
was  released,”  HDFC  Bank
said.

The  US  dollar  denomin­
ated,  direct,  subordinated,
unsecured,  Basel  III  Compli­
ant,  additional  Tier  1  notes
were  priced  at  3.7  per  cent,
42.5  basis  points  lower  than
the initial price guidance

Moody’s  Investors  Service
had  assigned  a  provisional
rating  of  Ba3  (hyb)  to  the
issue.

HDFC Bank
raises $1 billion
via AT-1 bonds
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T
he XUV 7OO is the new
fl�agship sports utility
vehicle  from
Mahindra’s  stable.  It

replaces  the  XUV  5OO  and  rep­
resents  much  more  than  a  nu­
meric  progression  for  the
brand. It is a brand new start for
Mahindra, being the fi�rst vehicle
to  sport  the  all­new  3­D  wing
logo and has been the fi�rst to be
extensively tested at Mahindra’s
spanking new proving grounds
and test tracks at Kanchipuram
near Chennai. 

Spread  over  more  than  450
acres, the Mahindra SUV Proving
Track was the perfect location to
launch the fi�rst of what the com­
pany says will be a range of new­
age SUVs. And SUVs it’ll be, since
fi�nally that would be its sole fo­
cus. But it wasn’t the impressive
facility,  the  4­lane  high­speed
track and its 48­degree banking
ovals  that  was  the  centre  of  all
the attention earlier this week; it
was the XUV 7OO. 

Design
The fi�rst impression for anyone
who has followed the Mahindra
brand and its recent successes in
climbing the automotive evolu­
tionary  ladder  will  be  that  the
XUV 7OO is supremely confi�dent
and  comfortable  in  its  skin.
Shorn  of  the  on­your­face,
over­burly  stance  and  in­
stead infused with a mildly
crossover profi�le, this new
SUV  exudes  an  uncharac­
teristic  refi�nement  even
before  I  step  into  the
cabin.  Novel  features  like
the  recessed  door  handles  and
progressive  turn  indicators
seem  promising.  But  it  is  the
fi�ner  details  that  catch  my  eye;
stuff� like the much shorter gap
between  the  tyres  and  wheel
arch,  and  the  tight  shut  lines
and  consistent  panel  gaps  all

around the XUV 7OO. The design
alludes  in  part  to  the  outgoing
XUV 5OO and seems infl�uenced
by  some  lines  from  other
Mahindras  too.  The  design  is
also the product of new talent in
the  department  starting  from
Pratap  Bose,  Mahindra’s  Chief
Design  Offi�cer.  The  headlamp
design  will  be  the  one  that  re­
minds  most  of  you  of  the  XUV
5OO,  though  its  light  elements
and  the  night  time  LED  signa­
ture  are  completely  diff�erent.
The logo in the middle apart, the
grille  and  its  new,  angled  6­slat
design  give  the  front  design  of
the XUV 7OO a completely fresh
perspective. 

The  roofl�ine  and  the  overall
height  of  the  new  model  is
lower  than  any  Mahindra  has
ever  been  in  this  size  class.
Prominent  wheel  arches  with  a
waistline  that  curves  over  and
highlights  them  again  reminds
me  of  the  XUV  5OO.  The
shoulder line and waistline rise
to  form  an  arch  past  the  rear
doors  and  form  strong
haunches.  The  arrow­shaped,
split  tail­lamps  sit  on  the
haunches and contribute to a 3­
dimensional,  multi­layered  tail­
gate  design.  The  tailgate  sports
so many sharp corners and

surfaces  that  Mahindra  engin­
eers  had  to  fashion  it  entirely
out  of  ABS  plastic,  instead  of
sheet metal. Of course, the other
reason was to ensure that it isn’t
too  heavy.  In  fact,  lightweight­
ing has been a key focus area for
the  XUV  7OO,  and  there  are  a
number  of  places  where  signi­
fi�cant  weight  savings  has  been
achieved, like the all­aluminium
engine,  stronger  but  small  pro­
fi�le sub­members and the other
plastic  replacements  in  the  en­
gine bay. 

Overall, the design of the XUV
7OO  should  please  most  Indian
buyers  in  this  segment.  Minim­
alism  doesn’t  sell  well,  just  as
much  as  design  excess  wont
amongst  today’s  buyers.  This
Mahindra  attempts  to  strike  a
balance even though there may
be some elements that are a bit

‘love it or hate it’. 

Cabin
If  the  exterior

design  of  the
new  XUV  7OO
sends  out  a
message  of
maturity,  the
cabin  man­
ages to take it
one  up  on

that metric. At
a glance,  this

cabin  could  be
mistaken  for  any
of  the  other

marque’s  3­
row  SUVs  that

have  been  popular  in  the  seg­
ment.  There  is  an  air  of  premi­
umness thanks to the fi�t and fi�n­
ish quality and that is not just in
comparison  to  Mahindra’s  cab­
ins of the past and their level of
fi�nesse. The top trim AX7L (L and
T stand  for  the  luxury  and  tech
options  packs  that  customers
can choose to add) which I was
test driving at the track featured
textured  plastic  for  the  dash­
board  top  half,  with  a  stitched
leatherette  fascia  and  the  same
material being used for the con­
toured  seats.  The  near  vertical,
overly utilitarian dashboard ori­
entation  of  previous  Mahindra
vehicles has been replaced by a
very sedan­like cascading layout
with a dual­tone theme. Flat­bot­
tomed  steering  wheel  with
stitched  leather  and  multiple
controls  looks  good  with  the
new logo in the middle and feels
great  to  hold.  The  luxury  class
style  integrated  twin  digital

screens  for  the  infotainment
and  instrument  cluster  takes
the  cabin’s  appeal  a  notch
higher.  The  screens  and  their
functions now have a sort of in­
terface  branding  called  Ad­
renox, which will be carried for­
ward  into  future  models.  Twin
10.25­inch screens have been el­
egantly  combined  and  off�er  a
host  of  features  like  navigation
and music system, in addition to
built­in apps. There is a wireless
charger tray and wireless Apple
CarPlay  and  Android  Auto  are
also  on  off�er,  though  my  test
mule’s  beta  stage  presentation
meant that some of these func­
tions couldn’t be tried out. Blind

view  monitoring  using  door
mirror  cameras  is  another  use­
ful feature, as is 360­degree sur­
round  view  and  reverse  assist­
ance  (may  be  available  only  on
top­trim  variants).  Mahindra
has also partnered with Sony for
custom integrating a 12­speaker
music  system.  The  system  also
combines  Alexa  voice  com­
mands  for  a  few  connected  car
features.  Company  engineers
told me that some of the bugs in
the  system  were  because  it  is
still in beta stage and that they’ll
be ironed out before the offi�cial
launch.

The  space  in  the  cabin  is  big;
the  second  row  knee  room  is
more than many vehicles in the
compact  SUV  segment.  Third
row  was  expectedly  cramped,
but can still seat two adults, and
they  both  get  3­point  seatbelts
and  dedicated  aircon  vents.
Driver seat gets electrical adjust­
ments  with  memory  function
and  like  in  the  luxury  class  re­
tract  when  I  switch  off�  the  en­
gine to step out. The space in the
boot  is  narrow  with  the  third
row in use, but can still manage
a couple  of  suitcases  and  back­
packs;  folding  the  third  row
opens  up  a  lot  more  room  for
luggage. 

Performance
The XUV 7OO will be off�ered with
the  mStallion  2­litre  petrol  en­
gine  and  the  2.2­litre  mHawk
diesel engine. We have seen this
class  and  its  potential  in  the
Thar.  The  turbocharged  diesel
engine is being off�ered into two
states of tune for the lower and
higher  variants.  Mahindra  offi�­
cials  expect  more  than  half  of
the  XUV  7OO  sales  to  come  in
from  the  petrol;  it  is  a  good
thing  then  that  the  tur­
bocharged,  direct  injection  en­
gine  feels  surprisingly  refi�ned.

Paired  to  either  a  6­speed
manual  or  a  Aisin­sourced  6­
speed torque converter gearbox,
the engine feels seriously quick.
Generating 200PS of power and
380Nm  of  torque,  this  power­
train can easily be the majority’s
choice.  I  tested  the  automatic,
and  even  though  it  didn’t  have
any drive modes, except for the
manual  +/­  stick  shift  option,
there  is  enough  power  on  tap
right  from  about  1,700rpm.  I
missed  steering  mounted
paddles;  would  have  made  it
more engaging.

The diesel engine paired with
the manual gearbox I tested was
the higher state of tune deliver­
ing 185PS and 420Nm of torque.
This  too  is  a  good  marriage,
making  the  powertrain  quite
the one to choose in this vehicle
segment. All eff�ort that has gone
into  isolating  the  cabin  is  evid­
ent,  except  for  a  mild  vibration
at  the  shift  stick.  The  diesel  AT
powertrain will be the only one
getting  a  AWD  (all­wheel  drive)
option.  It  also  gets  three  drive
modes  ­ zip, zap and zoom ­ for
possible city, overtake and high­
way situations. 

Ride and handling
The XUV 7OO has been built on a
new  platform  that  is  based  on
the  XUV  5OO.  The  new  fl�agship
isn’t  signifi�cantly  bigger  or
heavier  than  the  outgoing
model. Instead with an increase
in  wheelbase  by  50mm,  the
100mm  increase  in  length  has
been provided for speaking just
in terms of the size and how that
might  aff�ect  the  physics.  Light­
weighting  has  contributed  to
the XUV 7OO feeling nimble and
not a  front heavy hulk. There is
also the fi�nely tuned suspension
involving a multi­link independ­
ent  rear  suspension  and  fre­
quency  selective  dampers  for

both front and rear. It shows in
the calm demeanour of the XUV
7OO  across  driving  conditions,
whether  it  is  high  speed  stabil­
ity,  taking  sweeping  corners  or
going  over  bad  sections  of  the
road.  The  ride  quality  and  the
improved  insulation  keep  the
cabin  quiet,  and  only  in  the
diesel  engine  version  and  only
when  the  needle  neared  the
3,000rpm  mark  did  the  roar  of
the engine seep in. 

The XUV 7OO gets a bevy of Ad­
vanced  Driver  Assistance  Sys­
tems  (ADAS)  with  the  help  of  a
grille­mounted  camera  and  a
radar behind the rear view mir­
ror. Features like adaptive cruise
control, lane keeping assistance,
lane  departure  warning  and
auto  emergency  braking
worked like a charm. These fea­
tures  are  part  of  optional  addi­
tions.  Emergency  braking  did
cut in annoyingly when I tried a
few  quick  overtakes;  will  take  a
bit  of  getting  used  to  in  Indian
driving conditions. 

Bottomline
In my view, the XUV 7OO repres­
ents a huge leap for Mahindra. It
certainly  ticks  all  the  major
boxes  and  some  more  when  it
comes to taking on the current
competition in the compact SUV
segment.  There  are  a  few  spots
in  the  cabin  where  the  plastic
quality,  especially  the  black
shiny  bits,  which  may  not  age
well and do sort of point to the
XUV  7OO’s  price  positioning.
But,  the  number  of  segment
fi�rsts,  and  the  list  of  novel  fea­
tures that genuinely attempt to
democratise  luxury  for  Indian
buyers  are  just  fantastic.  Prices
start from an aff�ordable ₹�12 lakh
for  the  base  5­seater  and  could
go  up  to  ₹�18  lakh  for  the  top­
trim  7­seater.  Competitors
should be worried. 

Mahindra’s new showcase flagship will lead to shock and awe
XUV 700 promises to open the eyes of

buyers in the premium SUV class and

instill confidence in the brand’s potential

Steering feels over-assisted at city speeds, but weighs up on the

highway. Drive mode changes steering feel, traction control and

throttle response

Safety features include 7 airbags, a suite of electronic
stability program functions and auto headlamp booster
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’‡-øfl-Êa Êø-˘-ÿfl-Á‹-AÌ- ≤fiøfl-Êœ-Jfl-œ-ÁMfi-Z

μIƒÌ- Õ-œfi-»-μ-Œfi-œ μfi-›Ì-∫, ¯I· œ·-’fi-A-{·-

Êø Œ„-ƒ-ÁΔ-Ÿ-BZ ªfl-K-Õfl-K-Œfi-œfl- μfl-ø-A·-K·.- 

≤M¢- ≤fiøfl-Êœ-Jfl-œ Õfi-¯c- •ƒ·- μIƒ·¢

ÁÃfi-«-¯-Ÿfl-ƒ-œfi-œfl- ’‡-√·-Á…fi-Êœ-K·¢ •-Ág-

Ÿ¢- …-˘-E·.- ¯I· œ·-’fi-A-{·-Êø-œ·¢ ÷-¯‡-¯¢-

∫fl-ƒ-˘fl-ÊJ-˘fl-Ç »fl-‹-œfl-‹fi-œfl-¯·-K·.- ÁŒWA‚-¯-

œÌ-A·¢ Áμ-ø·-…fi-øÌ- ÿ¢-Õ-’fl-Ç·.- 

ÿ-Œ-»fl-‹ ’‡-ÊIø·-J-Áƒfi-Êø ◊fi-{·-μZ

Êμfi-I·’-KÌ- Œ„-ƒ-ÁΔ-Ÿ-BZ Œ‚-øfl-œ-ƒfi-œ·¢ ’fi-

‹fl- ÿ-Á‹-μÌ- …-˘-E·.- ’fl-’-¯¢- •˘fl-ÊE-Jfl-œ

Ã-t·-A-{fi-√Ì- Œ„-ƒ-ÁΔ-Ÿ¢- ÿ-Œ‡-…-ÊJ Œ·-äfl¢

…-Ufl-œfl-Á‹-A·- Œfi-xfl-œ-ƒÌ.- Á¡fi.- ÿ-Àfl-œ·-U

ÊŸfi-ƒfi-μÌ-, Àfl-Δ Œ·-Ÿ-N-ΔÌ- ÆKfl-’-¯fi-√·- Œ-¯fl-Ç-

Êƒ-KÌ- ƒfl-¯fl-Ç-˘fl-Efl-G·-IÌ.- ¯I·-Á…VA·¢ 30 ’-

œ-ÿfl-Wƒfi-Ê› Œfi-dƒ-Œfi-√·- d…fi-œ¢.- 

¶{·-μZ ’fl-Œfi-»-Jfl-W»fl-KÌ- ƒfi-Á›-A·- …-

ƒfl-A·-K Δ„-÷c-BZ øfl-’fl- ∫fi-»-‹fl-W μI·-Êμfi-

Ifl¯·-K-ÁMfi-›fi-√Ì- ƒ-Êa ’‡-øfl-»-ø·-J·-»fl-KÌ- ’-

‹fl-œ ÷-ÃÌ-Δ¢-Áμ-G-Êƒ-KÌ- ’fi-‹fl-œ·-Êø •œW’fi-

ÿfl- …-˘-E·.-               

’flŒfi»JflW»flK· •ÀÌ∑fiX œ·’fiAZ 

’‡√ƒÌ ’‡øflÊa ÁŒWA‚¯œflW; μIƒÌ 

Õœfi»μ Δ„÷cÊŒK· ∑„Ÿ»fi≈X

μfi-Ã‚-Z: •-ÀÌ-∑fi-»fl-ÿÌ-≈fi-»fl-W ƒfi-‹fl-

Ãfi-Êa •-«fl-»fl-Á’-÷Á-J-J·-øV-KÌ- º-

»-BZ μ‚-G-M-‹fi-œ-»-Jfl-»·- d÷-Œfl-A·-

K-ƒfl-Êa μ‚-ø·-ƒW Ÿ„-Δ-œ-Á-Õ-Δ-μ-Δ„-÷c-

BZ …·-˘-JÌ.- μfi-Ã‚-Z ’fl-Œfi-»-Jfi-’-

{-Jfl-Êa Œ·-U·-Á’-‹fl-A·- Œ·-μ-{fl-‹‚-Êø

•-ÀÌ-∑fi-X •-N-Œfi-¯fl-W ∫fl-‹V μ·-E·-

B-Ê{ •-μ-ÁJ-ÊA-˘fl-œ·-K-ƒfi-œfl- ÿÌ-

Ê-Êμ »c‚ÿÌ-  ˘fl-ÁMfi-V-GÌ- Ê∫-œÌ-ƒ·.- Œ-Êxfi-

¯·- Êμfi-Ç·-Ê…-Y-μ·-Gfl-Êœ ’fl-Œfi-»-Jfi-

’-{-Õfl-Jfl-A·- Œ·-μ-{fl-‹‚-Êø ÿfi-Ÿ-ÿfl-μ-

Œfi-œfl- ’-‹fl-Ç·-œV-Jfl- œ·.-ÆÿÌ.- Ê-Êÿ-

»fl-μ-»·- Ê-Êμ-Œfi-˘·-μ-œfi-œfl-¯·-K·.-

ß-ÁMfi-›·¢ ¶-œfl-¯-A-√-Afl-»Ì- •-Õ-

œfi-V-≈fl-μ-{fi-√·- ¯fi-ºc¢ ’fl-øfi-X μfi-Ã‚-

Z ’fl-Œfi-»-Jfi-’-{-Jfl-Á‹-AÌ- ß-¯-ÊÇ-

J·-K-Êƒ-K·- Œ·-ƒfl-V-K dÃfl-G‡-◊Ì- Ê-

Êÿ-»fl-Áμfi-ÁΔcfi∑-ÿÌ-≈X Œfi-«c-Œ-B-Á{fi-

ø·- …-˘-E·.- ƒfi-‹fl-Ãfi-Êa …fl-øfl-œfl-W-»fl-

KÌ- ß-»fl-Êœfi-¯·- ÁŒfi-∫-»-Œfl-Êà-K »fl-¯fi-

÷-œfl-‹fi-√·- º-»-B-{fl-Á‹-Ê-˘-œ·¢.- ≤-¯·- º-

»-ƒ-œ·-Êø Δ-œ-»‡-œfi-’-ÿÌ-≈ Á-»-¯fl-W-A-

I Ê-Êÿ-»fl-μ-¯fl-W …-‹-¯·¢ Œfi-»-ÿfl-μ-Œfi-

œfl- ƒ-μV-Kfl-¯fl-A·-μ-œfi-Ê√-K·¢ d-Ãfl-G‡-

◊Ì- ≤fi-À‡-ÿV ÿÌ-Ê-Êμ »c‚-ÿÌ- ˘fl-ÁMfi-V-G-

Á˘fi-ø·- …-˘-E·.-

’fl-Œfi-»-Jfi-’-{-Jfl-Á‹-AÌ- Æ-B-Ê»-

œ·¢ μ-œ-˘fl-M-xfi-X μ·-Gfl-μ-{·-ÊŒfi-JÌ- Æ-

J·-K μ·-ø·¢-Ã-BZ-A·- Á»-Á¯ ƒfi-‹fl-

Ãfi-X Ê’-øfl-œ·-ƒfl-V-A·-μ-œ·¢ d-μ‚-¯-ŒVΔ-

»¢- •-›fl-Ç·-’fl-ø·-μ-œ·¢ Ê-∫-á·-K·-IÌ.- Ê-

Êÿ-»fl-μ ß-ø-Ê…-ø-‹fl-»·-U ©-J-¯-’Ì- μfi-

JÌ- ≤-ÁG-Ê˘ dÃfl-G‡-◊Ì- Ê-Êÿ-»fl-μV ’fl-Œfi-

»-Jfi-’-{-Jfl-Ê‹ μcfi-O·-μ-{fl-W μ-›fl-

œ·-K·.- 

¶-œfl-¯-A-√-Afl-»Ì- •-ÀÌ-∑fi-»fl-μ-Ê{

¯fi-ºc-Jfl-»·- …·-˘-ÁJ-A·- Êμfi-I·-Á-…fi-

μfi-»·-U dÃfl-G‡-◊Ì- ¯-ffi-ΔÏ-ƒc¢ ≤fi-

Á¯fi-Δfl-’-ÿ¢- μ-›fl-œ·-ÁLfi-˘·¢ μ‚-ø·-ƒW

Δ·-◊Ì-μ-¯-Œfi-’·-μ-œfi-√Ì.- ƒfi-‹fl-Ãfi-X Õ‡-

μ-¯V dÃfl-G‡-◊Ì- Ê-Êÿ-»fl-μ-Á¯fi-øÌ- ≤-¯·- Œ‡-

xV Œfi-dƒ¢- •-μ-Ê‹-œfi-Ê√-K·¢ ÿÌ-Ê-Êμ

»c‚-ÿÌ- ˘fl-ÁMfi-V-GÌ- Ê-∫-œÌ-ƒ·.-

º-»-A‚-G-ÊJ »fl-œ-dLfl-Afi-X ƒfi-‹fl-

Ãfi-X ƒ·-ø-Ê¯ ¶-μfi-÷-Jfl-Á‹-A·- Ê’-

øfl-œ·-ƒfl-V-A·-K·-IÌ.- μfi-Ã‚-Z ’fl-Œfi-»-

Jfi-’-{-Jfl-Êa »fl-œ-dL-√¢- Ø-Ê-x-ø·-

A·-μ-œfi-√·- Õ‡-μ-¯-¯·-Êø ß-ÁMfi-›-ÊJ

‹-fc-¢.- ƒ-‹-ÿÌ-≈fi-»-»-∑-¯fl-œfl-Ê‹ d…-ÿfl-

¡-afl-Êa Êμfi-Gfi-¯¢- Ê∫-˘·-J·-»fl-W-M·-

μ‚-øfi-Êƒ μ-›fl-E-Δfl-’-ÿ¢- ƒfi-‹fl-Ãfi-X

…fl-øfl-ÊÇ-ø·-Jfl-¯·-K·.- ƒfi-‹fl-Ãfi-X μfi-

Ã‚-{fl-Á»fi-øÌ- •-ø·-J-ÁMfi-Zƒ-Ê-K μ·-ø·-

¢-Ã-ÿ-ÁŒ-ƒ¢- ¯fi-ºc¢-’fl-G d-…-ÿfl-¡-aÌ- •-

◊Ì-˘-ÀÌ- ∑-»fl- œ·.-Æ.-ßœfl-W •Õ-œ¢- Áƒ-

øfl-œfl-¯fl-A·-μ-œfi-√Ì.- 

•-ÀÌ-∑fi-»fl-W …·-ƒfl-œ ÿVAfi-V ¯‚-

…‡-μ-¯fl-A·-K-ƒfl-Ê»-A·-˘fl-ÇÌ- ÁΔfi-Ÿ Áμ-

dw‡-μ-¯fl-ÇÌ- ƒfi-‹fl-Ãfi-X Á»-ƒfi-AZ ∫V-

Ç »-ø-J·-K·-IÌ.- •-Áƒ-ÿ-Œ-œ¢-, Õ‡-μ-¯-

¯·-Êø …fl-øfl-œfl-‹fi-œ •-ÀÌ-∑fi-»fl-W-»fl-K·-

ÿb-L¢- …Ï-¯X-Œfi-Ê¯ ¯-f-ÊM-ø·-J·-K-

ƒfl-‹fi-√·- Á‹fi-μ-¯fi-◊Ì-dø-B-{·-Ê-ø d÷-i.-  

D μfiÃ‚Z ’fl-Œfi-»-Jfi-’-{JflW Ÿ„-Δ-œ-ÁÕ-Δ-μ-Δ„÷cBZ

μ·-E·-B-Ê{ ¯-f-ÊM-ø·-Jfi-X
’fl-ÁΔ-÷Ê-Êÿ-»fl-μV-AÌ-

Æ-˘fl-E·-Êμfi-ø·-JÌ- •-ÀÌ-∑fi-X •-N-Œfi-V
D ’fl-Œfi-»-Jfi-’-{-’·¢ ƒfi-‹fl-Ãfi-Êa …fl-øfl-œfl-Á‹-AÌ-

D »fl-T-Ÿfi-œ-¯fi-œfl- œ·.-ÆÿÌ-, dÃfl-G‡-◊Ì- Ê-Êÿ-»fl-μV

D - •ÀÌ-∑fi-»fl-ÿÌ-≈fi-X dÃfl-G‡-◊Ì- Áμfi-{-»fl-’fi-›Ì-∫-œfl-W»fl-K·- Œ·-μÌ-ƒ-Œfi-œ-ƒfl-Êa 102_fi¢ ’fi-V◊fl-μ¢- ¶-

Á∏fi-◊fl-A·-K-’V ÁΔ-÷‡-œ-…-ƒfi-μ-œ·-ÁŒ-Lfl- μfi-Ã‚-{fl-Êa Êƒ-¯·-’fl-W.-

»c‚¡WŸfl-: •ÀÌ-∑fi-»fl-ÿÌ-≈fi-»fl-W ÿfl-∂Ì-, Ÿfl-w·- Œ-ƒ-ÿÌ-≈-

¯·-Êø ÿ·-¯-f ©˘-Mfi-Ê√-K·- ƒfi-‹fl-Ãfi-X ’-μÌ-ƒfi-’Ì.- 

¶¯·¢ Õ-œ-ÊM-ø·-μ-Áœfi- ¶÷-C-ÊM-ø·-μ-Áœfi-

Á’I _μfi-Ã‚-Z ∑·-¯·-Δbfi¯-œfl-W»fl-K·- ∫fl-dƒ‡-μ-¯fl-Ç 76

Êÿ-AX¡Ì- Ê-ÊΔV∏c-Œ·-U ’‡-¡fl-Áœfi- ÿ-Áw-÷¢- ƒfi-‹fl-

Ãfi-Êa ¯fi-◊Ì-dø‡-œ ’-μÌ-ƒfi-’Ì- Æ¢.- »-œ‡-Œfi-√Ì- ÿfi-Œ‚-Ÿfl-

μ Œfi-«c-Œ-B-{fl-W …-C·-’-Çfl-¯fl-A·-K-ƒÌ.- ≤¯·- ’fl-ÁΔ-÷ Êø-

‹fl-’fl-◊X ∫fi-»W ∫fl-dƒ‡-μ-¯fl-Ç ’‡-¡fl-Áœfi-œfi-√fl-ƒÌ.- 

¡WŸfl- ÿfl-∂Ì- ∑·-¯·-Δbfi¯ Œfi-Á»-ºÌ-ÊŒ-aÌ- μ-Nfl-xfl- •«c-

f-»·¢ •μfi-‹fl-ΔZ Á»-ƒfi-’·-Œfi-œ Œ-æÌ-ºfl-wV ÿfl-πÌ- ÿfl-

Vÿ-œ·¢ ß-Áƒ ’‡-¡fl-Áœfi- øbflx-˘fl-W …-C·-’-Çfl-G·-IÌ.- 

ƒfi-X μfi-Ã‚-{fl-Ê‹ ∑·-¯·-Δbfi¯-œ·-Œfi-œfl- »fl-¯-L-¯¢- Ã-t-

ÊM-ø·-K·-ÊIK·¢ ƒfi-‹fl-Ãfi-X Á»-ƒfi-AZ ÿfl-∂·-μfi-Ê¯-

œ·¢ Ÿfl-w·-A-Ê{-œ·¢ μIfl¯·-ÊK-K·¢ •’-¯·-Êø ÿ·-¯-f

©˘-M·-»Wμfl-œfl-G·-ÊIK·¢ •-Ág-Ÿ¢- …-˘-E·.-      

D -  μfi-Ã‚-{fl-Ê‹ Ÿ-Œ‡-ΔÌ- μVÿfi-œfl- ¯fi-

ºcfiL-¯ ’fl-Œfi-»-Jfi-’-{ μ-’fi-ø-Jfl-‹·-

Ifiœ ƒfl-Afl-‹·¢ ƒfl-¯-Afl-‹·¢-Ê…-G μ·-

¯·-Kfl-Ê» Ê-Êμ-œfl-Á‹-Lfl- ¶÷bÿfl-Mfl-

A·-K dÃfl-G‡-◊Ì- Ê-Êÿ-»fl-μX.- 

D -’fl-Œfi-»-Jfl-Êa ø-œ-˘fl-W ƒ‚-Bfl- ¯-f-ÊM-øfi-X

d÷-Œfl-Ç’V ƒfiÁ›A· ’‡›·KƒflÊa Δ„÷c¢.

»c‚-¡W-Ÿfl-: ¯fi-ºc-JÌ- μ·-Gfl-μZ-A·-U

Áμfi-’fl-¡Ì- ’fi-μÌ-ÿfl-X Êÿ-…Ì-x¢-Ã-˘fl-

Á‹fi- ≤-μÌ-Áøfi-Ã-˘fl-Á‹fi- ©…-Á-œfi-∑-Jfl-

»·- ‹-Õc-Œfi-Áœ-A·-ÊŒ-K·- …·-Ê»-œfl-Ê‹

ßLc-X μÏ-Yÿfl-W ≤fi-ÀÌ- ÊŒ-¡fl-AW ˘fl-ÿV-ÇÌ-

(ÊÆ.-ÿfl.-Æ¢.-¶V) ÁΔ-÷‡-œ Ê-Ê’-Á˘fi-{-ºfl- ßX-ÿÌ-

xfl-xc‚-GÌ- ¡-œ-˘-μÌ-øV Á¡fi.- d…fl-œ Ø-dÃ-Ÿfi¢.- 

2Î18 d…fi-œ-Afi-V-A·-U Áμfi-’fi-μÌ-ÿfl-X ¯I·¢

Œ‚-K·¢ ∏-G¢- …-¯‡-f-√-BZ »-ø-K·-’-¯·-μ-œfi-

Ê√-K·- Á¡fi.- d…fl-œ ÷fi-ÿÌ-dƒÎÿfi-ÁC-ƒfl-μ-’-μ·-Mfl-

Êa ≤.-øfl.-øfl.- ∫fi-»-‹fl-»·- »Wμfl-œ •-Õfl-Œ·-∂-Jfl-W

’-c-μÌ-ƒ-Œfi-Afl.- …-¯‡-f-√-À-‹¢- ©-øX ‹-Õc-Œfi-μ·¢.-

ƒ·-øVKÌ-, •-«fl-μ„-ƒ-¯·-Êø •¢-∑‡-μfi-¯-Jfl-»·- ÿ-ŒV-

Mfl-A·¢.-

ßLc-X »fl-VŒfl-ƒ Áμfi-’fi-μÌ-ÿfl-»·- …·-˘-ÁŒ, μ·-Gfl-

μZ-Afi-œfl- Ê-Êÿ-¡-ÿÌ- μfi-¡fl-‹-œ·-Êø ’fi-μÌ-ÿfl-»·¢

…-¯‡-f-√-∏-G-Jfl-‹fi-√Ì.- ©-…-Áœfi-∑-Jfl-»·- ÿ-ºÌ-

º-Œfi-œ ¶-Δc- ¡fl.-ÆX.-Æ.- ’fi-μÌ-ÿfl-»fi-√·- Ê-Êÿ-

¡-ÿÌ- μfi-¡fl-‹-œ·-Áø-ƒÌ.- Êº-ÁKfi-’ Ã-Áœfi-Àfi-V-Œ-

ÿc‚-Gfl-AW-ÿfl-Êa Æ¢Î¶V.-ÆX.-Æ, Ã-Áœfi-{-ºfl-

AW ßÎ’fi-μÌ-ÿfl-X, ÿfl-˘¢-

ßX-ÿÌ-xfl-xc‚-Gfl-Êa Á»fi-Á’fi-

’fi-μÌ-ÿÌ-, Õfi-¯-ƒÌ- Ã-Áœfi-Êø-

Afl-Êa Œ‚-Afl-‹‚-Êø »-W-μ·-

K ’fi-μÌ-ÿfl-X Æ-Kfl-’-œ·¢ μ·-Gfl-μ-{fl-Ê‹ ©-…-Áœfi-

∑-Jfl-»fi-œfl- ¯¢-∑-J·-IÌ.- Õfi-¯-ƒÌ- Ã-Áœfi-Êø-Afl-Êa

…-¯‡-f-√-BZ •-Lfl-Œ-∏-G-Jfl-‹fi-Ê√-K·¢ Êÿ-

…Ì-x-¢-Ã-Á˘fi-Êø À-‹¢- ‹-Õfl-A·-ÊŒ-K·¢ Æ-œfl¢-ÿÌ- ¡-

œ-˘-μÌ-øV Á¡fi.- ¯Y-Δ‡-…Ì- ∑·-Á‹-˘fl-œ ∫‚-Ifl-Afi-Gfl.- -

Áμfi-’fl-¡Ì- Ê¡W-xfi- Ê-Ê’-˘-ÿfl-Á»-Afi-Z Ê¡W-xfi-

É-ÿÌ- ’-μ-ÁÕ-Δ-Jfl-»·- ’cfi-…-»-Á÷-◊fl- μ·-˘-’fi-œfl-¯fl-

A·-ÊŒ-K·- Á¡fi.- d…fl-œ ’c-μÌ-ƒ-Œfi-Afl.- »fl-‹-’fl-W

130 ¯fi-ºc-B-{fl-W Ê¡W-xfi- É-ÿÌ- ’-μ-ÁÕ-Δ-Jfl-Êa

ÿfi-Kfl-«c-Œ·-IÌ.- ’fi-μÌ-ÿfl-X ÿb‡-μ-¯fl-Ç-’-¯·-Êø

¶afl-Á-Ãfi-¡fl-μZ Ê-Ê’-Á˘fi-{-ºfl- ßX-ÿÌ-xfl-xc‚Gfl-W

Ê¡W-xfi- ’-μ-ÁÕ-Δ-Jfl-Ê»-ƒfl-Á¯ …-¯‡-f-√-’fl-Á«-

œ-Œfi-Afl.- Ê¡-W-x-œÌ-Ê-A-ƒfl-Á¯ ¶afl-Á-Ãfi-¡fl-μ-{·-

Êø Á÷-◊fl- μ·-˘-E-ƒfi-œfi-√·- μ-ÊI-Jfl-œ-ƒÌ.- Æ-

Kfi-W, Áμfi-’fl-¡Ì- ’-μ-ÁÕ-Δ-BZ-ÊA-ƒfl-Á¯ ’fi-μÌ-

ÿfl-Á»-◊X-ƒ-Ê-K-œfi-√Ì- ß-ÁMfi-›·¢ d…-ƒfl-’fl-«fl.- »fl-

‹-’fl-W Ã‚-ÿÌ-xV Á¡fi-ÿfl-Êa ©-…-Áœfi-∑¢- Á‹fi-μfi-

Á¯fi-∑c-ÿ¢-∏-ø-» ƒW-Afi-‹¢- ƒ-ø-Efl-¯fl-A·-μ-œfi-

√Ì.- Æ-Kfi-W, Õfi-’fl-œfl-W Ã‚-ÿÌ-xV Á¡fi-ÿ·-μZ ©-

˘-Mfi-œ·¢ Á-’-Ifl-’-¯·-ÊŒ-K·- Á¡fi.- d…fl-œ …-˘-E·.-

μ·Gfl-μZ-A·-U Áμfi-’fl-¡Ì ’fi-μÌÿflX Êÿ-…Ì-x¢-ÃVÎ≤-μÌ-Áøfi-Ã-Á˘fi-Êø

D Œ‚-Afl-‹‚-Êø »W-μ·-K ’fi-μÌ-ÿfl-»·¢ …-¯‡-f-√-∏-G-Jfl-W

μfi-Ã‚-Z: ƒ·-øVÇ-œfi-œ

•Ffi¢ Δfl-»-’·¢ μfi-Ã‚-Z ’fl-

Œfi-»-Jfi-’-{-Jfl-‹·¢ …·-˘-J·¢

ÿ¢-∏V◊fi-L-¯‡-f¢.- d…fi-√-¯-

ffi-V≈¢- …-‹fi-œfi-»¢- Ê∫-áfi-

Ê»-Jfl-œ-’-Ê¯ »fl-œdLfl-Afi-X

•-ÁŒ-¯fl-AX Áÿ-» ¶μfi-÷-

ÁJ-A·- Ê’-øfl-œ·-ƒfl-V-ÊJ-K·-

˘fl-ÁMfi-VGÌ.- 

…-‹fi-œ-»¢- ‹-fc-Œfl-ÊG-Jfl-

œ •X…-ƒfl-»fi-œfl-¯-ÁJfi-{¢-

¶{·-μ-{fi-√Ì- μfi-Ã‚-{fl-Ê‹ Ÿ-

Œ‡-ΔÌ- μVÿfi-œfl- ¯fi-ºcfiL-¯ ’fl-

Œfi-»-Jfi-’-{-Jfl-»·- …·-˘-JÌ-

ƒ-øfl-Ç·-μ‚-øfl- •μ-ÁJ-A·- d…-

Á’-÷-»-’·¢ μfi-J·- μ-›fl-œ·-K-

ƒÌ.- 

ƒ-B-{·-Êø …Ï-¯-zfi-Ê¯ ÿ·-

¯-ffl-ƒ-¯fi-œfl- ≤›fl-Mfl-Afi-Ê»-

J·-K ’fl-ÁΔ-÷-’fl-Œfi-»-B-{fl-W

Øƒ·-’fl-Á«-»-œ·¢ μ-œ-˘fl-M-x·-μ-

œfi-√Ì- •ÀÌ-∑fi-»fl-μ-{·-Êø ‹-

fc-¢.- 

ƒ-Ág-÷-’fi-ÿfl-μ-{·-Êø ƒ-Ufl-

A-œ-x¢-Œ‚-‹¢- ’fl-ÁΔ-÷fl-μZAÌ-

’fl-Œfi-»-Jfi-’-{-Jfl-»·- …-¯fl-ÿ-

¯-ÁJ-A·- Á…fi-‹·¢ •ø·-Afi-X

μ-›fl-œ·-Kfl-à.- 

’fl-Œfi-»-Jfi-’-{¢- ß-ÁMfi-›·¢

•-ÁŒ-¯fl-AX Áÿ-»-œ·-Êø »fl-

œdL-√-Jfl-‹fi-√Ì.- …·-˘-JÌ- d…-

«fi-» μ-’fi-ø-Jfl-W ƒfi-‹fl-Ãfi-

X Áÿ-»fi¢∑-B-{fi-√·- μfi-’W.-

¯fi-ºc¢’fl-øfi-X ÆJ·-K-’-Ê¯

Õ‡-◊-√fl-ÊM-ø·-Jfl- ƒfl-¯fl-Ç-œ-œÌ-

Afi-»fi-√·- ƒfi-‹fl-Ãfi-Êa d÷-

Œ¢.- ßƒ·-’-μ-’-œÌ-Afi-Êƒ-œfi-√Ì-

¶œfl-¯-BZ ’fl-Œfi-»-Jfi-’-{-

Jfl-Á‹-AÌ- ß¯-ÊÇ-J·-K-ƒÌ.-

ƒfl-A·¢ ƒfl-¯-A·¢ »fl-œdL-√fi-

ƒ‡-ƒ-Œfi-œ-Áƒfi-Êø ßK-Ê‹ œ·.-

ÆÿÌ.- Áÿ-»-œÌ-AÌ- ¶μfi-÷-

ÁJ-A·- »fl-˘-Êœfi-›fl-ÁAIfl’-

K-ƒfi-œfl- d…fi-ÁΔ-÷fl-μ Œfi-«c-Œ-

BZ ˘fl-ÁMfi-VGÌ- Ê∫-œÌ-ƒ·.- μ-

H‡-V’fi-ƒ-μ Ê◊-à·-μZ ©Z-

ÊM-Êø d…-Áœfi-∑fl-Çfl-G·¢ ¶{·-

μZ …fl-¯fl-E·-Á…fi-μfi-X ƒ-œfi-

˘fi-μfi-Êƒ ’-K-Áƒfi-Êø-œfi-√·-

Œ·-K-˘fl-œfl-Mfi-œfl- Ê’-øfl-œ·-ƒfl-

VJ-ƒÌ.- d…-«fi-» μ-’fi-ø-Jfl-W

μfi-’W »fl-WA·-K ƒfi-‹fl-Ãfi-

X Áÿ-» ßø-œÌ-Afl-ø-œÌ-AÌ-

¶μfi-÷-ÁJ-A·- Ê’-øfl-œ·-ƒfl-

VJÌ- Õ‡-ƒfl-ÿ„-◊Ì-øfl-ÇÌ- ¶{·-μ-

Ê{ ƒfl-¯fl-Ç-œ-œÌ-Afi-X d÷-Œfl-A·-

K·-IÌ.- Áƒfi-A·-μZ ©…-Áœfi-

∑fl-ÇÌ- ŒVΔ-»¢- •›fl-Ç·-’fl-ø·-K-ƒfl-

Êa Δ„-÷c-B-{·¢ d…-∫-¯fl-A·-

K·IÌ.-    

μfiÃ‚Z ’flŒfi»Jfi’{¢

•Ffi¢ Δfl»’·¢ •¯fflƒ¢

-Êμfi-WA-J: …-÷Ì-∫fl-Œ Ã¢-∑fi-

Z »fl-œ-Œ-ÿ-Õfi- Êƒ-¯-ÊE-ø·-Mfl-

Êa À-‹d…-∂cfi…-»-Jfl-»·- …fl-

Kfi-Ê‹ ÿ¢-ÿÌ-≈fi-» ’cfi…-μ-Œfi-

œ·-Ifiœ •dμ-Œ-Jfl-Êa •-

Á»b◊-√¢- ÿfl.-Ãfl.-ÊÆA·- ’fl-GÌ-

μWA-G Ê-ÊŸ-ÁAfi-ø-ƒfl-’fl-«fl.-

-Êμfi-‹-…fi-ƒ-μ¢-, Ã-‹fi-r¢-

∑¢-, ÿÌ-dƒ‡-μZ-ÊA-ƒfl-¯fi-œ

•ƒfl-dμ-Œ-BZ ÆKfl-’-œ·-Êø

•-Á»b◊-√-Œfi-√·- ÿfl.-Ãfl.-ÊÆ-

Êœ ØWMfl-Ç-ƒÌ.- Œ-xÌ- •dμ-Œ ÿ¢-

Õ-’-BZ ¡fl.-ºfl.-…fl.- ˘fi-Cfl-‹·-U

ÿ·-ŒX Ãfi-‹fi- ÿfi-Ÿ·-’fl-Êa

Á»-ƒ„-ƒbJfl-W …-÷Ì-∫fl-Œ Ã¢-∑fi-

Z Á…fi-‹‡-ÿfl-Êa d…-Áƒc-μ ÿ¢-

∏¢- •-Á»b◊fl-A·¢.- •-Á»b◊-

√-Jfl-»·- Ê-ÊŸ-ÁAfi-ø-ƒfl-œ·-Êø

ÁŒW-Á»fi-G-Œ·-Ifiμ·¢.- 

ƒ‡-…fi-˘fl-œ Êƒ-¯-ÊE-ø·-M·-

Á…fi-¯fi-G-Jfl-W •«fl-μfi-¯¢- »fl-‹-

»fl-VJfl-œ ƒ„-√-Œ‚-W Áμfi-

Yd∑-ÿfl-Êa d…-’VJ-μV ƒ-B-

{·-Êø •»·-Õfi-’fl-μ-Ê{-œ·¢ μ·-

ø·¢Ãfi¢∑-B-Ê{-œ·¢ Êƒ-¯-E·-

…fl-øfl-ÇÌ- ¶dμ-Œfl-A·-μ-œfi-œfl-¯·-

ÊK-K·- Ãfl.-Êº.-…fl.- ¶-Á¯fi-…fl-

Çfl-¯·-K·.- dμ‚-¯-Œfi-œ Ã-‹fi-r¢-∑-

B-{·-Áø-ƒ·¢ ÿÌ-dƒ‡-μZ-ÊA-ƒfl-

¯fi-œ Œ-xÌ- •ƒfl-dμ-Œ-B-{·-Áø-ƒ·¢

•ø-A-Œ·-U Êæ-Gfl-A·-K ’fl-’-

¯-√-B-{fi-√·- ÿ·-d…‡¢ Áμfi-ø-ƒfl-

A·- Œ·-Kfl-Ê‹-Jfl-œ-ƒÌ.- 

’-ÿÌ-ƒ·-ƒfi-Á»b◊-√-Jfl-»·-

∫·-Œ-ƒ-‹-ÊM-ø·-Jfl-œ ÁΔ-÷‡-œ Œ-

»·-◊cfi’-μfi-÷ μ-Nfl-◊X ÿ-

ŒVMfl-Ç ˘fl-ÁMfi-VGÌ- ÿ¢-ÿÌ-≈fi-»

Á…fi-‹‡-ÿfl-Êa »fl-◊Ì-dμfl-œ-ƒb¢

’c-μÌ -ƒ-Œfi-A·-K-ƒfi-Ê√-K·¢

ÿbƒdL-Œfi-œ •-Á»b◊-√¢-

•»fl-’fi-¯c-Œfi-Ê√-K·¢ ¶μÌ-øfl-

πÌ- ∫‡-ÀÌ- º-ÿÌ-xfl-ÿÌ- ¯fi-Áº-◊Ì- Ãfl-

X¡fi-W …-˘-E·.- º-ÿÌ-xfl-ÿÌ- ÿ·-

dÃ-ƒ ƒfi-‹‚-μÌ-Δfi-˘·¢ d…-«fi-»

©J-¯-’fl-W ≤M·-’-Ç·.- ÿfl.-Ãfl.-

ÊÆœ·-Êø-œ·¢ d…-Áƒc-μ Á…fi-‹‡-

ÿÌ- ÿ¢-∏-Jfl-Êa-œ·¢ •-Á»b◊-

√-B-Á{fi-ø·- Áœfi-ºfl-M-˘fl-œfl-ÇÌ- º-

ÿÌ-xfl-ÿ·-Œfi-¯fi-œ ÊÆ.-Ãfl.- Œ·-

∂Vºfl-, Ÿ-¯‡-◊Ì- øfi-IX, ÿÏ-

ÊŒX ÊÿX ÆKfl-’V d…-Áƒc-μ

’fl-«fl-»cfiœ-B-Ê{-›·-ƒfl.-

- Áμ -ÿ· -μ -Ê{ -A· -˘fl -Ç· -U

Æàfi- Á¯-∂-μ-{·¢ •øfl-œ-L-¯-Œfi-

œfl- ÿfl.-Ãfl.-ÊÆA·- Ê-Êμ-Œfi-˘-√-

ÊŒ-K·- º-ÿÌ-xfl-ÿÌ- Ãfl-X¡fi-W »fl-

V-ÁΔ-÷fl-Ç·.- •-Á»b◊-√-Jfl-»·-

Áμfi-ø-ƒfl-œ·-Êø ÁŒW-Á»fi-G-Œ·-

Ifiμ·¢.- •-Á»b◊-√¢- ƒ-ø-ÿ-

ÊM-ø·-J·-K ƒ-¯-Jfl-‹·-U

Øƒ·- »-ø-…-øfl-œ·¢ ∑Ï-¯-’-ÁJfi-

Êø μfi-√·-ÊŒ-K·¢ •-Ág-Ÿ¢- …-˘-

E·.- •dμ-Œ-BZAÌ- ß¯-œfi-œ-

’VA·-U »-◊Ì-ø-…-¯fl-Ÿfi-¯¢- …-÷Ì-

∫fl-Œ Ã¢-∑fi-Z ÿVAfi-V Ædƒ-

œ·¢ Á’-∑¢- »Wμ-√¢.- ÁΔ-÷‡-œ

Œ-»·-◊cfi’-μfi-÷ μ-Nfl-◊X …-

f-…fi-ƒ-…-¯-Œfi-œfi-√·- ˘fl-ÁMfi-VGÌ-

ƒ-œfi-˘fi-Afl-œ-Êƒ-K …-÷Ì-∫fl-Œ

Ã¢-∑fi-Z ÿVAfi-¯fl-Êa ¶-Á¯fi-

…-√¢- Áμfi-ø-ƒfl- ƒ-Ufl-A-{-E·.-

ÿfl.-Ãfl.-ÊÆœ·¢ Á…fi-‹‡-ÿfl-

Êa d…-Áƒc-μ ÿ¢-∏-’·¢ ¶˘fi-›Ì-

∫-œÌ-A-μ¢- d…fi-≈-Œfl-μ ˘fl-ÁMfi-VGÌ-

ÿ-ŒVMfl-A-√¢.- Êμfi-WA-J

Á…fi-‹‡-ÿÌ- μ-Nfl-◊-√V ÿÏ-

ÊŒX Œfl-dƒ-œ·¢ Á…fi-‹‡-ÿfl-Êa d…-

Áƒc-μ •-Á»b◊-√ ÿ¢-∏-Jfl-

Êa Õfi-∑-Œfi-√Ì.- 


