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OUR BUREAU
Mumbai, June 15 

UK-based AstraZeneca said its
vaccine was seen to be eff��ective
against the Delta variant that
originated in India.

In fact, British Prime Minis-
ter Boris Johnson pointed to
concerns over the Delta variant
as the reason behind delaying
UK’s opening up, and outlined
plans for accelerated vaccina-
tion. 

Meanwhile, AZ pointed to
new data from Public Health
England (PHE) that indicated
that the AZ-OxfordUniversity
Covid-19 vaccine had provided
“high levels of protection”
against the Delta variant
(B.1.617.2). 

Real-world data from PHE

demonstrated that two doses
of the AZ-Oxford vaccine was 92
per cent eff��ective against hos-
pitalisation due to the Delta
variant and showed no deaths
among those vaccinated. 

Alpha variant
The vaccine also showed a high
level of eff��ectiveness against
the Alpha variant (B.1.1.7;
formerly ‘Kent’ variant), with
an 86 per cent reduction in hos-

pitalisations and no deaths re-
ported, the note said. 

India’s Serum Institute has
an alliance on this vaccine to
make and market it locally and
to other low- and middle-in-
come countries. 

The PHE data also suggested
vaccine eff��ectiveness against
milder symptomatic disease,
although of a lesser degree.
Vaccine eff��ectiveness against
symptomatic disease was 74
per cent against the Alpha vari-
ant and 64 per cent against the
Delta variant, it added. The
higher effi��cacy against severe
disease and hospitalisation is
supported by recent data show-
ing strong T-cell response to
the AZ vaccine, said the
company.

Real-world data show effectiveness
of vaccine against Delta variant: AZ

NARAYANAN V
Chennai, June 15

In 2018, when Sudarsan
Babu fi��rst discussed creat-
ing an e-commerce plat-
form – where sellers had to
bid for consumers with the
lowest price – serial entre-
preneur Krishnan
Naranapatty was not sure if
the idea would work. 

Eureka moment
Then came the Eureka mo-
ment. Not once but twice.
Last year, when Naranapatty
wanted to buy a new refri-
gerator, he spent a whole
weekend in Chennai, hop-
ping from one showroom to
another in search of a par-
ticular model and the best
deal. 

He fi��nally got the best
deal in one of the leading re-
tail brand stores. Similarly,
when Naranapatty’s son lost
his phone just a night be-
fore his exam, it was a local
mobile phone vendor who
ensured a new mobile
phone is delivered within
two hours.

These two instances con-
vinced Naranapatty that the
time was ripe to implement
Babu’s idea.

At the height of the pan-
demic in May 2020, the duo,

along with other two co-
founders – Srivas
Anantharaman and Ven-
katesh Kannan – launched
Jinglebid, a reverse auction-
based e-commerce platform
that connects buyers with
local sellers to enable best
deal for consumers with in-
stant delivery.

“It’s not always the price,
sometimes it is the conveni-
ence of getting something
in less than two hours,” said
Krishnan Naranapatty, CEO
and co-founder of Jinglebid.

“On one side we are put-
ting the power on con-
sumer hands by making
sellers bid with their best
deal and on the other is the
concept of hyperlocal,”
Naranapatty added. 

Jinglebid started with
three segments: consumer
electronics, mobile phone
and accessories and com-
puter hardware. In Novem-
ber 2020, it also added an
automobile segment which

has rapidly grown since
then. “In May 2020, we did
₹��4 lakh worth of GMV (gross
merchandise value), and by
April 2021 we have already
touched ₹��7 crore of GMV on
the platform,” said
Naranapatty.

How does it work?
A buyer looking for a mobile
phone or TV or any other
consumer durable product
can simply login into Jingle-
bid and place an auction for
the desired product. Once
the auction starts, the bid
goes to the nearest sellers,
who then quote competit-
ive prices and off��ers for the
product. 

The buyer can then accept
the most attractive bid and
proceed with the payment
option. The product is then
delivered within a couple of
hours at the doorstep.

Jinglebid has already on-
boarded over 1,400 verifi��ed
sellers across Tamil Nadu
under various product cat-
egories. Naranapatty claims
the platform has 50,000
customers across Tamil
Nadu. It recently expanded
into the Bengaluru Market.

“We have already tied-up
with home appliances re-
tailer Sathya and we are talk-
ing to players like Shah’s,
Giria’s and several other big
and small retailers,” said
Naranapatty.

How reverse auction e-comm
marketplace Jinglebid ‘clicked’
Since its launch in May 2020, the
platform has achieved GMV of ₹��7 crore

OUR BUREAU
New Delhi, June 15

India’s export of goods in
May posted a high growth of
69.35 per cent (year-on-year)
to $ 32.27 billion, fuelled by
steep rise in sectors such as
gems and jewellery, engin-
eering goods, petroleum
products and readymade
garments, according to the
quick estimates released by
the Commerce & Industry
Ministry on Tuesday.

While the growth rate of
exports in April (year-on-
year) was much higher at
195.72 per cent, it was mostly
due to a low-base. The actual
value of exports at $30.63 bil-
lion in April was lower than
the value of exports in May.

Imports rise
The country’s imports in
May increased 73.64 per cent
to $38.55 billion, led by
growth in items such as elec-
tronic goods, gold, petro-
leum and chemicals. Im-
ports in April were higher at

$45.45 billion, posting a 167
per cent growth (year-on-
year). Trade defi��cit during
May almost doubled to $6.28
billion, compared to the
trade defi��cit of $3.15 billion
in May last year.

A part of the high growth
in exports in May can be at-
tributed to a low base as
manufacturing and exports
had taken a hit in May last
year due to the Covid-19-in-
duced lockdown, but there is
also an improvement in per-
formance as refl��ected in the
8.11 per cent growth in ex-
ports compared to exports in
May 2019, which were unaf-
fected by the pandemic. 

Imports in May were, how-
ever, lower by 17.42 per cent
compared to imports in May
2019.

“Exports growing by over 8
per cent even on the base of
May 2019 refl��ects a positive
trend for the sector...the
gradual opening up of major
global markets and improve-
ment of situation in the
country are expected to push
exports growth further,” said
FIEO President SK Saraf.

Growth in labour-intens-
ive sectors such as cereal pre-
parations, gems and jew-
ellery, engineering goods,

leather and leather
products, ceramic products
and glassware, cotton yarn/
fabrics/made-ups, handloom
products, marine products,
spices and carpets, augurs
well for the job scenario,
which is most relevant in the
current context, he added.

Outbound shipments 
The growth in outbound
shipments has been robust
in the last few months and
the outlook remains positive
for the current year, but
rising cost of key raw materi-
als, especially steel, is an area
of concern, said EEPC India
Chairman Mahesh Desai.

“Soaring prices of various
metals is a big challenge for
the engineering goods man-
ufacturers, which were badly
aff��ected by the Coronavirus
outbreak and the sub-
sequent lockdowns,” he said.

Exporters want the gov-
ernment to announce the
rates of input tax refund un-
der the new RoDTEP scheme
soon, and also provide more
targeted support to main-
tain the growth momentum.

Total value of exports for
the period April-May 2021
was $62.89 billion, posting a
growth of 113.85 per cent
over the same period last
fi��scal. 

Compared to April-May
2019, exports in April-May
2021 registered a growth of
12.54 per cent.

Total value of imports for
the period April-May 2021
was $84.27 billion, recording
a growth of 114.31 per cent
over imports in the compar-
able period last year. 

Imports in April-May 2021
were, however, 5.39 per cent
lower than imports in the
same period of 2019. Trade
defi��cit in April-May 2021 at
$21.38 billion was more than
twice the defi��cit of $9.91 bil-
lion in April-May 2020

Exports rise 69.35% in May
Imports up 73.64%
to $38.55 billion,
trade defi��cit almost
doubles to $6.28 b

WX
‘The gradual opening up
of major global markets
and improvement of
situation in the country
are expected to push
exports growth further’

OUR BUREAU
Hyderabad, June 15

CSIR-Indian Institute of Chem-
ical Technology (IICT) Hydera-
bad, and Bengaluru-based Bio-
pharmaceutical company
Anthem Biosciences Pvt Ltd,
have signed an agreement for
technology transfer and man-
ufacture of anti-Covid-19 drug
2-DG.

Under the terms of the li-
cense agreement, Anthem
Biosciences gets non-exclusive
licence for the process know-
how for synthesis of 2-DG
(2-Deoxy-D-Glucose).

“The agreement is in-line
with CSIR’s eff��orts to help

people access various thera-
peutic options to combat
Covid-19. CSIR labs have under-
taken clinical trials of various
repurposed drugs for the
treatment of Covid-19,” said
Chandrasekhar, Director CSIR-
IICT, in a releaseon Tuesday.

DCGI approval
Anthem Biosciencesis in the
process of fi��ling the applica-
tion for getting the approval
from DCGI, and will sub-
sequently manufacture and
commercialise 2-DG from
their facilities located at Bom-
masandra, Harohalli and
Kanakapura.

CSIR-IICT joins hands with 
Anthem Biosciences for 2-DG

our target customers and sec-
tors, based on wherever the
propensity was higher, the pan-
demic led to complete
acceleration.

There were certain use cases
that got accelerated. For in-
stance, to access com-
munication and give
outright information
to customers and staff��,
there was our low
code, no code crisis
communication solution, Mi-
crosoft Power Apps. Within less
than 24 hours clients could add
their own branding and in-
formation and get it going
without needing an army of de-
velopers to do so. The app
product came into full power
when Covid started. The other
focus area was Microsoft Teams
due to remote working. 

Any new industries or
specialised use cases 
that came up 
during the pandemic?
ICICI Lombard has been work-
ing closely as a client. So, their
car insurance requires physical
inspection. An inspector to
visit the applicant’s home and
inspect and evaluate the car,
and based on the condition, to
decide a premium. As that was
not possible, they had go di-
gital, becoming completely pa-
perless and using AI (artifi��cial
intelligence) to do the process.
This is a great example of how

to react to a crisis, but this also
reimagining business process.
This is how they are going to
work, going forward. 

Covid accelerated digital
healthcare and telemedicine.
This was in a shambles last year.

Now, we have worked
with Apollo and Fortis
Hospitals to deliver the
same digitally. 

Finally, SMBs have
not been very tech-

savvy in India. They don’t have
an IT department that can ad-
vise them on using tech. We
created SMB-in-a-box solution
to get remote working done.
We used Teams to connect,
Azure for access to applica-
tions, and also digitised their
operations and supply chains.
We hadn’t seen a pace like that.
We have around 3,000 partners
working with us across the
country, who ensured the last
mile reach and end-to-end ad-
option of the technology by
SMBs. 

How have these initiatives
impacted the spend 
on the cloud business?
The barriers to technology ad-
option have come off�� in the
past one year. Digital adoption
is no longer the domain of the
IT department alone. It has be-
come far more pervasive. Enter-
prises working with start-ups. 

We, too, are working closely
with start-ups, which means
we don’t have to develop every
technology from the scratch.
We can take a look at their tech-
nology, do proof of concepts,
and put that into production.
The pace of adoption has gone
faster.

How are you dealing 
with talent issues?

The demand for cybersecurity
professionals and data scient-
ists has really gone up. There is
a big need to drive skilling
within the organisation. But
the challenge is that this is hap-
pening at a time when people
are facing increased burn out. 

They are not able to do core
jobs properly, and then if you
say to upskill on AI, ML or data
science, that would just add to
the burden. Upskilling is im-
portant and organisations
can’t wait for the pandemic to
get over, but we have been very
fl��exible and employee-centric
to that extent. 

Everyone needs upskilling
right now. We have taken initi-
ative around creating industry-
grade certifi��cation courses. We
work with customers, partners
such as HCL, Infosys and TCS,
and help them in upskilling.
We are also working with the
academia, government and
Nasscom. 

Where do you see the
business going in the 
next two years? What’s
the roadmap for you?
We will continue to focus on
platforms and partnerships. In-
dia is a strategic and priority
market for us, in fact, we have
the largest presence here after
the US. All our operational facil-
ities are present in India.

What we will see coming
more from India is strategic
partnerships that can be build
within the country and can im-
pact Microsoft’s business
worldwide. We call this India
for Microsoft. There’s a thriving
ecosystem in India. We work
very closely with our portfolio
start-ups, help them build their
product, and reduce the time
to market. 

‘Partnerships in India impacting
Microsoft’s business worldwide’

ZY
Digital adoption is no

longer the domain of
the IT department
alone. It has become
far more pervasive
RAJIV SODHI
COO, Microsoft India

YZ

O

DEBANGANA GHOSH
Mumbai, June 15

Soon after taking over as the
chief operating officer of
Microsoft India in January 2020,
Rajiv Sodhi was tasked with
steering the business through
the pandemic. As the demand
for cloud computing, AI and
cybersecurity intensifi��ed, Sodhi
found several unexpected
businesses and verticals taking
off.

For example, Microsoft now
has 565 customers using its AI
platform, compared to 400 two
years ago. In an interview with
BusinessLine, he discussed the
new cloud-based offerings of the
company, employee upskilling
initiatives and the roadmap
beyond the pandemic. Excerpts:

How did the pandemic
change your 
planned business
progression for Microsoft?
I took over the role in mid-Janu-
ary and by mid-February we
were already talking about the
pandemic. A few things re-
mained the same – we wanted
to work with more customers
to accelerate cloud adoption –
but what changed though was
the expanse of it. While we had

REUTERS
Dubai, June 15

Indian online education plat-
form Cuemath plans to raise at
least $100 million in a new fi��n-
ancing round this year, its
chief executive said, as the
company targets a valuation of
$1 billion by the end of 2022.

Education technology com-
panies have seen an upswing
in the takeup of their products

and services over the past year
as more people have switched
to remote learning amid the
pandemic.

Acquisitions
Chief Executive and Founder
Manan Khurma said
Bengaluru-based Cuemath
hoped to close by December a
Series D funding round of at
least $100 million, which

would be used to fi��nance
growth plans, including ac-
quisitions of other platforms.

“We have interest coming in
from across the globe,” he said,
adding that the process would
start in about three months.

The fresh capital would fol-
low the $40 million Cuemath-
raised last February in a Series
C round, which included in-
vestments from Lightstone As-

pada and Alpha Wave Incuba-
tion, Sequoia Capital India,
Manta Ray, and Alphabet Inc’s
independent growth fund
CapitalG.

Based on its current growth
trajectory, Cuemath was on
track to be valued at $1 billion
in the next 12-18 months, said
Khurma, without disclosing
the company’s current
valuation.

Online education fi��rm Cuemath aims to raise $100m
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কেরানা িবিধ ভেঙ জামাইষ ীর আেগ 
মিদনীপুর বাজাের ইিলশ কনার িভড়

পটাশপুের র দান িশিবের হািজর ই 
ম ী সৗেমন মহাপা  ও অিখল িগির

পথ ঘটনা ফালাকাটা থানার দলগাঁওেত ১৭ 
ন র জাতীয় সড়েক পথ ঘটনায় ’জেনর মৃতÓ

িবপয  ধেস পাইপ লাইন িবপয । অিনি ত 
কািল ংেয়র পানীয় জল সরবরাহ ব ব া

জান র িব ে  এককা া াম    
এই সময়, বরাজপুর: তথাকিথত 
‘ডাইিন’ নয়, বরং ডাইিন তকমা দওয়া 
জান র িব ে  েখ দাঁড়ােলা 
আিদবাসী াম। একিট ঘটনার 
জন  সাত জন মিহলােক ‘ডাইিন’ 
অপবাদ িদেতই, ডাইিন থার মেতা 
সং ােরর িব ে  এককা া হেয় 
িতবাদ জানােলা জারােলা কে । 

বীরভÕেমর বরাজপুর েকর সদাইপুর 
থানার মেট ােমর ঘটনা। 
বছেরর পর বছর ধের আিদবাসী 

স দােয়র মেধ  চেল আসেছ ডাইিন 

থা। িনয়া যতই এিগেয় যাক, 
ত  াম িল এখনও এমন  থার 

সা ী। কখনও ডাইিন অপবােদর 
জের িভেটমািট ছেড় চেল যেত 
হেয়েছ ব  পিরবারেক, আবার কখনও 
ঘেটেছ িপিটেয় খুেনর মেতা ঘটনাও। 
আজও ‘ডাইিন’ তকমা দওয়ার 
ে  জান র কথাই শষ কথা 

আিদবাসী সমােজ। 
তেব আর নয়, এ বার জা ত হে  

আিদবাসী সমাজ। তা হােড় হােড় 
টর পাওয়া গল এ িদেনর ঘটনায়। 
বরাজপুেরর মেট ােমর বািস া 
নপাল মমুু এমনই এক জান । 
ঝাড়ফ Óঁক-ত Óকতােক এলাকায় বশ 

নামডাক রেয়েছ তার। িকছ িদন মেট 
াম লােগায়া রামপরু ােমর এক 
ব ি র ঘটনায় মতৃÓ র পর থেকই 

 হয় অপ চার। রামপরু ােমর 
একািধক মানষুেক ডাইিন অপবাদ িদেত 

 কের জান  নপাল মমুু। এক 
এক কের সাত জন মিহলােক ‘ডাইিন’ 
তকমা দয় স। তেব িনদান দওয়ার 
আেগই  হয় িতবাদ। ােভ 
ফেট পেড়ন আিদবাসী স দােয়র 
মানষু। জান র িব ে  একেজাট 
হন তারঁা। খবর দওয়া হয় বীরভÕম 
আিদবাসী গাওঁতা নতােদর। অিভেযাগ 
পাওয়ার পরই ওই ােম পৗছঁন গাওঁতা 
নত å । তত েণ ওই জান র 
িব ে  জেড়া হেয়েছন আশপােশর 

কেয়কিট আিদবাসী ােমর মানষুও। 
আিদবাসী গাওঁতার প  থেক সািলিশ 
সভা ডাকা হয়। রামপরু ােমর 
কেয়ক জন বািস া জান  নপাল 
মমুুেক ডাকেত গেল অশাি   হয়। 
ামবাসী রাম মমু, সবুল সােরনেদর 
অিভেযাগ, ‘সািলিশ সভার জন  ডাকেত 
গেল, জান  উে  আমােদর ােমর 
লাকেদর ঘের আটেক রেখ দয়।’ এ 
িনেয় এলাকায় চরম উে জনা তির 
হয়। ি  ামবাসীরা জান র 
বািড়র উে শ  রওনা হেল অব া 
সামলােত গাঁওতা নত å  পুিলশেক 
ডেক সম  অিভেযাগ জানায়। এই 
ঘটনায় বরাজপরু এবং সদাইপরু ই 
থানার পিুলশেক খবর দওয়া হয়। ওই 

জান েক আটক করা হয়। 
ােমর বািস া রাম মমুু বেলন, 

‘িমথ া অপবাদ িদেয় ওই জান  
লুঠপাট চালায়। নানা ভােব সাজাও 
দয়।’ ওই জান েক িজ াসাবাদ 
করা হেল স কানও িকছই ীকার 
কেরিন। নপাল মুমু বেল, ‘আিম 
কাউেক ডাইিন অপবাদ িদই না। ওই 
ােম আিম িতন মাস ধের যাই না।’
ঘটনার পিরে ি েত বীরভ Õম 

আিদবাসী গাওঁতার নতা রিবন সেরন 
বেলন, ‘বতমান যুেগ ডাইিন থা 
আিদবাসী সমাজ থেক উেঠ যাওয়া 
দরকার। এটা আমােদর সমােজর 
অিভশাপ। আশা করিছ, তা আগামী িদেন 
উেঠও যােব, আরও িকছ িশ ার আেলা 
পৗছঁােলই। ওই জান র িব ে  
ব ব া নওয়া হেব।’ অ াকােডিম 
পুর ার া  িশ ক সতীনাথ মুমু 
বেলন, ‘ডাইিন থা একটা সামািজক 
ব ািধ। সাধারণ মানষু য ভােব এিগেয় 
এেসেছন, তােত আমরা আশার আেলা 
দখিছ।’ আিদবাসী অিধকার মে র 
বীরভÕম জলা স াদক িব নাথ িকস 
বেলন, ‘ডাইিন অপবােদর িপছেন 
ষড়য  থােক। এর মেূল আঘাত হানেত 
গেল িশ ার েযাজন। সাধারণ মানষু 
য ভােব েখ দাড়ঁােত  কেরেছন, 
অবশ ই এটা ভােলা িদক। আমরাও এই 
িতবাদীেদর পােশ দাঁড়াব।’ 

এই সময়, ঝাড় াম: রামগেড়র 
িবেজিপর ধান যাগ িদেলন তåণমূেল। 
যার ফেল ওই প ােয়তিট কাযত 
হাতছাড়া হল িবেজিপর। ম লবার 
রামগড় াম প ােয়েতর িবেজিপ 
ধান ই িজৎ হাঁসদা লালগড় ক 

ত åণমূল কাযলেয় এেস শাসকদেল 
যাগ দন। তাঁর হােত দলীয় পতাকা 
ত Óেল দন লালগড় ক ত åণমূেলর 
সভাপিত শ ামল মাহােতা। 

রামগড় াম প ােয়েতর মাট 
সদস  ১৪ জন। তার মেধ  িবেজিপর ৮ 
জন এবং তåণমূেলর ৬ জন। িবধানসভা 
ভােটর পর ২ জন িবেজিপর প ােয়ত 
সদস   যাগ দন তåণমূেল। এিদন খাদ 
ধান যাগদান করায় সংখ াগির  

হেলা তåণমূল। লালগড় ক তåণমূেলর 
সভাপিত শ ামল মাহােতা বেলন, 
‘এখন তåণমূেলর প ােয়ত সদস  হল 
৯ জন এবং িবেজিপর ৫ জন।’

ত åণমূেল িবেজিপর ধান

মূিত উ ার দি ণ িদনাজপুেরর শমি  থানার চচাহার ােম ম লবার পুর খনেনর 
সময় উ ার হয় াচীন আমেলর কােলা পাথেরর চারিট মূিত। স িল ানীয় মি ের 
রেখ পুেজা  কেরন ামবাসীরা। খবর পেয় ঘটনা েল পৗঁছয় শমি  থানার 
পুিলশ। মূিত উ ার করেত গেল ামবাসীেদর িবে ােভর মুেখ পড়েত হয় পুিলশেক। 
গািড় িঘের  হয় িবে াভ। পের একিট মূিত িনেয় িফের যেত হয় পুিলশেক। বািক 
িতনিট িব  ও ল ীর মূিত াপন করা হয় মি ের।  —তথ  ও ছিব িবনয় আগরওয়াল

এই সময়, আিলপুরয়ার: আিদবাসী 
গৃহবধূেক ন  কের ঘারােনার ঘটনা 
কােশ  আসার পর মা  চি শ ঘ ার 

মেধ  ১২ জন অিভযু েক ােরর 
পর আদালেত পশ কের হফাজেত 
িনেয়েছ পুিলশ। 
গত বৃহ িতবার আিলপুরয়ােরর 

মার ােমর এক আিদবাসী মহ ায় 
িববাহবিহভ Õত স েক জিড়েয় 
যাওয়ার ‘অপরােধ’ াম  সািলিশর 
পর নারকীয় অত াচার চালােনার ঘটনা 
ঘেট। ওই অমানিবক অত াচােরর দৃশ  
মাবাইেল তÓেল, ভাইরাল করা হয় 
সাশ াল িমিডয়ায়। ঘটনািট কােশ  
আসেতই রাজ  েড় তালপাড়  
হয়। ঘটনায় হ ে প কের রাজ  

মিহলা কিমশন। ঘটনা জানা মা ই 
তৎপর হেয় ওেঠন জলার শীষ 
পুিলশকতরা। চারিট িবেশষ দল গঠন 
কের ওই অপরাধীেদর ত ােরর 
ফরমান জাির কেরন জলার পুিলশ 
সুপার ভালানাথ পাে । াির 
এড়ােত িবিভ  ডরায় আ েগাপন 
কের থাকা অপরাধীেদর এেক এেক 

জােল তােল পুিলশ। সাশ াল 
িমিডয়ায় ভাইরাল হওয়া ওই িভিডেয়া 
ি েপর সত তা যাচাই করবার 
জন  তা ফেরনিসক পরী াগাের 
পাঠােনা হেয়েছ। শাি দােনর 
ি য়ােক রাি ত করেত গাটা 

ঘটনার তদ কারী পুিলশ আিধকািরক 
মার াম থানার আইিস বাসুেদব 
সরকােরর নতåে  একিট ‘িসট’ গঠন 
করা হেয়েছ। টানা িতনিদন িনেখাঁজ 
থাকার পর ওই িনযিততা মিহলােক 
তাঁর পিরবােরর হােত তÓেল িদেয়েছ 
পুিলশ। জলার আিদবাসী মহ া 
িলেত যােত ওই ঘটনার পুনরাবৃি  

না ঘেট, সেচতনতা অিভযােনর কথা 
ভাবেছন জলার পুিলশকতরা।

আিদবাসী বধূ িনযতেন ধৃত ১২িবেজিপ নতার 
বািড়র সামেন 

 িবে ােভ কম রা
এই সময়, মিদনীপুর: িবেজিপর 
গা ী কা ল এেলা কােশ । 
ন িতর অিভেযাগ তÓেল হােত ঝা া, 
াকাড িনেয় িবেজিপ নতার বািড়র 

সামেন িবে াভ দখােলন িবেজিপ 
কম রা।  ম লবার ঘটনািট ঘেটেছ 
পি ম মিদনীপুেরর চ েকানা-২ 
েকর ঝাঁকরা এলাকায়। িবে াভ 
সামাল িদেত যেত হয় চ েকানা 
থানার পুিলশেক।
িবে াভকারীেদর দািব, দীঘ কেয়ক 

বছর ধের তাঁরা িবেজিপ করেছন। 
দেলর নতা পম মি ক নানা 
ন িতর সে  যু । তাই িনবচেন 
দেলর হাল এমন হেয়েছ। জৈনক 
িবেজিপ কম  বেলন, ‘িনবচেনর ফল 
ঘাষণার পর থেক আমােদর পােশ 
কউ নই। নতারা পািলেয় িগেয়েছ। 
তাই ন িত  নতােদর মানব না।’ 
িবেজিপ নতা পম মি েকর পা া 
দািব, ‘আসেল ওরা সব নব  িবেজিপ। 
২০১৯ সােল লাকসভা ভােটর 
ফলাফল দেখ িবেজিপেত এেসিছল। 
িবধানসভায় ফল খারাপ হেতই 
াথিসি  না হওয়ার এ সব করেছ।’   

এই সময়, মিদনীপুর: মূক ও বিধর 
িকেশারীেক ধষেণর অিভেযাগ উঠল 
এক যুবেকর িব ে । সামবার 
ঘটনািট ঘেটেছ পি ম মিদনীপুেরর 
গায়ালেতাড় থানা এলাকায়। পুিলশ 
ও ানীয় সূে  জানা িগেয়েছ, 
অিভযু  যুবেকর নাম অ য়মার 
ঘাষ। তার আসল বািড় ওিডশার 
ময়ূরভ  জলার বািরপদা থানা 
এলাকায়। কমসূে  গায়ালেতােড়র 
ােম থাকত স। অিভযু েক ার 
কের পকেসা আইেন মামলা দােয়র 
কেরেছ পুিলশ। ম লবার ধৃতেক 
মিদনীপুেরর পকেসা আদালেত 
তালা হেল, িবচারক িতন িদেনর 
পুিলশ হফাজেতর িনেদশ দন। 
১৩ বছেরর মূক ও বিধর মেয়িটর 
বাবা মারা িগেয়েছন অেনক আেগই। 
মেয়েক িনেয় থাকেতন মা। ওিডশার 
যুবকিট গায়ালেতােড় কােজর সূে  
তাঁেদর বািড়েতই থাকেতা। দির  
পিরবারিটেক িবিভ  সময় সাহায  
করেতা স। িতেবশীরা জািনেয়েছন, 
মেয়িটর বাবা মারা যাওয়ার পর 
থেক ওই যুবকই তার দখভাল 
করত। তাই এলাকার মানেুষর কােছ 

মূক ও বিধর িকেশারীেক ধষণ
বাবা পািলত মেয় িহেসেবই পিরিচত 
িছল। সামবার পুের নাবািলকার 
মা কানও েয়াজেন বািড় থেক 
বিরেয়িছেলন। সই সময় তােক 
একা পেয় অ য় ধষণ কের বেল 
অিভেযাগ। িবেকেল িফের এেস মা 
ঘটনািট টর পান। িকেশারী তােক 
ইি েত সব ঘটনা জানায়। স ায় 
থানায় অিভেযাগ দােয়র হয়।

হািত িনেয় বঠক
এই সময়, ঝাড় াম: কম র মৃতÓ েত 
‘ ঁশ’ িফরল বন দ েরর। গত িতন 
িদেন হািতর হামলায় ঝাড় ােম 
এক বনর ী-সহ িতন জেনর মৃতÓ  
হেয়েছ। যা কপােল িচ ার ভাঁজ 
ফেলেছ বনকতেদর। িদন িদন 
ঝাড় ােম হািতর উপ ব বেড় 
যাওয়া িনেয় ম লবার ঝাড় ােমর 
িবধায়ক তথা বন িতম ী বীরবাহা 
হাঁসদা কলকাতায় তাঁর দ েরর 
ক ািবেনট ম ী জ ািতি য় মি েকর 
সে  আেলাচনাও বেসন। কী ভােব 
হািতর হামলা রাধ করা যায়, তা 
িনেয় বনকতেদর সে  বঠকও 
কেরন িতিন।

ডাইিন অপবাদ ডাইিন অপবােদর িব ে  িতবােদ সািমল রামপুর ােমর বািস ারা —এই সময়


