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SUBHOMOY BHATTACHARJEE 

New Delhi, 15 February 

The risks emerging for 
LIC, from which the 
government plans to 

sell 5 per cent of its stake, are 
that its strengths do not 
address the expanding 
opportunities in the Indian 
insurance sector. The brand 
LIC may have been recog-
nised as the third strongest 
and the 10th most valuable 
global insurance brand in 
2021 by Brand Finance but 
millennials, the biggest buy-
ers of insurance, are looking 
elsewhere. A reading of the 
draft red herring prospectus 
(DRHP) of India’s largest life 
insurance company with a 
market share of 64.1 per cent 
gross written premium 
(GWP) is, therefore, some-
what worrying. 

LIC is a vast employer of 
agents — 1.34 million — and 
is the largest asset manager 
in India with ~36.8 trillion as 
of March 31, 2021. The man-
agement bandwidth needed 
to administer this vast net-
work is impinging on LIC’s 
core business of selling life 
insurance cover profitably. 
Of every individual life cover 
sold in India in the past five 
years, LIC accounted for 
only 50 per cent from 56 per 
cent in 2016. Even among 
the products sold, it is the 
single-premium policies 
where LIC is the boss. In oth-
er words, those who pay pre-
miums annually prefer the 
private sector companies, 

which offer easy to use digi-
tal channels. 

Given the hugely asym-
metric shape of the Indian 
life insurance business, LIC 
needs to grow fast to offer 
more insurance cover to the 
expanding Indian middle 
class. But it is the companies 
next in line that are reading 
the growth story better, as 
the DRHP itself points out. 
This will not help, however, 
since the LIC straddles the 
Indian market as a giant. 
Nowhere in the top seven 
markets globally is the dif-
ference in market share 
between the largest and the 
second largest life insurer as 
stark as in India. SBI Life has 

a GWP of 8 per cent, Bajaj 
Allianz and HDFC Life come 
even lower (see table 1). 

LIC identifies the prob-
lems well in its DRHP but 
what the markets will watch 
is how nimble it is with the 
solutions. As of now the indi-
cations are not encouraging. 
For instance, since the com-
pany was busy restructuring 
itself for the IPO, it was 
unable to respond to a 
mandatory order from the 
insurance regulator during 
the Covid crisis to furnish a 
business continuity plan to 
manage processes, transac-
tions, reporting and cus-
tomer services. LIC was the 
only large life insurer not to 

respond. The lesson is clear. 
The company has problems 
pivoting rapidly to respond 
to crises or opportunities. 

Of LIC’s huge agency 
population, bigger than the 
combined agency force of all 
other life insurers, only two-
thirds had sold even one pol-
icy in FY21. Of course, it was 
a Covid-wrecked year, but 
the problems are not short 
term. A Crisil research report 
commissioned for the DRHP 
notes, LIC’s average ticket 
size for new business poli-
cies was ~26,892 in FY21. The 
median number for its top 
five competitors was more 
than three times larger at 
~96,619. LIC depends on its 
agents to sell 94 per cent of 
its policies, and to keep them 
interested it can only touch 
the digital opportunities 
sparingly. Despite the army 
of agents, LIC’s share of new 
business premium from 
individuals has slipped 
below 50 per cent in FY21 
and for the half year of FY22 
it is just 44 per cent. And 
those customers are not 
sticking long term with it. 
The persistency ratio, a 
measure of how long indi-
viduals hold on to an insur-
ance policy, shows SBI Life 
as the industry leader, fol-
lowed by ICICI Prudential. 
LIC is in third position. 

Yet the company contin-
ues to keep faith with its 
agent channel for securing 
business. In the DRHP it 
argues that only individual 
agents can establish a per-

sonal connection with the 
customers. “They can pro-
vide hand holding to these 
customers, make them 
understand the various 
advantages of the policies 
and differences amongst 
various products…it 
becomes important for 
insurers to have trained indi-
vidual agents to assist cus-
tomers while selecting any 
policy.” It makes most mon-
ey from the group premium 
business where it accounts 
for 81 per cent of the market 
and agents hardly count. 
The result is between FY16 
and FY21 while private insur-
ers’ business grew at an  
18 per cent CAGR, LIC grew 
at half the rate, at 9 per cent. 

Post-listing, LIC will also 
have to turn attention to 
milking its assets well. For 
comparison, LIC’s total 
assets (debt plus equity) as 
of September 30, 2021, is 
more than 3.3 times higher 
than the total of all private 
life insurers in India. The 
next largest company, SBI 
Life, has assets under man-
agement of ~2.4 trillion. LIC’s 
total investments in listed 
equity had a market value of 
approximately ~8 trillion, 
which represented around  
4 per cent of the total market 
capitalisation of the National 
Stock Exch ange as on March 
31, 2021. But these share-
holdings are the result of the 
government’s penchant for 
treating LIC as a prop for 
falling markets, a pract ice 
that will need to be pared 
down once the state insurer 
is listed. 

But despite those mam-
moth sizes, LIC’s net worth 
for the half year ended 
September 2022 at ~78.2 bil-
lion ranks it only fifth in the 
league of insurers (see table 
2). The relative differences 
will make the company less 
attractive to investors. Irdai 
rules also say of the surplus 
generated by an insurer it 
has to allocate approximate-
ly 10 per cent to sharehold-
ers’ account. The other five 
in the list did so, but LIC has 
transferred only 5 per cent 
to the shareholders’ account 
in FY21. If it had done more, 
the net worth would have 
eroded further. There are 
some other key ratios like 
value of new business mar-
gin that analysts use to 
understand the industry, 
which cannot be calculated 
for LIC because it has just 
been reorganised. Those 
available, like solvency ratio, 
puts LIC in the back bench 
among the top six. 

Despite those caveats, it 
would be too much to say 
that LIC is in trouble. There 
is no doubt, however, the 
IPO has come at just the 
right time for it to take some 
very hard decisions on its 
business plans.

LIC: Staggering 
under dominance
The IPO-bound state-owned insurer appears to be ill-equipped  
to handle the new dynamics of the insurance market
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In 2020, the company 
decided to pivot and 
embrace the cloud 
structure in totality. What 
has that meant for India? 
I think it was October 2020 
when we actually made that 
shift and we holistically piv-
oted to cloud. The impact 
can be seen in our perform-

ance. We recently announced our quarter numbers 
and it has been about consistent outperformance. 
We overperformed on almost every single metric 
across the globe. We’ve accelerated our cloud growth 
in 2021 massively with a call out for 2022 saying that 
we would grow by 23 to 26 per cent. We launched 
Rise with SAP in January 2021. We saw a phenomenal 
1,200-1,300 companies moving on to our ERP cloud. 
I think the strategy we put into place is resonating 
very well with our customers. 

India led from the front in this entire transition 
to cloud. Clearly, the most stellar performance in 
our history was the year 2021. We were one of the 
largest contributors to the number of customers 
that adopted Rise with SAP and moved to cloud. 
Some of the largest enterprises like Mahindra, HCL 
and Bajaj Electricals, and internet companies like 
Ola Electric chose us for their digitalisation road 
map. From an India perspective, three of the four 
quarters we grew at triple digits, which is massive. 

…how big is the India business now? 
We are definitely closer to the 13,000 customer mark 
today. Almost 80 per cent of our business is the mid-
market and the rest would be enterprises. More imp -
or tantly, we completed 25 years in India and have 
gr o wn to 14,000 people here, between SAP labs and 
our delivery centres. We have got a massive footprint, 
the second largest for SAP outside of Germany. 

SAP has said that 2022 will be a growth year. How is 
India placed in this and what is the contri bution 
expected out of the country? 
One, we will continue to build India as one of the 
fastest growing strategic markets, in addition to fur-
ther diving deep into our investments in India, such 
as leveraging the innovation hub. Globally, SAP has 
said that by 2025 we expect our cloud revenue to be 
more than €22 billion, and our total revenues would 
be around €36 billion. Simply put, India needs to 
continue to be a significant contributor to this goal 
and we want to double our contribution by 2025. 

Two, our nation-building initiatives also need to 
double down in India. SAP has been here for 25 years 
now. Our customers in India contribute to more than 
60 per cent of its GDP. Almost 10,000 small and 
medium enterprises, 50 million consumers of gas 
and electricity today are supported through our solu-
tions. Eight out of the 10 cars that you see on the 
road are manufactured by companies that are run-
ning SAP. We want to further this by working closely 
with the start-up ecosystem. We also want to create 
an early talent bedrock for SAP globally. 

How crucial is the start-up opportunity in India? 
It’s a market that we have not focused on enough so 
far, but we have doubled down as part of our strategy 
to focus on internet companies, unicorns and digital 
natives separately. Eight to 10 months back, we set 

up a business unit to look into this. We are seeing 
some good early wins. A few months back we laun -
ched a project called “Nakshatra”, which was espe-
cially for the digital natives to help them scale faster. 
But we also want to co-innovate with the start-ups. 

The pandemic has impacted two segments of every 
business severely, the HR and the sales team, both 
people-oriented. How did the SAP sales team pivot 
to a completely cloud selling environment? 
I think it was largely a cultural and a mindset shift 
rather than a tech shift. In the on-premises world, 
we could go and sell a few million-euro implemen-
tation deal to a customer, and it would own the 
licences. And then there are services that customers 
go ahead and implement, which would take six 
months or one year. In the cloud world, it is all about 
subscription, annualised recurring revenue and 
renewals. The reason why I call this a cultural shift 
is because now the teams needed to be clear about 
focusing on the customer. It is no more just about 
selling stuff. It’s about us selling right. When did the 
customers go live? Once they’ve gone live then starts 
the whole adoption and consumption layer. Are cus-
tomers choosing what we’ve sold? Are they even 
consuming it to the best, and are the best practices 
being deployed? Have we got the right partner in 
the right services? I use this terminology from my 
past (ex-army officer) that it’s no longer about “fire 
and forget”. Second was a renewed focus on renewals. 
This was another shift we brought into the way we 
were approaching business. It is no more about just 
selling. How much are we renewing, what’s my leaky 
bucket? Do I have a leaky bucket? 

Focus on renewals is important as it gives us an 
opportunity to upsell and cross-sell because in the 
cloud world, it’s not about what you sold. It’s about 
can I get a rebound tomorrow. We are doubling down 
on this. We’ve announced Cloud Success Services 
Organisation that focuses on customer lifetime value. 
It is a game changer. What we have done is combine 
our entire services organisation with our customer 
success organisation (post-sales). This has been a 
massive consolidation setup, and it’s still early days.

‘We want to double 
India’s contribution 
to SAP by 2025’
German software giant SAP has set an ambitious target to make its cloud business a €22 billion revenue unit and take 
global revenues to €36 billion by 2025. The company has also said that for 2022, its cloud business will grow by 23-26 per 
cent. KULMEET BAWA, president and managing director for SAP Indian Subcontinent, wants to double India’s contribution 
to the 2025 target that the company has laid out. In an interview with Shivani Shinde, he talks about how the India unit 
has performed, and its contribution to both top line and innovation. Edited excerpts:

KULMEET BAWA 
President and MD  
for SAP Indian 
Subcontinent

BUSINESS OF LIFE INSURERS        (All figures in %)  
Company       New business    Individual                Product  Channel mix  
                             premium      customer                       mix   —individual  
                           (FY11-FY21)   business in   (participating*)            agents 
                                                NBP (FY22) 
LIC                         7.8         25.7               60.9           93.8 
SBI Life                10.5         62.9               34.9           27.7 
HDFC Life             17.4         48.4                  28           12.3 
ICICI Prudential      5.2         61.2               35.2           24.7 
Max Life              12.7         88.9               59.8           26.2 
Bajaj Allianz          6.2         40.2               36.6           41.6 
* means policy holders get variable bonus Source: LIC DRHP                                      

ASSETS OF LIFE INSURERS HYF22                
Company              Assets under       Net profit      Net worth   Solvency  
                           management      (~ billion)       (~ billion)          ratio 
                                (~ billion)  
LIC                          39.5          14.3          78.2      1.83 
SBI Life                     2.4            4.7        109.1      2.12 
HDFC LIfe                   1.9            5.8          89.2        1.9 
ICICI Prudential         1.8            2.6          87.6           2 
Max Life                       1            1.4          29.7      2.11 
Bajaj Allianz           0.74            1.9        110.7      6.26 
Source: LIC DRHP                                                                                                     
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ಬಂಗಳೂರು: ನಗರದ ಗುರು
ರಾಘವೋಿಂದ್ರ ಸಹಕಾರಿ ಬಾ್ಯಿಂಕ್ನಲ್್ಲ
₹ 1,792 ಕೋಟಿ ಮೊತತುದ ಅಕ್ರಮ
ನಡೆದಿರುವುದುಈವರೆಗಿನತರ್ಖಯಲ್್ಲ
ಪತೆತುಯಾಗಿದ ಎಿಂದು ಸಹಕಾರ
ಸಚಿವ ಎಸ್.ಟಿ. ಸೋಮಶೋಖರ್
ತಳಿಸಿದರು.
ವಿರ್ನ ಪರಿಷತ್ನಲ್್ಲ

ಮಿಂಗಳವಾರ ಕಾಿಂಗೆ್ರಸ್ನ ಯು.ಬಿ.
ವಿಂಕಟೆೋಶ್ ಪ್ರಶನೆಗೆ ಉತತುರಿಸಿದ
ಅವರು, ‘ಗುರು ರಾಘವೋಿಂದ್ರ
ಸಹಕಾರ ಬಾ್ಯಿಂಕ್ನ ಸದಸ್ಯರು ಮತ್ತು
ಇತರ ಠೋವಣಿದ್ರರು ಸೋರಿದಿಂತೆ
41,778 ಮಿಂದಿಗೆ ವಿಂಚನ್ಯಾಗಿದ.
ವಿಮ ಸಿಂಸಥೆಯ ಮೂಲಕ ಈವರೆಗೆ
₹ 709.99 ಕೋಟಿ ಬಿಡುಗಡೆ
ಮಡಲಾಗಿದ’ ಎಿಂದರು.

ಬಾ್ಯಿಂಕ್ನ ಸಿಂಪೂಣನಿ ಉಸುತುವಾ-
ರಿಯನುನೆ ಹೈಕೋರ್ನಿ ರ್ದೋನಿಶನದ
ಅನುಸ್ರ ಭಾರತೋಯ ರಿಸವ್ನಿ
ಬಾ್ಯಿಂಕ್ ನೊೋಡಿಕಳ್ಳುತತುದ.
ಅವರಿಿಂದಲೆೋ ಆಡಳಿತ್ಧಿಕಾರಿ-
ಯನುನೆ ನ್ೋಮಕ ಮಡಲಾಗಿದ.
ಬಾ್ಯಿಂಕ್ನ 26 ರ್ದೋನಿಶಕರ
ಆಸಿತುಗಳನುನೆ ಜಾರಿ ರ್ದೋನಿಶನಾಲಯ
ಮಟು್ಟಗೋಲು ಹಾಕ್ಕಿಂಡಿದ.
ಸಹಕಾರ ಇಲಾಖಯಿಿಂದಲೂ ಸಹಕಾರ
ಕಾಯದಾಯ ಸಕ್ಷನ್ 64ರ ಅಡಿಯಲ್್ಲ
ವಿಚಾರಣ ನಡೆಸಲಾಗುತತುದ ಎಿಂದು
ವಿವರಿಸಿದರು.
ಈ ಬಾ್ಯಿಂಕ್ನ ಪುನಶಚುೋತನ ಮತ್ತು

ನಷ್ಟ ವಸೂಲ್ ಸಿಂಬಿಂಧ ಪ್ರತ 15
ದಿನಗಳಿಗಮ್ಮ ಉನನೆತಮಟ್ಟದ ಸಭೆ
ನಡೆಸಲಾಗುತತುದ. 2014–15ರಿಿಂದ
2018–19ರ ಅವಧಿಯವರೆಗೆ ಮರು
ಲೆಕಕೆ ಪರಿಶೋಧನ್ ನಡೆಸಲಾಗಿದ.

ಉಳಿದ ಅವಧಿಯ ಮರು ಲೆಕಕೆ
ಪರಿಶೋಧನ್ ನಡೆಯುತತುದ. ಫಬು್ರವರಿ

ಅಿಂತ್ಯದಲ್್ಲ ವಚ್ನಿವಲ್ ವಿರ್ನದಲ್್ಲ
ಷೋರುದ್ರರು ಮತ್ತು ಹೂಡಿಕೆದ್ರರ

ಸಭೆ ನಡೆಸಿ, ಸದ್ಯದ ಸಿಥೆತಗತ ಕುರಿತ್
ಮಹಿತ ಹಿಂಚಿಕಳ್ಳುವಿಂತೆ ಆಡಳಿ-

ತ್ಧಿಕಾರಿಗೆ ಸೂಚಿಸಲಾಗಿದ
ಎಿಂದರು.
ವಿಲಿರೀನಕ್ಕೆ ಆಗ್ಹ: ‘ಮತತುಷ್್ಟ ನಷ್ಟ
ಉಿಂಟ್ಗುವುದನುನೆ ತಪಿ್ಸಲು ಗುರು
ರಾಘವೋಿಂದ್ರ ಸಹಕಾರಿ ಬಾ್ಯಿಂಕ್ ಅನುನೆ
ಇತರ ಸಹಕಾರ ಬಾ್ಯಿಂಕ್ ಜತೆಗೆ ವಿಲ್ೋನ
ಮಡಬೆೋಕು’ ಎಿಂದು ವಿಂಕಟೆೋಶ್
ಆಗ್ರಹಿಸಿದರು.
‘ವಿಷಯ ಹೈಕೋರ್ನಿ

ಮತ್ತು ಆರ್ಬಿಐ ಸುಪದಿನಿಯಲ್್ಲ
ಇರುವುದರಿಿಂದ ರಾಜ್ಯ ಸಕಾನಿರ
ಯಾವುದೋ ರ್ರ್ನಿರ ಕೆೈಗಳಳುಲು
ಸ್ಧ್ಯವಿಲ್ಲ’ ಎಿಂದು ಸೋಮಶೋಖರ್
ತಳಿಸಿದರು.
‘ವಸಿಷ್ಠ ಕೆ್ರಡಿರ್ ಸೌಹಾದನಿ

ಸಹಕಾರಿಯಲ್್ಲ ₹ 295 ಕೋಟಿ ಅಕ್ರಮ
ಪತೆತುಯಾಗಿದ. ಸ್ಲ ವಸೂಲ್ ಮಡಿ
ಠೋವಣಿದ್ರರಿಗೆ ಹಣ ಪಾವತಸಲು
ಕ್ರಮ ಕೆೈಗಳಳುಲಾಗಿದ’ ಎಿಂದರು.

ತನಿಖೆಯಲ್ಲಿ ಅಕ್ರಮ ಬಯಲು– ಸಹಕಾರ ಸಚಿರ ಎಸ್.ಟಿ. ಸ್ೊೀಮಶೀಖರ್
‘ಗುರು ರಾಘವರೀಿಂದ್ರ ಬ್ಯಿಂಕ್: ₹1,792 ಕೆ್ರೀಟಿ ಅಕ್ರಮ’
ಪ್ರಜಾವಾಣಿವಾರ್ತೆ

ಬಂಗಳೂರು: ₹ 1,554ಕೋಟಿ ಹಗರಣಕೆಕೆ
ಸಿಂಬಿಂಧಿಸಿದಿಂತೆ ಅಕ್ರಮ ಹಣ ವಗ್ನಿವಣ ಆರೋಪದಡಿ
ನಗರದ ಶಿ್ರೋ ಗುರುರಾಘವೋಿಂದ್ರ ಬಾ್ಯಿಂಕ್ ಅಧ್ಯಕ್ಷ
ಕೆ.ರಾಮಕೃಷ್ ಅವರನುನೆ ಬಿಂಧಿಸಲಾಗಿದುದಾ, ಬೆಿಂಗಳೂರು
ನಗರ ಜಿಲೆ್ಲಯ ಪ್ರರ್ನ ಸಷನ್ಸ್ ನಾ್ಯಯಾಧಿೋಶರಕೋರ್ನಿ
ಮಿಂದಮಿಂಗಳವಾರಹಾಜರುಪಡಿಸಲಾಯಿತ್.
72 ವಷನಿದ ಕೆ.ರಾಮಕೃಷ್ ಅವರನುನೆ

ಸೋಮವಾರವಷ್ಟೋ ಸಿಂಜ 6.50ಕೆಕೆ ನಗರದಲ್್ಲ
ಬಿಂಧಿಸಿದದಾ ಜಾರಿ ರ್ದೋನಿಶನಾಲಯದ (ಇ.ಡಿ)
ಅಧಿಕಾರಿಗಳ್, ಮಿಂಗಳವಾರ ಪ್ರರ್ನನಾ್ಯಯಾಧಿೋಶ
ಅರ್ಲ್ ಬಿ. ಕಟಿ್ಟ ಅವರಕೋರ್ನಿಗೆಹಾಜರುಪಡಿಸಿದರು.
ನಾ್ಯಯಾಧಿೋಶರು ಆರೋಪಿಯನುನೆ ಇದೋ 18ರವರೆಗೆ ಇ.ಡಿ

ವಶಕೆಕೆ ಒಪಿ್ಸಿ ಆದೋಶಿಸಿದರು.
‘ರಾಮಕೃಷ್ ಅವರುಬಾ್ಯಿಂಕ್ನ ಅಧ್ಯಕ್ಷರಾಗಿದದಾ

ಕಾಲದಲ್್ಲ 2,876 ಸ್ಲಗಳನುನೆ ರ್ೋಡಿದದಾರು. ಈಸ್ಲದ
ಮೊತತು ₹1,544.43ಕೋಟಿ. ಇದರಲ್್ಲ ₹ 892.85
ಕೋಟಿಬೋಗಸ್ದ್ಖಲೆಗಳಿಗೆ ಸ್ಲಕಡಲಾಗಿದ‘
ಎಿಂದು ಇವರ ವಿರುದ್ಧ ಬಸವನಗುಡಿಠಾಣಯಲ್್ಲಮೊದಲ
ಪ್ರಕರಣದ್ಖಲಾಗಿತ್ತು. ಈ ಕುರಿತಿಂತೆ ಸಿಐಡಿ ತರ್ಖ
ನಡೆಸುತತುದ.
₹ 892ಕೋಟಿ ಏನಾಯುತು ಎಿಂಬ ಬಗೆಗೆ ವಿಚಾರಣಗೆ

ಕರೆಸಿದದಾ ಇ.ಡಿ ಅಧಿಕಾರಿಗಳ್ರಾಮಕೃಷ್ ಅವರನುನೆ
ಬಿಂಧಿಸಿದದಾರು. ಇ.ಡಿ ಪರ ವಿಶೋಷಪಾ್ರಸಿಕೂ್ಯಟರ್ ಪಿ.ಪ್ರಸ-
ನನೆಕುಮರ್ಹಾಜರಾಗಿದದಾರು.

ಬಾ್ಯಂಕ್ಅಧ್ಯಕ್ಷ ಕೆ.ರಾಮಕೃಷ್ಣ ಬಂಧನ
ಬೈಕ್ ಟ್ಯಾಕಿಸೆ ಹಾಗೂ ಅವುಗಳನ್ನಾ ಆನ್ಲೆೈನ್ ಮೂಲಕ ಬಾಡಿಗೆ ನಿೀಡುತಿತಿರುರ
ವೆಬ್ಸ್ೈಟ್ಗಳನ್ನಾ ಕೂಡಲೆೀ ರದ್ದುಪಡಿಸುರಂತೆ ಆಗ್ರಹಿಸಿ ಭಾರತ ಟ್್ರನ್ಸೆಪೋಟ್ಥಿ
ಅಸ್ೊೀಸಿಯೀಷನ್ ಗೂ್ರಪ್ ಸದಸಯಾರು ಸಾಯಾಂಕಿ ರಸ್ತಿಯಲ್ಲಿರುರ ಸಾರಿಗೆ ಸಚಿರ
ಶ್ರೀರಾಮುಲು ನಿವಾಸದ ಎದುರು ಮಂಗಳವಾರ ಪ್ರತಿಭಟನೆ ನಡೆಸಿದರು

–ಪ್ರಜಾವಾಣಿ ಚಿತ್ರ

ಕ.ಆರ್.ಪುರ:ರಾಮಮೂತನಿನಗರ ವಾಡ್ನಿನ
ಕಲೆಕೆರೆ ಗ್್ರಮದ ಮಡಿವಾಳ ರಾಮಯ್ಯ
ಬಡಾವಣ, ಮದುದಾವಿೋರಪ್ ಬಡಾವಣ,
ಚೆನನೆರಾಯಪ್ ಬಡಾವಣಯ ರ್ವಾಸಿಗಳ್
ಕುಡಿಯುವ ರ್ೋರಿನ ಸಮಸ್ಯ ಬಗೆಹರಿಸುವಿಂತೆ
ಪ್ರರ್ರ್ ನರೆೋಿಂದ್ರ ಮೊೋದಿ ಮತ್ತು ಸಿಂಸದ
ಡಿ.ವಿ.ಸದ್ನಿಂದ ಗೌಡ ಅವರಿಗೆ ಇಮೋಲ್
ಮೂಲಕಮನವಿ ಸಲ್್ಲಸಿದ್ದಾರೆ.
ಈ ಬಡಾವಣಗಳಲ್್ಲ 60ಕೂಕೆ ಹಚ್ಚು ಕುಟುಿಂ

ಬಗಳ್ವಾಸವಾಗಿದುದಾ, ಕುಡಿಯಲುಮತ್ತು ದಿನ
ಬಳಕೆ ರ್ೋರಿಗ್ಗಿ ಪರದ್ಡುತತುದದಾರು.
‘ಬಡಾವಣಪಕಕೆದಅಪಾರ್ನಿಮಿಂರ್ಸಮ

ಚಚುಯಗಳಿಗೆ ರ್ೋರುಪೂರೆೈಕೆಯಾಗುತತುದ. ರ್ೋರು
ಸರಬರಾಜು ಮಡುವ ರ್ೋರುಗಿಂಟಿ ಹಣ
ಕಟ್ಟವರಿಗೆ ರ್ೋರು ಹರಿಸಿ, ಇನುನೆಳಿದ ಮನ್ಗ
ಳಿಗೆ ತ್ರತಮ್ಯ ಮಡುತತುದ್ದಾರೆ. ರ್ೋರನುನೆ ಹಣ
ಕಟು್ಟ ಖರಿೋದಿಸುತತುದುದಾ, ಟ್್ಯಿಂಕರ್ವೊಿಂದಕೆಕೆ
₹600ರವರೆಗೆ ಪಾವತಸಬೆೋಕಾಗಿದ’ ಎಿಂದು
ಸಥೆಳಿೋಯ ರ್ವಾಸಿಮರ್ಯಮ್ಮರ್ರಿದರು.

‘ರ್ೋರು ಸರಬರಾಜುಮಡದಿರುವಕುರಿತ್
ಪಾಲ್ಕೆ ಅಧಿಕಾರಿಗಳ್ ಹಾಗ್ ರ್ೋರುಗಿಂಟಿ
ವಿರುದ್ಧ ಹಲವಾರು ಬಾರಿರ್ರು ರ್ೋಡಿದರೂ
ಪ್ರಯೋಜನವಾಗಿಲ್ಲ. ಹಾಗ್ಗಿ, ಪ್ರರ್ರ್
ಮೊೋದಿ ಹಾಗ್ ಸಿಂಸದ ಸದ್ನಿಂದ ಗೌಡ
ಅವರಿಗೆ ಇಮೋಲ್ ಹಾಗ್ ಟಿ್ವಟರ್ ಮೂಲಕ
ಮನವಿಮಡಿಕಿಂಡಿದದಾೋವ’ ಎಿಂದು ಸಥೆಳಿೋಯ
ರ್ವಾಸಿನಾರಾಯಣಸ್್ವರ್ ಹೋಳಿದರು.
‘ಮಡಿವಾಳ ರಾಮಯ್ಯ ಬಡಾವಣ ಹಾಗ್

ಸುತತುಮತತುಲ್ನ ಪ್ರದೋಶ ಎತತುರದಲ್್ಲದುದಾ, ರ್ೋರು

ಪೂರೆೈಕೆಗೆ ಸಮಸ್ಯಯಾಗಿದ. ಅಲ್್ಲ ಕಳವ
ಬಾವಿಕರೆಸಲುಸಮಸ್ಯ ಇದ. ಕೆಿಂಪಯ್ಯ ಬಡಾ
ವಣಯಿಿಂದ ರ್ೋರು ಸರಬರಾಜು ಮಡಲು
ಪೈಪ್ಲೆೈನ್ ಆಳವಡಿಸುವ ಕಾಮಗ್ರಿ ನಡೆಯು
ತತುದ. ಆದರೆ, ಜರ್ೋನುಮಲ್ೋಕರು ಕಾಮಗ್
ರಿಗೆ ಅಡಿ್ಡಪಡಿಸುತತುರುವುದರಿಿಂದ ಕಾಮಗ್ರಿ
ಅಧನಿಕೆಕೆ ರ್ಿಂತದ. ಜರ್ೋನು ಮಲ್ೋಕರ
ಮನವೊಲ್ಸಿ, ರ್ೋರಿನ ವ್ಯವಸಥೆ ಕಲ್್ಸಲಾಗುವು-
ದು’ ಎಿಂದು ಬಿಬಿಎಿಂಪಿ ಹರಮವು ಎಇಇ
ಚಿಂದ್ರಶೋಖರ್ ಹೋಳಿದರು.

ಕಲೆ್ಕರೆ: ನೀರಿನ ಸಮಸೆ್ಯ ಪರಿಹರಿಸಲುಮನವಿ

ನಿೀರಿನ ಸಮಸ್ಯಾ ಎದುರಿಸುತಿತಿರುರ ಬಡಾರಣೆಗಳ ಮಹಿಳೆಯರು ಖಾಲ್ ಕೆೊಡ ಪ್ರದಶಿಥಿಸಿದರು

ಪ್ರಜಾವಾಣಿವಾರ್ತೆ

ಯಲಹಂಕ: ‘ದೋಶದ ಅಭಿವೃದಿ್ಧಯಲ್್ಲ
ಕಟ್ಟಡ ಕಾರ್ನಿಕರ ಪಾಲು ಬಲುದೊಡ್ಡ
ದಿದುದಾ, ತಯಾರಿಕೆಯಿಲ್ಲದ ಯಾವುದೋ
ರಾಜ್ಯ ಅರವಾ ದೋಶದ ಆರ್ನಿಕ ಪ್ರಗತ
ಯಶಸಿ್ವಯಾಗಲು ಸ್ಧ್ಯವಿಲ್ಲ. ಈ
ದಿಸಯಲ್್ಲ ತಯಾರಿಕೆ ಮಡುವವರ
ಆರೋಗ್ಯದ ಕಡೆಗೆ ಗಮನ ಹರಿಸಬೆೋಕಾ
ದುದು ಅತಮಖ್ಯ’ ಎಿಂದು ಸಿಂಸದ
ಡಿ.ವಿ.ಸದ್ನಿಂದ ಗೌಡ ಹೋಳಿದರು.
ರಾಜ್ಯ ಸಿಂಜಿೋವಿರ್ ಕಟ್ಟಡ ಕಾರ್ನಿ

ಕರ ಸಿಂಘದ ಬೆಿಂಗಳೂರು ಉತತುರ
ಘಟಕ ಹಾಗ್ ಬಾ್ಲಸಮ್ ಆಸ್ತೆ್ರಯ
ಸಹಯೋಗದಲ್್ಲ ಬೆಿಂಗಳೂರು ಜಿಲೆ್ಲಯ
ನೊೋಿಂದ್ಯಿತಕಟ್ಟಡಕಾರ್ನಿಕರಿಗ್ಗಿ
ಬಾಗಲೂರು ಮಖ್ಯರಸತುಯ ಕಟಿ್ಟ-

ಗೆೋನಹಳಿಳುಯ ಅಿಂಬೆೋಡಕೆರ್ ಭವನದ
ಮಿಂಭಾಗದಲ್್ಲ ಆಯೋಜಿಸಿದದಾ ಉಚಿತ
ಆರೋಗ್ಯ ತಪಾಸಣಾ ಶಿಬಿರಕೆಕೆ ಚಾಲನ್
ರ್ೋಡಿಮತನಾಡಿದರು.
ಪಾಲ್ಕೆಮಜಿಸದಸ್ಯಕೆ.ಎ.ಮರ್ೋಿಂ

ದ್ರಕುಮರ್ ಮತನಾಡಿ, ‘ಜಕೂಕೆರು
ವಾಡ್ನಿ ವಾ್ಯಪಿತುಯಲ್್ಲ 1,800 ಮಿಂದಿ
ಲೆೋಬರ್ ಕಾಡ್ನಿ ಹಿಂದಿರುವ ಕಟ್ಟಡ
ಕಾರ್ನಿಕರಿದುದಾ, ಎಲ್ಲರಿಗ್ಉಚಿತವಾಗಿ
ವೈದ್ಯಕ್ೋಯಪರಿೋಕ್ಷೆ ನಡೆಸಲಾಗುವುದು.
ಕಾಯಿಲೆಇರುವುದುದೃರಪಟು್ಟ, ಚಿಕ್ತೆಸ್
ಅಗತ್ಯವಿದದಾವರಿಗೆ ಕೆೋಿಂದ್ರ ಸಕಾನಿರ ₹5
ಲಕ್ಷ ಹಾಗ್ ರಾಜ್ಯ ಸಕಾನಿರ ₹2 ಲಕ್ಷ
ಸೋರಿದಿಂತೆ ಒಟು್ಟ ₹7 ಲಕ್ಷ ದವರೆಗೆ
ಚಿಕ್ತ್ಸ್ ವಚಚು ಭರಿಸಲ್ವ’ ಎಿಂದರು.

ಕಟಟಿಡ ಕಾಮಕಾಕರಿಗೆ ತಪಾಸಣಾ ಶಬಿರ

ಸಂಸದ ಸದ್ನಂದ ಗೌಡ ಅರರು ಶಿಬ್ರಕೆಕೆ ಚಾಲನೆ ನಿೀಡಿದರು.ಪಾಲ್ಕೆ ಮಾಜಿ
ಸದಸಯಾ ಕೆ.ಎ.ಮುನಿೀಂದ್ರಕುಮಾರ್, ಕಾರ್ಥಿಕ ಇಲಾಖೆಯ ಅಧಿಕಾರಿ ಮುಕುಂದ್,
ಸಮಾಜಕಲಾಯಾಣ ಇಲಾಖೆಯ ಜಂಟಿ ನಿರೀಥಿಶಕ ಜಿ.ಪಿ.ರೀರರಾಜ್, ಬಾಲಿಸಮ್
ಆಸ್ಪತೆ್ರಯ ರಯಾರಸಾಥೆಪಕ ನಿರೀಥಿಶಕ ಡಾ.ಚಂದನ್ ದ್ಸ್, ಜಕೂಕೆರು ವಾರ್ಥಿ
ಬ್ಜ್ಪಿ ಅಧಯಾಕ್ಷ ಸಿ.ಎನ್.ಮೂತಿಥಿ, ಮಹಿಳಾ ಮೋಚಾಥಿ ಅಧಯಾಕ್ಷೆ ಅನಿತಾ, ಸಣ್ಣಮಮಾ,
ಮೋಹನಕುಮಾರಿ ಇದ್ದರು.

ಬಂಗಳೂರು: ಕುಮರಸ್್ವರ್ ಲೆೋಔರ್
ಸಿಂಚಾರ ಠಾಣಯ ವಾ್ಯಪಿತುಯಲ್್ಲ
ಸಿಂಭವಿಸಿದದಾ ಅಪಘಾತದಲ್್ಲ
ಮೃತಪಟಿ್ಟರುವ ಗಿರಿೋಶ್ (50) ಸ್ವಿನ
ಬಗೆಗೆ ಅನುಮನ ವ್ಯಕತುವಾಗಿದುದಾ, ಸೂಕತು
ತರ್ಖ ನಡೆಸುವಿಂತೆ ಒತ್ತುಯಿಸಿ ಗೃಹ
ಸಚಿವ ಆರಗ ಜಾಞಾನ್ೋಿಂದ್ರ ಅವರಿಗೆ
ಮನವಿ ಸಲ್್ಲಸಲಾಗಿದ.
ಪತ್ರಕತನಿರಾದ ಎಸ್.ಕೆ.

ಶೋಷಚಿಂದಿ್ರಕ, ಈಶ್ವರ ದೈತೋಟ
ಸೋರಿದಿಂತೆ ಮಧ್ಯಮ, ಮದ್ರಣ
ಹಾಗ್ ಸ್ಹಿತ್ಯ ಕ್ಷೆೋತ್ರದ ಹಲವರು

ಜಿಂಟಿಯಾಗಿ ಗೃಹ ಸಚಿವರಿಗೆ ಮನವಿ
ಪತ್ರ ಸಲ್್ಲಸಿದ್ದಾರೆ.
‘ಮಲೂರಿನ ಗಿರಿೋಶ್ ಅವರು

‘ಶುಭೋದಯ’ ಪಿ್ರಿಂಟಿಿಂಗ್ ಪ್ರಸ್ ನಡೆ-
ಸುತತುದದಾರು. ಫ. 7ರಿಂದು ಮರ್್ಯಹನೆ
ದಿ್ವಚಕ್ರ ವಾಹನದಲ್್ಲ ಹರಟಿದ್ದಾಗ,
ರ್ೋರಿನ ಟ್್ಯಿಂಕರ್ ಡಿಕ್ಕೆ ಹಡೆದಿತ್ತು.
ಇದರಿಿಂದ ಗಿರಿೋಶ್ ತೋವ್ರವಾಗಿ
ಗ್ಯಗಿಂಡಿದದಾರು. ಅಪಘಾತದ
ನಿಂತರ ಸ್ವಲ್ ರ್ರ ತೆರಳಿ ಟ್್ಯಿಂಕರ್
ರ್ಲ್್ಲಸಿದದಾ ಚಾಲಕ, ಘಟನಾ ಸಥೆಳಕೆಕೆ
ನಡೆದುಕಿಂಡು ಬಿಂದು ರ್ಿಂತ್

ಗಮರ್ಸಿ ಹರಟುಹೋಗಿದ್ದಾನ್’
ಎಿಂದುಮನವಿ ಪತ್ರದಲ್್ಲ ತಳಿಸಲಾಗಿದ.
‘ಸಿ.ಸಿ.ಟಿ.ವಿ ಕಾ್ಯಮರಾ ದೃಶ್ಯಗಳನುನೆ

ಗಮರ್ಸಿದರೆ,ಸ್ವಿನಹಿಿಂದದುರುದದಾೋ-
ಶವಿರುವಅನುಮನಬರುತತುದ.ಗಿರಿೋಶ್
ಅವರು ಮದ್ರಣ ಉದ್ಯಮ ಸ್ಥೆಪಿಸಿ,
ಯಶಸಿ್ವಯಾಗಿದದಾರು. ಹಲವು ಉದ್ಯ
ರ್ಗಳಿಗೆ ಪ್ರತಸ್ಧಿನಿಯಾಗಿದದಾರು. ಆದದಾ
ರಿಿಂದ, ಪ್ರಕರಣವನುನೆ ಎಲ್ಲ ಆಯಾಮ
ಗಳಲ್್ಲ ತರ್ಖ ನಡೆಸಲು ಸಿಂಬಿಂಧಪಟ್ಟ
ಪಲ್ೋಸರಿಗೆ ರ್ದೋನಿಶನ ರ್ೋಡಬೆೋಕು’
ಎಿಂರ್ಪತ್ರದಲ್್ಲ ಆಗ್ರಹಿಸಲಾಗಿದ.

ಸಾವಿನಲ್ಲಿ ಅನುಮಾನ: ತನಿಖೆಗೆ ಒತ್ತಾಯ

ಬಂಗಳೂರು: ‘ಕ್ರ್ಕಾ್ಯರ್’ ಚಾಕ
ಲೆೋರ್ ಚಿೋಲಗಳಲ್್ಲ ಗ್ಿಂಜಾ ಬಚಿಚುಟು್ಟ
ಸ್ಗಿಸುತತುದದಾ ಜಾಲವನುನೆ ಸಿಂಜಯನಗರ
ಪಲ್ೋಸರು ಭೆೋದಿಸಿದುದಾ, 104 ಕೆ.ಜಿ
900 ಗ್್ರಿಂ ಗ್ಿಂಜಾ ಜಪಿತುಮಡಿದ್ದಾರೆ.
‘ನಗರಕೆಕೆ ಗ್ಿಂಜಾ ಸ್ಗಿಸುತತುದದಾ

ಆಿಂಧ್ರಪ್ರದೋಶದ ಮೂವರನುನೆ ಬಿಂಧಿಸ
ಲಾಗಿದ’ ಎಿಂದು ಪಲ್ೋಸರು
ಹೋಳಿದರು.
‘ಸಿಂಜಯನಗರದ ಉದ್್ಯನವೊಿಂ-

ದರಲ್್ಲ ಗ್ಿಂಜಾ ಸೋದುತತುದದಾ ವ್ಯಕ್ತುಯ-
ಬ್ಬನನುನೆ ವಶಕೆಕೆ ಪಡೆದು ವಿಚಾರಣ
ನಡೆಸಲಾಗಿತ್ತು. ಆತರ್ಗೆ ಗ್ಿಂಜಾ
ಮರುತತುದದಾ ವ್ಯಕ್ತುಗಳ ಬಗೆಗೆ ಮಹಿತ
ಕಲೆಹಾಕ್ ತರ್ಖ ಮಿಂದುವರಿಸಲಾಗಿ-
ತ್ತು’ ಎಿಂರ್ ತಳಿಸಿದರು.
ಸಬಿಐ ಕಚೆರೀರಿ ಬಳ್ ಜಿರೀಪು:

‘ಆರೋಪಿಗಳ್ ಆಿಂಧ್ರದಿಿಂದ ನಗರಕೆಕೆ
ಜಿೋಪಿನಲ್್ಲ ಗ್ಿಂಜಾ ತಿಂದಿದದಾ ಬಗೆಗೆ
ಮಹಿತ ಲಭ್ಯವಾಗಿತ್ತು. ಬಳಾಳುರಿ ರಸತುಯ
ಸಿಬಿಐ ಕಚೆೋರಿ ವೃತತುದಲ್್ಲ ರ್ಿಂತದದಾ ಜಿೋಪು
ತಪಾಸಣ ನಡೆಸಿದ್ಗ, ಆರೋಪಿಗಳ್
ಸಿಕ್ಕೆಬಿದದಾರು’ ಎಿಂದು ಹೋಳಿದರು.
‘ಚಾಕಲೆೋರ್ಪಟ್ಟಣ ಸ್ಗಿಸುವ

ಚಿೋಲಗಳಲ್್ಲ ಗ್ಿಂಜಾ ತ್ಿಂಬಲಾಗಿತ್ತು.
ಜಿೋಪಿನ ಮೋಲೆ ‘ಮಖ್ಯಮಿಂತ್ರ ಬಾಲ
ಸುರಕ್ಷಾಶಾಖ’ ಎಿಂಬುದ್ಗಿ ತೆಲುಗಿನಲ್್ಲ
ಬರೆಯಲಾಗಿತ್ತು’ ಎಿಂರ್ ತಳಿಸಿದರು.

‘ಪ್ರಕರಣದ ಪ್ರಮಖ ಆರೋಪಿ
ತಲೆಮರೆಸಿಕಿಂಡಿದ್ದಾನ್.’ ಎಿಂದರು.
ಬಹುಮಾನ: ‘ಗ್ಿಂಜಾ ಸ್ಗಣ ಪ್ರಕ
ರಣಭೆೋದಿಸಿದಪಲ್ೋಸರತಿಂಡಕೆಕೆ ಕರ್

ಷನರ್ ಕಮಲ್ ಪಿಂತ್ ಅವರು ₹ 60
ಸ್ವಿರ ಬಹುಮನ ಘೋಷಸಿದ್ದಾರೆ’
ಎಿಂದು ಉತತುರ ವಿಭಾಗದ ಡಿಸಿಪಿ
ವಿನಾಯಕಪಾಟಿೋಲ ತಳಿಸಿದರು.

ಚಾಕ್ೊಲೀಟ್ ಚೀಲಗಳಲ್ಲಿ ಗಂಜಾ ಸಾಗಣೆ
ಆಂಧ್ರದ ಮೂರರ ಬಂಧನ: 104 ಕೆ.ಜಿ ಮಾದಕ ರಸುತಿ ಜಪಿತಿ

ಚಾಕೆೊಲೆೀಟ್ ಚಿೀಲದಲ್ಲಿ ತುಂಬ್ದ್ದ
ಗಂಜಾ

ಪ್ರಜಾವಾಣಿವಾರ್ತೆ

ಆರ್.ಕೆ.ಬಾಲಸುಂದರ್ಮುಸಳ
ಚಿತ್ರದುಗಸ್: ರೆೈಲೆ್ವ ನಾ್ಯಯಮಿಂಡಳಿಯ ರ್ವೃತತು ನಾ್ಯಯಮೂತನಿ
ಆರ್.ಕೆ. ಬಾಲಸುಿಂದರ್ಮಸಳೆ ( 86)
ಅವರುಮಿಂಗಳವಾರ ರ್ಧನರಾದರು.
ಇವರಿಗೆ ಪತನೆ, ಪುತ್ರ ಹಾಗ್ಇಬ್ಬರು

ಪುತ್ರರಿದ್ದಾರೆ. ಮೃತರ ಅಿಂತ್ಯಕ್್ರಯಯನುನೆ
ನಗರದಮಕ್ತುರ್ಮದಲ್್ಲ ನ್ರವೋರಿಸಲಾಗಿದ
ಎಿಂದುಕುಟುಿಂಬದಮೂಲಗಳ್ಮಹಿತ
ರ್ೋಡಿವ. 1972ರಲ್್ಲ ನಾ್ಯಯಾಧಿೋಶರಾಗಿ ಆಯಕೆಯಾದ ಇವರು
ಬೆಿಂಗಳೂರು,ಮಿಂಡ್ಯ, ಹಾಸನ, ಮಿಂಗಳೂರುಜಿಲಾ್ಲ ಮತ್ತು
ಸಷನ್ಸ್ ನಾ್ಯಯಾಧಿೋಶರಾಗಿಕಾಯನಿರ್ವನಿಹಿಸಿದ್ದಾರೆ.

ನಿಧನವಾತೆ್ಟ

ಬಂಗಳೂರು: ಅಪರಾಧ ಕೃತ್ಯಗಳಲ್್ಲ
ಪದೋ ಪದೋ ಭಾಗಿಯಾಗಿ ಸ್ವನಿಜರ್-
ಕರನುನೆ ಬೆದರಿಸುತತುದದಾ ಎನನೆಲಾದ ರಡಿ
ಶಿವರಾಜ್ ಅಲ್ಯಾಸ್ ಕುಳಳು ಶಿವನನುನೆ
ಗ್ಿಂಡಾ ಕಾಯದಾಯಡಿ ಬಿಂಧಿಸಿ ಜೈಲ್-
ಗಟ್ಟಲಾಗಿದ.

‘ಬೆಿಂಗಳೂರು ನಗರ ಹಾಗ್
ರಾಮನಗರ ಜಿಲೆ್ಲಯ ಹಲವಡೆ
ಕುಳಳು ಶಿವ ಅಪರಾಧ ಕೃತ್ಯ ಎಸಗಿದದಾ.
ಬಾ್ಯಡರಹಳಿಳು ಠಾಣಯ ರಡಿಪಟಿ್ಟಯ-
ಲ್್ಲ ಆತನ ಹಸರಿತ್ತು’ ಎಿಂದು ಸಿಸಿಬಿ
ಪಲ್ೋಸರು ಹೋಳಿದರು.

ರೌಡಿಕುಳಳಿ ಶವ ಬಂಧನ

ಬಂಗಳೂರು:ಮದಕ ವಸುತು ಸ್ಗಣಹಾಗ್ಮರಾಟದ ವಿರುದ್ಧ
ಕಾಯಾನಿಚರಣಮಿಂದುವರಿಸಿರುವಗೋವಿಿಂದಪುರಠಾಣಪಲ್ೋಸರು,
ಪ್ರತೆ್ಯೋಕ ಪ್ರಕರಣಗಳಲ್್ಲ ₹ 2.57ಕೋಟಿಮೌಲ್ಯದ ಡ್ರಗ್ಸ್ ಜಪಿತುಮಡಿದ್ದಾರೆ.
‘ಬೆ್ರಜಿಲ್ರ್ಿಂದ ಡ್ರಗ್ಸ್ ತರಿಸಿಮರುತತುದದಾ ಆರೋಪದಡಿ ನ್ೈಜಿೋರಿಯಾದ

ಇಬ್ಬರು ಪ್ರಜಗಳನುನೆ ಬಿಂಧಿಸಲಾಗಿದ. ಅವರಿಿಂದ ₹ 1.36ಕೋಟಿಮೌಲ್ಯದ
ಕಕೆೋನ್ ಜಪಿತುಮಡಲಾಗಿದ’ ಎಿಂದುಪಲ್ೋಸರು ಹೋಳಿದರು.
₹ 1.21ಕರೀಟಿಮೌಲಯೂದಬ್್ನ್ಶುಗರ್ ಜಪತಿ: ಇನೊನೆಿಂದು ಪ್ರಕರಣದಲ್್ಲ
₹1.21ಕೋಟಿಮೌಲ್ಯದಬೌ್ರನ್ ಶುಗರ್ ಜಪಿತುಮಡಲಾಗಿದ. ‘ಪ್ರಕರಣ
ವೊಿಂದರಲ್್ಲ ಸಿಕ್ಕೆಬಿದಿದಾದದಾ ಆರೋಪಿ, ಮಧ್ಯಪ್ರದೋಶದಲ್್ಲನ ಡ್ರಗ್ಸ್ ಜಾಲದ
ಬಗೆಗೆಮಹಿತ ರ್ೋಡಿದದಾ. ಅಲ್್ಲಿಂದಲೆೋ ಬೆಿಂಗಳೂರಿಗೆ ಡ್ರಗ್ಸ್ ತಿಂದುಮರುತತುದದಾ
ಸಿಂಗತ ತಳಿಸಿದ. ಅದರನ್ವಯಮಧ್ಯಪ್ರದೋಶದಲೆ್ಲೋ ಆರೋಪಿಗಳನುನೆ ಬಿಂಧಿಸಿ
ನಗರಕೆಕೆ ಕರೆತರಲಾಗಿದ’ ಎಿಂದುಪಲ್ೋಸರು ತಳಿಸಿದರು.

₹ 2.57ಕೇಟಿಮೌಲ್ಯದಡ್ರಗ್ಸು ಜಪ್್ತ

ಬಂಗಳೂರು:ಹಾಲುಉತ್್ದಕರ ಸಹ
ಕಾರ ಸಿಂಘವನುನೆನೊೋಿಂದಣಿಮಡಲು
₹40 ಸ್ವಿರ ಲಿಂಚಕೆಕೆ ಬೆೋಡಿಕೆ ಇಟು್ಟ
ಕನ್ಯ ಕಿಂತನ ₹5 ಸ್ವಿರ ಪಡೆ
ಯುತತುದದಾ ಮಲೆ್ಲೋಶ್ವರದ ಸಹಕಾರ ಸಿಂಘ
ಗಳ ಸಹಾಯಕ ರ್ಬಿಂಧಕರ ಕಚೆೋರಿಯ
ಎಫ್ಡಿಎ ಸುರ್ೋಲ್ ಭ್ರಷ್್ಟಚಾರ ರ್ಗ್ರಹ
ದಳದ(ಎಸಿಬಿ) ಬಲೆಗೆ ಬಿದಿದಾದ್ದಾರೆ.
ಬೆಿಂಗಳೂರು ಉತತುರ ತ್ಲೂ್ಲಕ್ನ

ಮೈಹಿಮಣ್ನಪಾಳ್ಯದಲ್್ಲ ತೆರೆದಿರುವ
ಹಾಲು ಉತ್ದ್ಕರ ಸಿಂಘವನುನೆ
ನೊೋಿಂದಣಿ ಮಡಿಕಡಲು ಸುರ್ೋಲ್
ಲಿಂಚಕೆಕೆ ಬೆೋಡಿಕೆ ಇಟಿ್ಟದದಾರು. ಲಿಂಚ-
ಪಡೆಯುತತುದ್ದಾಗ ದ್ಳಿ ನಡೆಸಿ
ಬಿಂಧಿಸಲಾಗಿದ ಎಿಂದು ಎಸಿಬಿ
ಅಧಿಕಾರಿಗಳ್ ತಳಿಸಿದ್ದಾರೆ.

ಲಂಚ: ಎಸಿಬಿ
ಬಲೆಗೆ ಎಫ್ಡಿಎ

ಬ ಂ ಗ ಳೂ ರು :
‘ಸಿಟಿ ಸಿವಿಲ್
ನಾ್ಯ ಯಾ ಲ ಯ
ಆ ವ ರ ಣ ದ ಲ್್ಲ
ನಡೆದಿರುವ ಗಲಾಟೆ
ಹಿಿಂದ ಪಲ್ೋಸ್
ಪಿತೂರಿ ಹಾಗ್
ಪಲ್ೋಸ್ ಕರ್ಷನರ್ ಕುತಿಂತ್ರವಿದ’
ಎಿಂದು ಬೆಿಂಗಳೂರು ವಕ್ೋಲರ ಸಿಂಘದ
ಮಜಿ ಅಧ್ಯಕ್ಷರೂ ಆದ ವಕ್ೋಲ ಎ.ಪಿ.
ರಿಂಗನಾರ್ ಆರೋಪಿಸಿದ್ದಾರೆ.
ಫ.10 ಹಾಗ್ 11ರಿಂದು

ನಡೆದಿರುವ ಘಟನ್ ಬಗೆಗೆ ಸುದಿದಾಗ್ರರ
ಜೊತೆಮತನಾಡಿದ ಅವರು, ‘ಗಲಾಟೆ
ಆಗುವ ಮಹಿತ ಪಲ್ೋಸರಿಗೆ ಹಾಗ್
ವಕ್ೋಲರ ಸಿಂಘಕೆಕೆ ಮೊದಲೆೋ ಗತತುತ್ತು.
ಅಷ್್ಟದರೂ ಮಿಂಜಾಗ್ರತ್ ಕ್ರಮ
ಕೆೈಗಳಳುಲು ಎಡವಿದರು’ ಎಿಂದಿದ್ದಾರೆ.
‘ವಕ್ೋಲ ಜಗದಿೋಶ್ ಕೆ.ಎನ್.

ಮಹಾದೋವ್, ವಕ್ೋಲರು ಹಾಗ್
ವೃತತು ಬಗೆಗೆ ಕೆಟ್ಟದ್ಗಿ ಮತನಾಡುವು-
ದನುನೆ ನಾನು ಸಹಿಸುವುದಿಲ್ಲ. ಆ ರಿೋತ
ಮತನಾಡದಿಂತೆ ಆತರ್ಗೆ ಬುದಿದಾವಾದ

ಹೋಳಿದದಾೋನ್. ವಾ್ಯಜ್ಯಕೆಕೆ ಸಿಂಬಿಂಧಪಟ್ಟಿಂತೆ
ವಕ್ೋಲಜಗದಿೋಶ್ಕೆ.ಎನ್.ಮಹಾದೋವ್
ನಾ್ಯಯಾಲಯಕೆಕೆ ಬಿಂದಿದ್ದಾಗ
ಗಲಾಟೆ ನಡೆದಿದ. ಅದರ ವಿಡಿಯ
ನೊೋಡಿದದಾೋನ್. ಉದ್ವೋಗಕೆಕೆ ಒಳಗ್ಗಿ
ಜಗದಿೋಶ್ಕೂಗ್ಡಿರಬಹುದು. ಆದರೆ,
ಕಲೆಯತನೆ ಎಲ್್ಲ ಆಗಿದ? ಈ ಬಗೆಗೆ ಜನ
ಪ್ರಶಿನೆಸುತತುದ್ದಾರೆ’ ಎಿಂರ್ ತಳಿಸಿದ್ದಾರೆ.
‘ಜಿೋವ ಬೆದರಿಕೆ (ಐಪಿಸಿ 506)

ಆರೋಪದಡಿ ಜಗದಿೋಶ್ ವಿರುದ್ಧ
ರ್ರು ಬರೆದುಕಿಂಡು ವಕ್ೋಲರ
ಸಿಂಘದಪದ್ಧಿಕಾರಿಗಳ್, ಕರ್ಷನರ್
ಬಳಿ ಹೋಗಿದದಾರು. ಕಲೆ ಯತನೆ
(ಐಪಿಸಿ 307) ಆರೋಪದಡಿ ರ್ರು
ರ್ೋಡಿದರೆ, ಜೈಲ್ಗೆ ಕಳ್ಹಿಸುವುದ್ಗಿ
ಕರ್ಷನರ್ ಹೋಳಿರುವುದು ನನಗೆ
ಗತತುದ.’

‘ಜಗದಿೋಶ್ ವಿರುದ್ಧ ಹರಗಡೆ
ಕ್ರಮ ಕೆೈಗಳಳುಲಾಗದ ಪಲ್ೋಸರು,
ವಕ್ೋಲರ ಮೂಲಕ ತಮ್ಮ ಕೆಲಸ
ಸ್ಧಿಸುತತುದ್ದಾರೆ. ಸಮಯ ಸಿಕಾಕೆಗೆಲ್ಲ
ವಕ್ೋಲರನುನೆ ಒಡೆದು ಆಳ್ತತುದ್ದಾರೆ.
ವಕ್ೋಲರನ್ನೆೋ ಜೈಲ್ಗೆ ಕಳ್ಹಿಸುವುದು
ಸಿಂಘದ ಉದದಾೋಶವಲ್ಲವಿಂಬುದನುನೆ
ಅಧ್ಯಕ್ಷರು ಅರನಿ ಮಡಿಕಳಳುಬೆೋಕು’
ಎಿಂರ್ ರಿಂಗನಾರ್ಹೋಳಿದ್ದಾರೆ.
‘ಗಲಾಟೆ ವೋಳೆ 40 ರಡಿಗಳ್

ಬಿಂದಿದದಾರೆಿಂದು ಪಲ್ೋಸರು
ಹೋಳ್ತತುದ್ದಾರೆ. ಅವರೆಲ್ಲ
ಯಾರು? ಅವರನ್ನೆೋಕೆ ಬಿಂಧಿಸಿಲ್ಲ?
ಹೋರಾಟಗ್ರರು, ವ್ಯಕ್ತುಯ
ಅಭಿಮರ್ಗಳಿಗೆ ರಡಿಗಳ ಪಟ್ಟ
ಕಟು್ಟವುದನುನೆ ಪಲ್ೋಸರು ಮೊದಲು
ಬಿಡಬೆೋಕು’ ಎಿಂರ್ ತಳಿಸಿದ್ದಾರೆ.

‘ಪೊಲಿೇಸ್ ಪಿತೂರಿ, ಕಮಿಷನರ್ ಕುತಿಂತ್ರ’
ನ್ಯಾಯಾಲಯ ಆರರಣದಲ್ಲಿ ಗಲಾಟೆ: ಆರೆೊೀಪ

ರಂಗನ್ಥ್

ಪ್ರಜಾವಾಣಿವಾರ್ತೆ ಜಾಮೕನ್ಅರ್ಕಾ ವಿಚಾರಣೆ 18ಕೆ್ಕ
ಕಲೆಯತನೆ ಪ್ರಕರಣದಲ್್ಲ ಬಿಂಧಿತರಾಗಿರುವ ವಕ್ೋಲ ಜಗದಿೋಶ್ ಕೆ.ಎನ್.
ಮಹಾದೋವ್ ಅವರಿಗೆಜಾರ್ೋನುಕೋರಿ ನಗರದನಾ್ಯಯಾಲಯಕೆಕೆ ಅಜಿನಿ
ಸಲ್್ಲಸಲಾಗಿದ. ಜಗದಿೋಶ್ ಪರ ವಕ್ೋಲರ ಅಜಿನಿ ಸಲ್್ಲಸಿದ್ದಾರೆ. ಅದರ ವಿಚಾರಣ
ನಡೆಸಿರುವನಾ್ಯಯಾಲಯ, ಅಜಿನಿಗೆ ಆಕ್ಷೆೋಪಣ ಸಲ್್ಲಸಲುಪಲ್ೋಸರಿಗೆ
ಕಾಲಾವಕಾಶ ರ್ೋಡಿದ.ಮಿಂದಿನ ವಿಚಾರಣಯನುನೆ ಫ.18ಕೆಕೆಮಿಂರ್ಡಿದ.

ಬಂಗಳೂರು: ‘ಹೃದಯಸಿಂಬಿಂಧಿಕಾಯಿ
ಲೆಗೆ ತ್ತ್ತುಗಿ 6 ತಿಂಗಳ ಮಗು ತೋರಿ-
ಕಿಂಡಿದದಾರಿಿಂದ ನೊಿಂದಿದದಾರು’ ಎನನೆ
ಲಾದ ಪಲ್ಲವಿ ಎಿಂಬುವವರು ಆತ್ಮಹತೆ್ಯ
ಮಡಿಕಿಂಡಿದುದಾ, ಸುದದಾಗುಿಂಟೆಪಾಳ್ಯ
ಠಾಣಯಲ್್ಲ ಪ್ರಕರಣದ್ಖಲಾಗಿದ.
‘ಠಾಣವಾ್ಯಪಿತುಯಮನ್ಯಿಂದರಲ್್ಲ

ಪತ ಸಿಂತೋಷ್ ಜೊತೆ ಪಲ್ಲವಿ ವಾಸ
ವಿದದಾರು. ಮನ್ಯಲ್್ಲ ನ್ೋಣ್ ಹಾಕ್
ಕಿಂಡು ಮಿಂಗಳವಾರ ಆತ್ಮಹತೆ್ಯಗೆ
ಶರಣಾಗಿದ್ದಾರೆ.’ ಎಿಂದು ಹೋಳಿದರು.
‘ಮಿಂಡ್ಯದ ಸಿಂತೋಷ್, ಲಾ್ಯಬಿಂ

ದರಲ್್ಲ ತಿಂತ್ರಜಞಾರಾಗಿ ಕೆಲಸ ಮಡುತತು
ದ್ದಾರೆ. ಪಲ್ಲವಿ ಅವರನುನೆ 3 ವಷನಿಗಳ
ಹಿಿಂದ ಮದುವಯಾಗಿದದಾರು. ಆರು
ತಿಂಗಳಹಿಿಂದಷ್ಟೋಪಲ್ಲವಿಅವರಿಗೆಮಗು
ವಾಗಿತ್ತು. ಆದರೆ, ಮಗು ಹೃದಯ ಸಿಂ
ಬಿಂಧಿ ಕಾಯಿಲೆಯಿಿಂದ ಬಳಲುತತುತ್ತು.’
‘ಮಗುವನುನೆ ಹಲವು ವೈದ್ಯರ ಬಳಿ

ತೋರಿಸಿದರೂ ಹುಷ್ರಾಗಿರಲ್ಲ್ಲ.
ಇತತುೋಚೆಗಷ್ಟೋ ನಾರಾಯಣ ಹೃದಯಾ
ಲಯಕೆಕೆ ಮಗುವನುನೆ ದ್ಖಲ್ಸಲಾಗಿತ್ತು.
ಆದರೆ,ಚಿಕ್ತೆಸ್ಗೆಸ್ಿಂದಿಸದೋಭಾನುವಾರ
ರಾತ್ರ ಮಗು ಸ್ವನನೆಪಿ್ತ್ತು. ಅದರಿಿಂದ
ಪಲ್ಲವಿ ನೊಿಂದುಕಿಂಡಿದದಾರು’ ಎಿಂರ್
ತಳಿಸಿದರು.
ಮರರ ಪತ್ ಪತೆತಿ: ‘ಪತ ಸಿಂತೋಷ್
ಕೆಲಸ ರ್ರ್ತತು ಸೋಮವಾರ
ಬೆಳಿಗೆಗೆ ಹರಗಡೆ ಹೋಗಿದದಾರು.
ಇದೋ ಸಿಂದಭನಿ ಪಲ್ಲವಿ ಆತ್ಮಹತೆ್ಯ
ಮಡಿಕಿಂಡಿದುದಾ, ಕಠಡಿಯಲ್್ಲ
ಮರಣ ಪತ್ರ ಸಿಕ್ಕೆದ’ ಎಿಂದು
ಪಲ್ೋಸರು ಹೋಳಿದರು.
‘ಮಗು ತೋರಿಕಿಂಡಿದದಾರಿಿಂದ

ನೊೋವಾಗುತತುದ. ಬದುಕ್ರಲು ನನಗೆ
ಆಗುತತುಲ್ಲ. ಮಿಂದಿನ ಜನ್ಮದಲ್್ಲ
ರ್ನನೆ ಮಗುವಾಗಿ ಹುಟು್ಟತೆತುೋನ್’
ಎಿಂಬುದ್ಗಿ ಪತ ಹಸರು ಪ್ರಸ್ತುಪಿಸಿ
ಪತ್ರ ಬರೆಯಲಾಗಿದ. ಇದನುನೆ
ಪರಿಶಿೋಲನ್ಗ್ಗಿ ವಿಧಿವಿಜಾಞಾನ ಪ್ರಯೋ-
ಗ್ಲಯಕೆಕೆ ಕಳ್ಹಿಸಲಾಗಿದ’ ಎಿಂರ್
ತಳಿಸಿದರು.

ಮಗುಸ್ವು:
ತಾಯಿಆತ್ಮಹತೆ್ಯ

ಪ್ಲ್ೀಸರ ಮೀಲೆ ಸ್ೀಡಿನಿಂದ ಕೃತಯಾ: ಆರೆೊೀಪಿಗಳ ಹೀಳಿಕೆ

ಬಂಗಳೂರು: ನಗರದ ಸಿಂಚಾರ ಸಿಗನೆ-
ಲ್ಗಳಲ್್ಲ ಅಳವಡಿಸುತತುದದಾ ಬಾ್ಯಟರಿ
ಕಳವು ಮಡುತತುದದಾ ಆರೋಪದಡಿ
ದಿಂಪತಯನುನೆ ಅಶೋಕನಗರ
ಪಲ್ೋಸರು ಬಿಂಧಿಸಿದ್ದಾರೆ.
‘ಸಿಕಿಂದರ್ಮತ್ತುಪತನೆ ನಜಾ್ಮಬಿಂಧಿ

ತರು. ಅವರಿಿಂದ ₹ 20 ಲಕ್ಷ ಮೌಲ್ಯದ
230 ಬಾ್ಯಟರಿ ಜಪಿತು ಮಡಲಾಗಿದ’
ಎಿಂದುಪಲ್ೋಸ್ಮೂಲಗಳ್ಹೋಳಿವ.
‘ಚಹಾ ಅಿಂಗಡಿ ಇಟು್ಟಕಿಂಡಿದದಾ

ದಿಂಪತ,ಕೋವಿಡ್ಲಾಕ್ಡೌನ್ನಲ್್ಲತೆರೆ
ಮರೆಯಲ್್ಲ ಅಿಂಗಡಿ ವ್ಯವಹಾರ ಮಿಂ-
ದುವರಿಸಿದದಾರು. ಅಿಂಗಡಿ ಮಚಿಚುಸಿದದಾ
ಪಲ್ೋಸರು, ಅಿಂಗಡಿಯವಸುತುಗಳನುನೆ
ಹರಗೆ ಎಸದುನಾಶಪಡಿಸಿದದಾರು.’

‘ಪಲ್ೋಸರ ಮೋಲೆ ಸೋಡು ತೋರಿಸಿ
ಕಳಳುಲು, ಸಿಗನೆಲ್ಗಳ ಬಾ್ಯಟರಿಗಳನುನೆ
ಕದಿಯುತತುದದಾರು. ಆಬಾ್ಯಟರಿಗಳನುನೆ ₹ 1
ಸ್ವಿರಕೆಕೆಗುಜರಿವಾ್ಯಪಾರಿಗಳಿಗೆಮರು
ತತುದದಾರು’ ಎಿಂರ್ಮೂಲಗಳ್ ತಳಿಸಿವ.
‘ಅಶೋಕನಗರ ಠಾಣ ವಾ್ಯಪಿತುಯ

ಸಿಗನೆಲ್ಗಳ ಬಾ್ಯಟರಿ ಕಳವಾದ ಬಗೆಗೆ
ರ್ರು ದ್ಖಲಾಗಿತ್ತು. ಸಿಸಿಟಿವಿ ಕಾ್ಯಮ
ರಾಪರಿಶಿೋಲನ್ ನಡೆಸಿ, ಆರೋಪಿಗಳನುನೆ
ಬಿಂಧಿಸಲಾಗಿದ.ಮನ್ಯಲ್್ಲಸಿಂಗ್ರಹಿಸಿಟಿ್ಟ
ದದಾಬಾ್ಯಟರಿಗಳನುನೆ ಜಪಿತುಮಡಲಾಗಿದ.’
ಎಿಂರ್ಮೂಲಗಳ್ ವಿವರಿಸಿವ.

ಸಂಚಾರ ಸಿಗನುಲ್ನಬಾ್ಯಟರಿ ಕದ್ದ ದಂಪತ
ಮೊಬೖಲ್ಕಡದದ್ದಕೆ್ಕ ಸೆನುೕಹಿತನಕಲೆ
ಬಂಗಳೂರು:ಕೋಣನಕುಿಂಟೆಠಾಣಯವಾ್ಯಪಿತುಯಲ್್ಲ ಮಿಂಜುನಾರ್
(36) ಎಿಂಬುವವರನುನೆಕಲೆಮಡಲಾಗಿದುದಾ, ಈ ಸಿಂಬಿಂಧ ಸನೆೋಹಿತ
ಶರತ್ಕುಮರ್ (27) ಎಿಂಬಾತನನುನೆಪಲ್ೋಸರು ಬಿಂಧಿಸಿದ್ದಾರೆ.
‘ಮೃತ ಮಿಂಜುನಾರ್, ಜಿಂಬೂಸವಾರಿ ದಿಣ್ ರ್ವಾಸಿ.ಮೊಬೆೈಲ್

ಕಡಲ್ಲ್ಲವಿಂಬ ಕಾರಣಕೆಕೆ ಶರತ್ಕುಮರ್ ಕೃತ್ಯ ಎಸಗಿರುವುದು
ತರ್ಖಯಿಿಂದಗತ್ತುಗಿದ’ ಎಿಂದುಪಲ್ೋಸರು ಹೋಳಿದರು.

ಬಂಗಳೂರು: ‘ಐಬಿಎಿಂ ಹಾಗ್ ಕಾಗಿನೆಜಿಂರ್ ಕಿಂಪರ್ಯಲ್್ಲ
ಕೆಲಸ ಖಾಲ್ ಇದ’ ಎಿಂಬುದ್ಗಿ ಸ್ಮಜಿಕ ಮಧ್ಯಮಗಳಲ್್ಲ
ಜಾಹಿೋರಾತ್ರ್ೋಡಿಅಭ್ಯರ್ನಿಗಳಿಿಂದಹಣಪಡೆದುವಿಂಚಿಸುತತುದದಾ
ನಾಲ್ವರನುನೆ ಸಿಂಪಿಗೆಹಳಿಳು ಠಾಣಪಲ್ೋಸರು ಬಿಂಧಿಸಿದ್ದಾರೆ.
‘ಒಡಿಶಾದ ಕಾಳಿ ಪ್ರಸ್ದ್ ರಾತ್ (38), ಮಹಾರಾಷ್ಟ್ದ

ಅಭಿಜಿತ್ ಅರುಣ್ ನ್ಟಕೆ (34), ಅಭಿಷೋಕ್ ಮೊಹಿಂತ (21)
ಹಾಗ್ ಸಿಂಜಿೋವ್ ಗಿಂಗ್ರಾಮ್ ಗ್ಖಾನಿ ಬಿಂಧಿತರು.
ಲ್ವೊೋಸ ಟೆಕಾನೆಲಜಿೋಸ್ ಹಾಗ್ ಇತರೆ ಹಸರಿನಲ್್ಲ ನಕಲ್
ಕಿಂಪರ್ಗಳನುನೆ ಸೃಷ್ಟಸಿಕಿಂಡು ಆರೋಪಿಗಳ್ ಕೃತ್ಯ ಎಸಗುತತುದದಾ-
ರು’ ಎಿಂದುಪಲ್ೋಸರು ಹೋಳಿದರು.
ಪುಣೆ, ಭುವನರೀಶವಾರದಲಿಲಿ ಸರ: ‘ತಲೆಮರೆಸಿಕಿಂಡಿದದಾ
ಆರೋಪಿಗಳವಿಳಾಸಪತೆತುಮಡಿಪುಣಹಾಗ್ಭುವನ್ೋಶ್ವರದಲ್್ಲ
ಬಿಂಧಿಸಲಾಗಿದ’ ಎಿಂದುಪಲ್ೋಸರು ಹೋಳಿದರು.
‘ಸ್ಮಜಿಕಮಧ್ಯಮಗಳಲ್್ಲ ಆರೋಪಿಗಳ್ ನಕಲ್ಖಾತೆಗ

ಳನುನೆ ತೆರೆದಿದದಾರು. ಎಚ್ಎಸ್ಆರ್ ಲೆೋಔರ್, ಮರತತುಹಳಿಳು,
ಪೂವನಿ ಮತ್ತು ವೈರ್ಫೋಲ್್ಡ ವಿಭಾಗದ ಸೈಬರ್ ಕೆ್ರವೈಿಂ
ಠಾಣಯಲೂ್ಲ ಆರೋಪಿಗಳವಿರುದ್ಧ ಪ್ರಕರಣಗಳ್ದ್ಖಲಾಗಿವ.

‘ಐಬಿಎಂ’ ಹಸರಿನಲ್ಲಿ ಜಾಹೀರಾತು:
ನಕಲ್ ನೇಮಕಾತ ಪತ್ರ
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